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Direccién: Av, Bolivar Norte, 108-87, Edif. San Fernando.
Valencia - Venezuela.

Teléfonos: 858.52.10 858.13.77 857.10.15 857.09.28
Fax: 858.59.77 Email: ventas@productosutiles.com




Lideres en sistemas de Volumen Variable

RPORACION MITSUBISHI
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Split-ductless A/C and Heat Pumps

Rif: J-304564570

Garantio:
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VRFZ TECHNOLOGY

# Sistemas de coudal variable de refrigeronte desde 50.000 biu hosta 30 toneladas. f“" \"
* 330 metros de DISTAMCIA entre lo unidad condensadora y evoparodoras.
* Control centralizade que permite manejar con una computadora 2.000 equipos
individualmente.
* Disenados paro hoteles, clinicas, oficines, centros comerciales, edificios inteligentes
y grandes condeminios.
* 10 anes de experiencio en instalocion de sistemos de velumen vorioble.
* Personal altamente calificado y preparode en nuestros centros de entrenamients,
*Huosta un 60% de ohorro de energio en comparacion con otros sistemaos.
* Con uso de refrigeronte ecologico R4 104 que protege lo capo de ozono.

Calle Neveri, Edificio Neveri, PB,

Colinas de Bello Monte, Caracas - Venezuela
Telfs: (58-212) 751.0231 / 751.0315 / 751.0402
E-mail: bajocero@cantv.net / www. bajocero.net
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Editorial

E| Reto del Exito

vando vemos con satisfaccién el éxito alcanzado, debemos prepa-
rarnos para el reto del futuro. Al realizar un andlisis de lo que ha
sido FRIOTECNOLOGIA 2012 nos queda un resumen exitoso de un
evento que ha marcado cifras y acontecimientos como nunca antes.

Independientemente del beneficio econémico que nuestra cémara obtuvo, estd
la gallarda y titdnica demostracién de confianza por parte de las empresas que se
atrevieron a mostrar lo mejor de su tecnologia, equipos, instrumento y trasmisién de
conocimiento para beneficio de los mds de diez mil visitantes que tuvimos durante
los dias del evento. Como lo expresamos en la inauguracién, sin el respaldo de las
empresas participantes, esto no podriamos haberlo logrado.

Las charlas técnicas y las ponencias magistrales que se presentaron, demostra-
ron que vivimos un tiempo de “Hambre de Aprendizaje”. Dio gusto ver la calidad
de profesionales entregando todo el conocimiento y su experiencia a una audien-
cia multigeneracional atenta a los avances tecnolégicos que a nivel mundial ocu-
rren en el drea de la ventilacién, el aire acondicionado v la refrigeracion.

El Aporte Social de Venacor con la comunidad también se hizo presente al donar
lo recaudacién monetaria de nuestra charla institucional a organismos dedicados
al tratamiento de nifos con cdncer y con sida.

Los balances de las negociaciones también fueron positivos y demostrados en
las expresiones propias de los beneficiados.

Como todo evento de esta magnitud, no podemos ocultar las pocas pero impor-
tantes cosas negativas; para eventos futuros, debemos creer en el éxito del evento
y prepararnos con mejores ambientes en cuanto a metros cuadrados, estaciona-
mientos, comidas y mucha mejor disciplina en saber diferenciar las dreas de trabajo
de las dreas de diversiéon a fin de no afectarnos unos con otros. En resumen, fue
un éxito que nos ha colocado a la par o a la cercania de eventos similares que se
desarrollan en América latina.

Por delante, tenemos el reto de continuar mejorando y desde ya debemos con-
tribuir en la preparacién del evento del afio 2014 el cual ha de ser la ratificacién de

nuestro compromiso y credibilidad con este, nuestro pais, Venezuela.

VENACOR
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Especialistas en la fabricacién de:

Unidades de manejo de aire tipo comercial,

Unidades de manejo de aire tipo industrial

para quirdéfanos e industria farmacéutica.

Unidades evaporadoras.

Equipos splits y de agua helada de PRECISION.
Fabricacion de Mini Chillers.

Fabricacion de serpentines para aire acondicionado y
refrigeracion comercial, tubo 318", 12" y 5/8".
También somos representantes de:

Sistemas automatizados para

EI&E IJ% E L_ Aire Acondicionado y

—— PETTIgeracion Industrial

COLDKRAFT INTERNATIONAL, INC
Direccion:

Av. Cuello entre Calles Mini splits, controles para unidades
: Los Naranjos de manejo de aire
y Avila Casa Nro. 19 y fan coils de agua helada

Urb. La Campifia, Caracas 1 . , ,
Teléfono 0217-428.7812 'E'J h NH# ¥ | Comprescres de Tornillo
Correos electronicos:
dfriodan@yahoo.com L MGENERIA  Sisfemas de Refrigeracion

isea@cantv.net A L S AL tustrial con Amoniaco
dbernardezr@hotmail.com
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ALUMFILTROS

El aire mds puro, para un ambiente mas Limpio!

Fabricamos Filtros de Aire Comerciales,
Domeésticos e Industriales

* Aluminio Lavable

» Poliéster - Fibra de Vidrio - Plisado
* Carbon Activado

 Alta Eficiencia

» Tipo Bolsa

* Campanas de Cocina

* Filtros Automotrices

. Av. Francisco de Miranda con lera. Av Buena Vista Calle Johan Schafer _
www.ﬂ|umf||trus,{um Quinta Dalia n® 14. Caracas Teléfonos: 0212 2726487 / 2716645 / 2726168 e
2720543 e-mail; info@alumfiltros.com / ventas@alumfiltros.com
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Avanzado Sistema de Aire Acondicionado

Desde su computador
controle cada ambiente:

., ~—_Encendido, apagado, temperatura, consumo
eléctrico, volumen de aire, monitoreo.

Sistema modular de facil instalacion.
Se adapta a cualquier estructura.
Silencioso,

Ecoldgico.

Mo necesita torres de enfriamiento

ni bombas de agua.

Ocupa menos espacio.

Ahorro de electricidad.

Programable desde una computadora.

www.lgaire.com.ve

l H DUST RlAL REFRI mo €.A. VENTAS AL MAYOR, ASESORIA, PROYECTOS, REPUESTOS Y SERVICIO

ATENCION EXCLUSIVA A DISTRIBUIDORES, PROYECTISTAS Y CONSTRUCTORAS

CARACAS: Urb. Buena Vista, 1ra Av. con calle San Antonio, Edif BEFCA Telfs.: (0212) 213.91.06 / 91.80/91.81/91.78/ 91.75/91.71

RiF; J-3080680548 [ RIF: J.20TR51T2.0



Breves

Industrial Refrimaq y LG Electronics
ratificaron en la expo: Friotecnologia
2012 que el Sistema MULTI V es el lider
en sistemas de aire acondicionado para
amplios espacios y edificaciones

NDUSTRIAL REFRIMAQ, empresa
dedicada a la comercializacién ex-
clusiva de Sistemas de Aire Acon-
dicionado marca LG, participé este

afo, como es costumbre, en la IX Ex-

posicion Internacional y Conferencias

de Ventilacién, Aire Acondicionado y

Refrigeracién "Friotecnologia 2012". Su

presencia en la exposicién no pasé des-

apercibida debido al imponente Stand
de exhibiciéon de toda su amplia linea
de equipos de aire acondicionado, para
necesidades residenciales, comerciales

e industriales.

Como es sabido en el mundo del
aire acondicionado, Refrimaq es co-
nocida por ser la empresa pionera en
ofrecer en nuestro pafs la vanguardista
Tecnologia VRF, "Flujo de Refrigerante
Variable", a través de su producto ban-
dera, el Sistema Multi V. Este sistema
cumple la eficiente funcién de acondi-
cionar amplios espacios y estructuras
como edificios de oficinas, residenciales,

centros comerciales, hoteles, restauran-
tes y hasta viviendas familiares, con un
método realmente ecolégico e increible
ahorro de espacio y volumen de ruido,
posiciondndose como el sistema de aire
acondicionado més recomendable para
medianas y grandes estructuras.

Para celebrar el éxito de la introduc-
cién en el mercado y expansiéon del uso
del Sistema de Aire Acondicionado Mul-
ti V, Refrimaq aproveché la oportunidad
de la visita de sus clientes provenientes
de todo el pais a la exposicién Frio-Tec-
nologia y los reunié en uno de los mds
prestigiosos Hoteles de Caracas, para
que disfrutaran de sus novedosas insta-
laciones y compartieran un brindis por
los logros obtenidos en los Gltimos 12
afos, junto al esfuerzo de sus clientes,
quienes son sus mejores aliados.

Es asf como el Jueves 17 de Mayo,
en el Salén Manuel Quintana Castillo
del Hotel Renaissance (La Castellana,
Caracas), se dieron cita los represen-
tantes mds importantes del negocio del
Aire Acondicionado en el pais para ce-
lebrar y compartir los éxitos propios y de
Refrimag.

Juntos disfrutaron de un evento de
lujo, entre risas, comidas y cocteles y
hasta la participacion de los reconoci-
dos comediantes Bobby Comedia y Cé-
sar Mufioz con su “Efecto Chicharra”.

Asi mismo, Refrimaq aproveché la
oportunidad para otorgar un importante
reconocimiento a los principales clientes
del afio 2011, premiando por su apo-
yo a nuestra marca a empresas como
Distribuidora Century, Proyectos Refrica
4000 y Servicios de Ingenieria Gaval en
Caracas; Burgol Electronic, Mr. Cool,
Refrigeraciones del Zulia y Burgos A/A

en Maracaibo, Repuestos de Refrigera-
cién y Orimpor en el Oriente del pafs;
Ciro Sanchez y Refrischiller Los Andes en
San Cristébal. Por Gltimo, Refrimaq y LG
Electronics agradecieron el gran apoyo
que le han dado todos sus clientes de
Aire Acondicionado y recordaron sus
metas para este 2012: Continuar el cre-
cimiento de la presencia en el mercado
de los Sistemas de Aire Acondicionado
LG, de tipo comercial e industrial, es-
pecialmente del Sistema Multi V, a tra-
vés de la continua perfeccién de la alta
calidad que siempre los caracteriza con
soluciones acordes a las necesidades de
los consumidores hoy en dia. ®

ndustrial Refrimagq inicia sus actividades en
1999 en Caracas con el obijetivo primordial
de introducir la marca LG de Aires Acondicio-
nados de tipo Industrial y se convierte desde en-

tonces en la empresa comercializadora exclusiva
de esta marca para la categoria. En el aiio 2000
amplié la Linea de productos con la introduccion
de los equipos de capacidad Comercial y actual-
mente distribuye Aires Acondicionado de Linea
Residencial, Comercial e Industrial para todos sus
clientes alrededor del pais.
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Venacor

Danfoss celebra
los logros en Fispal
Tecnologia

| lider mundial en desarrollo y fabricacién de controles electré-
nicos y electromecdnicos, soluciones de sistemas de refrigeracion
industrial, aire acondicionado, calefaccion y accionamiento para
los motores eléctricos, Danfoss es optimista sobre la generacién
de negocios por la presencia en Fispal Tecnologia, que se ocurrid
entre 12y 15 de junio en Sao Paulo.

Entre las soluciones presentadas en el evento y que captaran un gran
interés esta el convertidor VLT® FlexConcept, solucion dedicada a las
compaiiias de la industria de alimentos y bebidas, que une la consolida-
da tecnologia de los convertidores de frecuencia VLT® Decentral Drive
FCD302 e el innovador VLT® OneGear (OGD). El objetivo de esta solucion
es reducir el coste total de propiedad para los usuarios finales y fabrican-
tes de maquinaria, tales como: consumo de energia, repuestos, manteni-
miento y paradas / programadas o no programadas de lineas; ademds de
tener un disefio higiénico en plena conformidad con EHEGD (European
Engineering & Design Group Hygenic). Segiin Tammaso Marino, gerente
aplicacion de Danfoss América Latina, la solucién creada por Danfoss estd
tomando cada vez mds arriesgado en la industria: "Algunos de los mds
importantes fabricantes de bebidas ya han considerado la solucién como
estdndar para futuros proyectos de las lineas (en fransportadores) y espe-
ramos que esto genere nuevos negocios”, celebra Tommaso.

El gerente también habld de las caracteristicas de la solucion "El ni-
mero fotal de variantes del sistema en la planta se puede reducir en un
70% y los costos hasta un 25% cuando se utiliza el VLT® FlexConcept
en comparacion con los sistemas convencionales.» Otro punto fuerfe de
la solucin es que ella simplifica los proyectos de ingenieria, instalacién,
accionamiento y mantenimiento - en sistemas de accionamiento centrali-
zados o descentralizados, nuevos o existentes. El coordinador de ventas y
aplicacién de Danfoss, Eduardo Goes, destaca el perfil de los visitantes del
stand. «Recibimos la visita de los representantes de fabricantes de equipos
y usuarios finales del sector de Alimentos y Bebidas, asi como pequefias
empresas que buscan tecnologia para desarrollar sus proyectos de expan-
sion de nuevas fdbricas o en los sitios de fabricacion".

www.danfoss.com

AIRES ACONDICIONADOS

Con el menor consumo de energia y mayor ahorro
de electricidad en el mercado
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Lennox es lider en la industria mundial de
fabricacidn de sistemas de Aire Acondicionado
para trabajo pesado y en cuanto a ahoro de
energia electrica se refiere.

Los sisternas de A/A de LENNOX ademas de
proporcionar una comodidad confiable y duradera
para todo tipo de aplicaciones, como edificios
comerciales ligeros. hospitales, tiendas por
departamentos, colegios, restaurantes,
panaderias, elc. .. sa disefian para reducr el costo
operative total de la propiedad, para proteger la
calidad del aire interior ¥ para simplificar los
costos de instalacidn y el mantenimiento.
Ellja cualquiera de nuestros productos de nuasira
amplia gama de sistemas innovadores incluyendo
umdades compactas, Split, controles comercialas,
sisternas de calefaccidn, sistemas de calidad de
interior del aire y productos del mercado de
Acoesoros

Enal 2007, Lennox fue honrado
par cuarta vez con el
reconocimiento (ENERGY
STAR® Manufacturing Partner of
the Year ) como Fabricante socio

Four Stars

o

SN  del afio por el Ministerio de
L Energia y por la Agencia de
e Proteccion al Ambiente de los
T Estados Unidos de America
Ly Star (EPA). Lennox es el primer y unico

fabricante de equipos de Aire
Acondicionado, Calefaccion y
Ventilacion en recibir este
prestigioso reconocimiento, 1o cual
cerifica nuestro compromiso en
fabricar ¥ vender las soluciones
integralmente mas econdmicas
del mercado y agquellas que
protejan al ambiente,

Rl A

Visitenos en www.refritodo.com
o comuniguese con nosotros al
Telfs: 58-241 - 872.00.27
67210.20 [ 872.39.16

Fax: 58-241 - §71.30.62

LENNOX

Innovation never felt so good™
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VENACOR:
45 anos, celebracion por todo lo alto

llegé Friotecnologia 2012... y se hizo coincidir con los

45 anos de fundacién de Venacor, cuatro décadas vy

media desde aquel mayo de 1967 en el que un grupo de

empresarios vieron la necesidad de organizar y agrupar las

distintas vertientes e iniciativas de un sector que comenzaba
a experimentar en aquellos afos, un desarrollo tanto a nivel técnico
como a nivel comercial. Se requeria de la participacién de diferentes
actores, en diversas especialidades, que convergian en un mismo sector.
De aquella iniciativa surgié una primera Junta Directiva, y quien fuera
su presidente, el Ing. Gonzdélo Morales, nos acompafé en los actos de
inauguracién y en la Asamblea Anual de ofiliados que se llevé a cabo
en el marco del evento. Todo un honor y privilegio haber contado con la
presencia del Ing. Morales. Nos sorprendié (a quienes no lo conociamos)
por su energia y lucidez y su capacidad de recordar hechos de aquellos
anos donde estuvo al frente de VENACOR. En la actualidad forma parte
de la Directiva de la Academia Nacional de Ingenieria y Habitat.

La Junta Directiva de VENACOR hizo entrega de una Placa de
Reconocimiento al Ing. Morales, como un sentido homenaje por parte
de quienes hoy, 45 afos después, mantienen vigente la labor gremial
de la que el fue fundador.

La puesta en escena: Destacado esfuerzo y esmero : a ) TGty | Fme= |
sl Bienvenidos

Cabe destacar que la nota mds resaltante en esta edicion de
Friotecnologia fue el despliegue publicitario y la inversién realizada por
las empresas expositoras, quienes haciendo gala de confianza en el
mercado que conocen y del cual forman parte fundamental, invirtieron
en el disefio, desarrollo y montaje de stands espectaculares, de muy
buen gusto y con mucho estilo, que ademds de generar una sana
competencia entre las empresas y marcas representadas, elevan sin
lugar a dudas el nivel del evento, para asi, al final del dia, beneficiar a
quien se lo merece, el publico visitante.

Capacitacion y charlas téenicas: Deber cumplido

El complemento académico desarrollado por las empresas y marcas
expositoras cumplié con creces. Las salas dispuestas para llevar a cabo
las conferencias, en muchas ocasiones se sintieron insuficientes dada
la alta asistencia de participantes dvidos de entrar en contacto con
informacién técnica que de primera mano ofrecieron los capacitadores
en temas actuales y necesarios para quienes deben mantenerse al dia
en dreas especificas y complejas como las que demanda el sector de
refrigeracién, ventilacién y aire acondicionado.

10 Revista Venacor
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riotecnologia es el evento
mds importante en el
sector de refrigeracion,
ventilacion y aire
acondicionado en Venezuela.
Cada edicion se convierte en una
evidencia de los avances, las
iniciativas y las oportunidades que
existen en el mercado. Este afio
se superaron las expectativas de
participacion, lo que demuestra un
crecimiento importante en el drea;
y también se pudo apreciar una
importante variedad de productos
y servicios para toda la industria.
La opinion general apuntd a una
gran satistaccion con los resultados
comerciales del evento y a una
impresion muy positiva con
respecto a la espectacularidad de
los stands este afio.

i Clldmr C.A. CMP Comprores Partes & Repuestos, C.A.

12 Revista Venacor
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Fabricoop, C.A. Fredive, C.A. General Plus
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a industria de los

aires acondicionados

y la refrigeracion

estd creciendo
indudablemente, y estd aundndose
a las tendencias mundiales. Se

observo mucha tecnologia de
punta, preocupacion por hacer
productos mds ecoldgicos y también
por formar y certificar técnicos,

ya que el tema de la capacitacion
estuvo a la orden del dia. Cada vez
son mds las personas interesadas
en el drea, las empresas nuevas
que surgen y las nuevas
necesidades de refrigeracion y
aires acondicionados que aparecen
dentro del pais. Friotecnologia 2012
fue una gran oportunidad para
recordarnos que existen muchas
oportunidades, que se estdn
realizando propuestas tecnoldgicas
que estdn a la altura de los
estdndares internacionales y que
se tiene una actitud optimista con
respecto a la situacion del sector en
el pais.

Manufacturas Vikingo, C.A. Metaldrgica Star, C.A.

14 Revista Venacor
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Refritodo Internacional, C.A. Revista Venacor - Fexven
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Piblico disfrutando de una oferta variada en marcas Sala de exposicién Cuatro dias de una amplia concurrencia
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I SERVICE
- %"E) COMPRESSOR
bty PARTS

PARA IMPORTACION DIRECTA
COMUNIBUESE CON
NOSOTROS,

LE ENTREGAMOS SU CODIGO

PARA NACIONALES

= Yentas al Mayor y Detal de partes ¢
piezas para los compresores de
refrigeracidn y aires scondicionadas
de las Marcas reconocidas en e
mercads  come  Cerrier. Copeland,
Trane, Bitzer. York. Transicold.

=Reconstruccion  de Compresores
Semi Herméticos de TODAS LAS
MARCAS.

= Yenta de Compresores Nuevos y re
manufacturados.

Av. Capitén de Navio Felipe Esteves, Galpén N2 34, Prados de Marfa, Caracas.
Teléfonos: +a8 212 632.0880, 633.2318

www.copelancitadevenezuela.com
copelancitadevenezuelai@cantv.net, copelancitadevenezuelacal@gmail.com.
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Westinghouse

De la mano de NORDYNE, &l
fabricante de productos de aire acondicionado y calefaccidn de mayor

crecimiento en los Estados Unidos de Norteamérica y apoyados en la
calidad y el rendimiento comprobado de los productos MILLER tenemos el
agrado de presentar al mercado mundial los
producios Westinghouse.

Por mas de clen afios, Weslinghouse ha construido
una marca mundial sustentada en la calidad,

innovacidn, y creatividad. Ahora
. —

Ia marca Westinghouse aparece en cerca de
cien paises airededor del mundo e incluye
productos desde luminaria hasta aplicaciones

para el hogar. Coar——— i
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Hoy en dia, ofrecemos una amplia variedad de productos de aire
acondicionado y calefaccidn; su proveedor de Westinghouse le puede

recomendar un sistema de confort de acuerdo a su presupuesto y
necesidades, incluyendo el producto ider en eficiencia energética “g
I0Drive (24.5 SEER). Usted puede -
estar sequro. .S es Westinghouse, zg
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Q:é =ecologic =

G r u- ‘pﬁ lo Lo

www.uniclima.net

Caracas I: (0212) 237.0526 / 237.9777 / 2431 Usted puede estar seguro...

Caracas lI: (0212) 754.0910 / 753.1242 si es Westinghouse @
Margarita: 0414-249.6857
Puerto Ordaz: (0286) 952.5859 / 951.2384 O e ™
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Valencia: (0241) 871.6163 / 7148
Miami, Florida - USA: 0013 05 907.1394
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Venacor
Higgins Patino

ara nosotros este evento es

realmente un éxito, hemos lo-

grado cosas que muchos ni

imaginaban. El éxito principal

es la participacién, el respaldo
que hemos tenido de los propietarios de
las empresas. Ellos han arriesgado su
capital y realmente hoy se sienten todos
muy satisfechos. Otra cosa importante
ha sido la asistencia, estamos cercanos
a las diez mil personas visitdndonos en
estos cuatro dias, hemos tenido un éxito
gigantesco en las actividades de capaci-
tacién: cerca de 40 charlas, y una char-
la institucional que dimos el dia jueves
con el ingeniero Antonio Formoso sobre
el tema de refrigeracién industrial con
amoniaco y gases ecoldgicos. Eso si
rebasé lo que esperdbamos, 173 per-
sonas en la charla participando activa-
mente.

Oftra cosa es el nimero de transac-
ciones, de contactos positivos y nego-
cios que se han realizado, eso es de
gran interés porque ha permitido ver la
retroactividad de la inversién. Yo diria
que, en lineas generales, eso es lo que
ha causado mdés emocién. Tuvimos un
problema grave, que es la capacidad

del estacionamiento, lo cual nos indica
también que ya este espacio es insufi-
ciente para que el gremio de Venacor
vuelva a reunirse aqui. En cuanto al ser-
vicio, no cubre la expectativa, no hay un
espacio suficiente para hacerlo, y reque-
rimos algunas cosas que exigen los par-
ticipantes, tales como mejores servicios
de alimentacién porque la calidad de lo
que tuvimos ha sido buena pero la va-
riedad es poca.

Hemos logrado aqui una alianza
muy importante entre tres enfes que son

0L0GIA Bienve

eyl

los responsables del éxito. La organiza-
cién por parte de Confex, el respaldo
publicitario que ha hecho la empresa
Fexven, que es la gente que nos prepa-
ra las revistas y toda la publicidad, y el
trabajo de Venacor como cdmara, que
para este evento ha sido amplio y conti-
nuo desde hace mds de seis meses.

Si me preguntan qué es lo que mds
me gustd, sin duda alguna respuesta
que diera podria causar celos entre uno
y ofro de los que aqui estdn, pero yo
dirfa con verdadera sinceridad que lo
que mds me ha sido de agrado es que,
desde que nos enfocamos a realizar este
evento, yo he sentido que la mano de
Dios nos ha guiado y nos ha acompa-
fiado hasta el dia de hoy que es cuando
vamos a hacer el cierre y que espera-
mos que sea de gran éxito también. ®
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Alumfiltros Nacionales
Soira Rodriguez

eniamos bastantes afios  sin
participar, en esta feria esta-
mos presentando un cambio
de imagen, de colory de logo.
Nosotros somos fabricantes de
filtros para aires acondicionados: alta
eficiencia, filtros de aluminio, campanas
industriales y domésticas. Nuestro nuevo
producto ahora son filtros de aire para
automdviles, para camiones y vehiculos.
Queriamos llegar mds al puéblico
porque nos faltaba un poco de publici-
dad, pero lo logramos. La organizacién
del evento nos ha parecido excelen-
te, los felicito porque se hizo un buen
trabajo. La cantidad de publico que ha
venido este aflo me dejé impactada ya
que, aunque no participamos, siempre
venimos. Superd mis expectativas, habia
mucha publicidad, incluso habia gente
haciendo cola para entrar.
Lo que mds me ha gustado es la
cantidad de empresas nuevas que han
participado; hay muchas, incluyendo la

Premium de Venezuela
Jorge Rincon

stoy muy satisfecho, nosotros
somos asiduos participan-
tes de Friotecnologia. Es una
oportunidad de acercarnos a
clientes conocidos, a compa-
fieros que comparten el dia a dia con
nosotros en los distinfos segmentos del
mercado y con los que, por las distin-
tas ocupaciones que todos tenemos se
dificulta el compartir en momentos dis-
tintos a un evento como este. En lo que
respecta a nuestra participacién, como
siempre estamos muy agradados de lo
que es la concurrencia, se ve que se
sigue teniendo un alto poder de con-
vocatoria. Nos permite exponer nuevos

——
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mia. También, en cuanto a la organiza-
cién, se ve que a la gente le ha llegado
el mensaje, hay muchos nuevos clientes
que han venido buscando informacién,
he captado muchisimos y puedo decir
que vale la pena.

Este afo se botaron con los espec-
taculos, han sido increibles de verdad.

Hay muchas personas que han
acompanado en el evento y los shows
que ha colocado cada compadia han
sido elementos diferentes de los afos
anteriores. De verdad que nos ha ido
muy bien, lo vamos a tomar en cuenta
para futuros eventos y vamos a participar
para la proxima edicién. ©

Edicion 9 - 2012 www.venacor.org 21




Entrevistas

productos, tener un acercamiento con
clientes comerciales que estén intere-
sados en la marca. Uno muy pocas ve-
ces tiene la oportunidad de hablarles,
de ponerle la cara al cliente final y esa
gran posibilidad es interesante, de ver-
dad que siempre ha sido una experien-
cia enriquecedora.

Estamos bien agradados y vemos
con muy buenos ojos el poder de con-
vocatoria, sobre todo este afo, tanto
para la cantidad de expositores, que ve-
mos que ha sido una cantidad ampliada
con respecto a los histéricos que habia-
mos manejado anteriormente, como la
asistencia del publico final.

Uno ve que afio tras ano se ha ido
teniendo un aprendizaje y nuestras ex-
pectativas han sido cumplidas con cre-
ces. Ha sido agradable, de verdad que
es un ambiente muy relajado y estamos
muy satisfechos a ese respecto.

Por
extensién de la invitacién a nuestros
clientes y bdsicamente tuvo muchisima
aceptacién, sentimos que las personas

nuestra cuenta hicimos una

Compaiiia Nacional
de Refrigeracion
Alejandro Garcia

ompadia Nacional de Re-

frigeraciéon es una compa-

fila muy antigua y noso-

tros estamos haciendo un

cambio de imagen. Ahora

nuestro logo, que antes decia Compa-

fifa Nacional de Refrigeracién en letras

negras y lineas anaranjadas, va a ser

CNR Tecnologia + Bienestar. Somos

una empresa que queremos reflejar mo-

dernidad y frescura; somos una empre-

sa que fabricamos y vendemos equipos

que dan bienestar a las personas y eso
es lo que queremos dar a denotar.

Este afio de verdad que el evento ha

estado sUper inferesante. Hemos visto el

se acercaron han compartido con no-
sofros. Han estado interesadas en ver
cudles son las novedades y tener la po-
sibilidad de escucharlo directamente de
uno, asi como hemos podido tener el
feedback de ellos con respecto a la pro-
puesta que estamos dando, y la recepti-
vidad que ellos expresan es un momen-
to de encuentro bien agradable.

Para los préximos eventos, la expec-
tativa es seguir en un término de apren-
dizaje, uno no puede ser conformista
en que “hemos hecho las cosas y han
salido bien”. Si tenemos que seguir fra-
bajando, seguir puliendo los temas de
organizacién hacia lo que es el premon-
taje.

Con respecto a la parte del estacio-
namiento ha habido ciertos comenta-
rios. Entonces yo creo que son elemen-
tos que pueden buscar opciones dentro
de lo que tenemos disponible. Por ofro
lado, la locacién sigue siendo una que,

dentro de los contextos que estd vivien-
do nuestro pafs, permite a las personas
acercarse porque se sienten en seguri-

dad y en un ambiente al cual pueden
acceder, eso es muy importante y no hay
que perderlo de la perspectiva.

Lo que mds me ha gustado ha sido
la sana competencia, es decir, cada uno
de nosoftros viene y presenta su propues-
ta, dando la posibilidad de que la gente
seleccione dentro de una diversidad de
opciones.

Nos encanta eso porque nos impul-
sa a ser mejores. Nosotros nos sentimos
muy orgullosos de que, dentro de un
mercado que presenta tanta variedad
el cliente nos escoja, eso tiene un va-
lor muy apreciado por nosotros. Dentro
de esto, poder estar hombro a hombro
con ofras personas que estdn haciendo
su trabajo y estdn presentando su pro-
puesta, lo motiva y lo impulsa a uno a
no quedarse en estados de confort sino
a mirar més allé y seguirse preparando
para presentar una solucién que brinde
lo que nosotros decimos: calidad de
vida al consumidor y a toda la cadena
de distribucién.

Esa es nuestra visién.
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esfuerzo que han hecho todos los expositores, inclu-
yéndonos, ya que tenfamos dos ediciones sin parti-
cipar, en poner los stands bien bonitos, con equipos
y con mucha tecnologia. Realmente cuando uno va
a ofros paises ve que estamos en un buen nivel en
refrigeracién. Parece mentira pero hay motivacién,
lo dijo el presidente de la cdmara en la inauguracién
del evento: la gente estd demostrando que tenemos
confianza todavia en nuestro pafs y que queremos ir
hacia adelante.

Lo que mds me ha gustado este afo ha sido la
asistencia, y la gente no solo ha venido como mu-
chas veces los expositores decimos: a tomar boligra-
fos y bolsas, sino que la gente se detiene y pregunta.
Hoy hay muchos estudiantes, por ejemplo. La gente
pregunta ¢qué es eso? ¢Qué es ese tubo azul? ¢Para
qué sirve esto? Nosotros somos una compafia den-
tro de un grupo de empresas bien conocida y tene-
mos productos de mucha calidad, conocidos y que
se venden muy bien a nivel nacional.

También soy parte de la directiva de Venacor y te
puedo decir que el 80% de los espacios se vendié
en menos de quince dias. De hecho, nosotros to-
mamos este espacio de milagro. De verdad que las
expectativas han sido muy buenas, ha venido mucha
gente. Hoy realmente es un dfa familiar y la asisten-
cia ha sido muy buena; sin embargo, debo decir que
la misma hubiera sido mucho mayor de no haberse
presentado los problemas de estacionamiento ya por
todos conocidos.

Mi expectativa para el préximo Frio-Tecnologia,
no sé si voy a estar en la cdmara todavia, es que
haya un espacio més grande y con muchas més co-
modidades. Hay mucha gente que quiso exponer y
no pudo. Es una buena sefial de que hay mucha
gente. Todos tenemos dificultades, aqui hay com-
pafias grandes, compafias mayoristas, fabricantes,
pero esto hace falta, el nivel de compromiso de la
gente al venir es lo que nos dice “hay que estar aqui,
hay que seguir exponiendo”. ®
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Carretera Autopista La Variante Barbula, Local Galpdn # 20,
Urb. Ind. Los Maranjillos, Guacara, Edo. Carabobo

Telefonos: 0245-995.3942 | 511.4936 / 0416 674.6665
Email: refrigeramosamerica@gmail.com
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OBTENGALO ANTES QUE ALGUIEN MAS LO HAGA CON...

Rotobrush®

INTERNATIONAL LLC

Las Caracteristicas Principales del
innovador sitema Rotobrush son:

* Cepillo giratorio y aspiradora
todo en uno.

* Activacion manual y/o control
remoto,

* Manguera de 12.5mis.

* Unidad desmontable con ruedas
giratorias.

* Doble filtra HEPA para el polvo.

* Hecho en USA.

DISTRIBO0A EXCLUSIVO PARA TODA VENEZUELA  DISTRIBUIDORA EL PARAMO C.A. RIF: 1080147626

w Paralnformacion: Info@elparamo.com
Ei Paramo

PUERTO LA CRUZ: (0281) 268-7054
CARACAS: (0212 241-1265
aire acondicionado

MATUREN: {0291) 641-0011
VALENCIA: (0241 B71-4570
BARGUISIMETO: [0251) 237-5423
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Refrigeramos América
Jesus Roa

| evento me ha parecido ex-

traordinario. La gran mayoria

de los expositores tiene una

buena presentacién, la segu-

ridad también ha sido oportu-
na, veo todo muy bien. Hay excelentes
productos y aqui estamos nosotros tam-
bién, presentdndonos con una nueva
marca para la empresa, que es la linea
de Samsung, especialmente los com-
presores. La gran mayorfa de nuestros
clientes estdn muy contentos porque el
producto Samsung como tal es muy so-
licitado en el mercado.

Del evento me ha gustado la gran va-
riedad de productos buenos, es primera
vez que nos presentamos y estamos muy
entusiasmados. La gran mayoria de los
que acostumbran visitar siempre la ex-
posicién ven que hay una gran variedad
en cuanto al disefio de los stands vy, en
muchas cosas, hay bastante entusias-

Refrimet
Thomas Gronemevyer

osotros participamos en

este evento desde el ini-

cio y podemos decir que

la presencia de los téc-

nicos ha crecido cada
vez mds, por’riculormenfe este ano esta-
mos muy contentos porque hay mucho
interés. También la presencia y el nivel
de las presentaciones por parte de los
expositores se ha mejorado.

Con respecto a los afos anteriores
el nivel ha crecido, pienso que también
lo ha hecho la participacién de los inte-
resados. Aquf siempre ha habido gente
interesada en el stand, preguntando, y
eso es precisamente lo que se quiere.
Tenemos el contacto con los clientes

mo. La organizacién también estd muy
buena porque estdn pendientes de los
expositores. Creo que este es uno de los
eventos mds importantes en Venezuela
porque uno se da a conocer verdadera-
mente. Aqui hay clientes que yo conocia

e

por teléfono pero que no nos habiamos
visto. Estamos de verdad muy conten-
tos y creo que a futuro Frio-Tecnologia
va a estar a la altura de muchas ferias
internacionales. Voy a participar en los
proximos afos. ®
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pero aqui hay una posibilidad de tenerlo
con los técnicos. Porque ellos son al finy
al cabo los que instalan el componente
y aqui podemos escuchar cualquier opi-
nién. He hablado con otros expositores
y compartimos lo mismo, que el nivel
del evento ha crecido. En cuanto a la
organizacién todo ha funcionado muy
bien, no tenemos quejas.

Nosotros ofrecemos aqui tres cosas.
Por un lado, como somos fabricantes
ofrecemos nuestra propia linea, que es
la Top Flo; en segundo lugar un pro-
ducto que importamos, que es la marca
Embraco, somos uno de los distribui-
dores aqui en Venezuela; y la tercera
cosa es la acreditacion de los técnicos.
Ellos pueden participar en un curso en

donde tienen la posibilidad, si pasan

el examen, de poder ser acreditados y
eso da una mayor confianza de traba-
jo. Eso para nosotros es muy importante
porque el técnico mejora su nivel, por

eso patfrocinamos el curso de buenas
prdcticas en refrigeracién que estd dan-
do CVPML, practicamente lo regalamos
a los técnicos. Ha tenido una excelente

respuesta. Los técnicos que pasan por
aqui ven esto y se han inscrito, creo que
ni siquiera nos damos abasto y eso es lo

que me encanta. ®

Equipos para restaurantes, luncherias, panaderias,
cafeterias entre otros establecimientos.

Refrigeracién

Lider en la fabricacién y comecializacién de equipos de coccidn, horneado, refrigeracion, transformacion
de alimentos, muebles y accesorios.

www.metalurgicastar.com
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Urb. Ind. Rio Tuy Parcela N* 50 Charallave 1210, Edo Miranda - Venezuela

Telf; (0239) 248.50.02 / 24B.66.80 Fax: (0239) 248.38.93 e-mal: info@metalurgicastar.com
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Centro Venezolano
de Produccion
Mas Limpia

Jorge Puebla

o conozco las estadisti-

cas, pero con respecto a

la afluencia del publico

ha habido mucha gen-

te interesada. Estuvimos
viendo el video del primer evento de
Frio-Tecnologia aquf en el Centro Vene-
zolano de Produccién Mds Limpia y nos
estébamos acordando de nosotros hace
18 afos. Realmente me parece que es
un evento de importancia fundamental
para la refrigeracién en Venezuela y ne-
cesitamos que eventos como este levan-
ten el dnimo de la industria por la situa-
cién general que estamos viviendo. Las
necesidades de frio no van a dejar de
existir, las oportunidades de satisfacer-
las es lo que hace dificil a la situacién
actual.

Este afo la participacién me ha
parecido muy buena, ha habido mu-
chas caras tradicionales, empresas que
siempre han existido y la lamentable
ausencia de ofras que han dejado de
participar por las mismas causas que

estamos comentando. Definitivamente
el evento ha superado las expectativas.
Como siempre, es en donde nos reu-
nimos viejos amigos, todos del medio,
vemos cudnto hemos envejecido en dos
afos, cudntas caras nuevas se han in-
corporado y cudntas han desaparecido.
Pero en general creo que se va a seguir
repitiendo porque los que participan son
muy entusiastas y creen en el negocio.
Todos creemos que la refrigeracién no
es un lujo sino una necesidad esencial
de Venezuela, y tenemos que enfrentar
el reto de que la tecnificacion es algo
que debemos adoptar para no quedar-
nos atrds.

Soy un defensor acérrimo de la elimi-
nacién del uso de sustancias cuyos efec-
tos perniciosos, si bien no son evidentes
a corto plazo, los estamos empezando
a ver en cuanto al cambio climético. y
sé que el movimiento a nivel mundial
estd desarrollando la experiencia su-
ficiente para que nosotros entremos lo
antes posible en la etapa del empleo de
sustancias naturales en la refrigeracién.
Hay que perderle el miedo al uso de
sustancias de alto riesgo, ya sea el amo-
niaco por su inflamabilidad o el diéxi-
do de carbono por la alta presién en el
trabajo. Lo peligroso no es el hecho de

que la sustancia sufra de una propiedad
que lamentablemente la pone en des-
ventaja con relacién a las que estamos
empleando hoy. El riesgo estd en la ig-
norancia de las personas que la usan,
lo cual se ha puesto en evidencia en
accidentes que, con gente capacitada
—y para eso estd el Centro Venezolano
de Produccién Mds Limpia— van a lograr
trabajar con seguridad, porque estas
sustancias tienen muchas ventajas.

El Programa de Buenas Précticas de
Refrigeracién que nacié hace aproxi-
madamente 7 afios ha tenido un éxito
notable y, a pesar de que no es una cer-
tificacién oficial, si tenemos una acredi-
tacién de un componente del gobierno,
Fondoin, que la gente respeta y vemos
que empresas del Estado estdn empe-
zando a exigir que una empresa que
va a prestarles servicios tenga personal
acreditado.

Estamos trabajando para lograr que
el programa de capacitacién pase a
la siguiente etapa. En presencia de la
futura eliminacién de los Hidro-Fluoro-
Cloro-Carbonos, el R22 en particular y
el R141-B en lo que es espuma, se tiene
que hacer una actualizacién del progra-
ma. A partir del afio 2015 comienza la
reduccién y esa produccién progresiva
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Venerolana de Materiales Expandidos s.a

FABRICACION E IMPORTACICON DE FILTROS PARA AIRE
DE USO COMERCIAL E INDUSTRIAL

Oficina y Planta: Edificio ZAF PB y Piso 1, Calle 3 Zona Industrial La Urbina ZP 1073 Caracas. TIf. 0212-243 6509 - 242.7233
Oficina Valencia: Av. Cedefio con Calle Soublette C.C. Parque Sanda Local 1. Tif. 0241-857.3615
Email: ventasi@venmatex.com ., venmatexi@venmatex.com

www.venmatex.com

PANEL PIRAL

=3uenezolana

preinsulated panels systems
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del 10% en el 2015 més el 30%, 35%
en el 2020, etc. que va a llegar al 97%
en el 2030, hace que la Unica planta
que tenemos que produce R22 en un
momento no muy lejano va a encontrar-
se en condiciones de que la curva de
produccién por volumen producido va a
estar por debajo del punto de equilibrio
econémico y vamos a quedarnos, de
lo noche a la mafana, contemplando

Kielmann
Manuel Ruiz

| evento hasta ahora me ha

parecido mds concurrido de

lo esperado y bien interesante

porque abre oportunidades.

La organizacién me ha pareci-

do bien, de verdad fueron oportunas las

llamadas de parte de Venacor y la oferta

para la publicidad, somos una empresa

gue no estaba presente desde hacia diez

anos, asi que nuestra participacién nos

da una oportunidad de retomar un es-
pacio que en el pasado ocupédbamos.

Para nosotros las expectativas se

cumplieron, el hecho de no haber es-

tado antes y de tener la oportunidad de

estar presentes ahora es lo mds impor-

las estrellas si no nos preparamos. Las
alternativas son seguir comprando las
sustancias artificiales, industriales, y se-
guir la tendencia de la refrigeracién tal
cual se lleva a efecto en el mercado més
poderoso del mundo y mds cercano a
nosotros, Estados Unidos. Sin embargo
yo estoy convencido de que hasta ellos
ya estdn cambiando la tendencia y es-
tadn aceptando que el uso de sustancias
naturales es inevitable en el corto plazo.
Espero que cada dia ese plazo sea mds
corto, esa es mi intencion.

Esta tendencia en el evento es muy
incipiente, acabo de ver en un stand la
presencia totalmente bajo perfil de un
cilindro refrigerante que es inflamable.
Por ofra punta del evento hay gente que
estd ofreciendo las mismas sustancias
con otfra marca. Nosotros hemos traido
ya compresores, profotipos que trabajan
con isobutano y propano, que son hi-
drocarburos, para llevar a cabo pruebas
de desempefo en el Centro Venezola-
no de Produccién Mds Limpia y utilizar-
lo en nuestra campafia de educacién
de técnicos. El evento es para mi una
herramienta de mercadeo, ha sido de

mucha utilidad y cuando algo funciona
no es razonable abandonarlo, se debe
mantener. Hemos tenido muy buenas
experiencias con los eventos, siempre
organizados en esta institucién. Ya todo
el mundo sabe dénde estamos y lo Gni-
co que creo que deberiamos mejorar un
poco es la disponibilidad de puestos de
estacionamiento, porque ese ha sido el
obstéculo que se ha presentado de for-
ma mds evidente ya que la gente tarda
demasiado tiempo en entrar y algunos
se impacientan y no se quedan. Las co-
sas siempre se pueden mejorar, hay que
estar pendiente de esas posibilidades y
aplicarlas.

Mi impresién general del evento ha
sido totalmente positiva, creo que no
puedo redundar cuando repito los elo-
gios acerca de la organizacién. Vena-
cor es definitivamente una entidad que,
dentro de las cadmaras que trabajan en
Venezuela, ha demostrado ser muy di-
ndmica. En estos momentos estamos
en muy buenas manos con Higgins, un
buen amigo, y estoy seguro de que él
no va a dejar que esto deje de repetirse
dentro de dos afios.®
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tante. Sobre todo porque teniamos en el
momento justo el lanzamiento de pro-
ductos estratégicos para nosotros que
han sido bien aceptados en el mercado
y es lo que hace que estemos bien con-
tentos y complacidos. Aqui lo que que-
remos es posicionar y reforzar el posic-
jonamiento de la marca Kielmann en el
mercado desde hace unos quince afios.
La intencién era reforzar, como tal hacer
branding de Kielmann y aprovechar de
lo conocido de la marca, ya que venia-
mos con una linea muy tradicional, toda
la linea de valvuleria. Iriamos un poco
mds en grande con refrigeraciéon vy el

Indartelca, Coronet
Bertha Canelén

| evento me ha parecido muy

bueno, con muchos exposito-

res, lo que me parece tan posi-

tivo porque indica que la gente

estd confiando en el pais, estd
apostandole al futuro inmediato. Ha ve-
nido gente del inferior, se han cubierto
las expectativas de todo lo que esperd-
bamos. A nivel de distribuidores ha sido
un encuentro con los actuales y con los
futuros, eso ha sido muy bueno. La par-
ticipacién me ha gustado porque ha sido
menos abierto al ptblico y mds dirigido
al érea técnica y a las personas realmen-
te inferesadas en el drea, ese objetivo se
cumplié.

Lo que mdés me ha gustado es la par-
ticipacién de tantos expositores, eso real-
mente irradia un optimismo y una credi-
bilidad al pafs que son muy buenos. Eso
realmente me ha gustado muchisimo, es
estimulante ver tantas marcas y la com-
petencia siempre es muy sana. Ver va-
riedad y darle a tus distribuidores a que
seleccionen no por poquito sino porque
hay muchos de su preferencia, eso me
parece positivo. En cuanto a la organi-
zacién, yo me irfa de este sitio porque es

producto de lanzamiento son unidades
condensadoras, fienen menos de un
afo, y han sido realmente nuestro pro-
ducto estrella. Las expectativas para los
préximos afios son seguir creciendo, la
verdad es que es un mercado en donde
hemos visto que se estdn abriendo mu-
chas oportunidades, con toda la reali-
dad del mercado venezolano, y el que
nos hayamos metido cada vez més en
esta linea lo que hace es abriros las
puertas y colocarnos un reto con el cre-
cimiento que nos espera. Nos hemos
enfocado en buscar productos de cali-
dad y asi lo hemos querido reportar.

muy pequeno. Necesitamos un espacio
més grande, hay una logistica y falta de
estacionamiento importante. Simplemen-
te, como es tan grande la feria, necesi-
tamos mds metros cuadrados para que
todos los expositores puedan venir a ex-
pandirse y crecer.

Nosotros siempre nos hemos man-
tenido con nuestra linea, ahorita esta-
mos con el multi-split que es una uni-
dad condensadora con dos equipos de
12.000 BTU altamente eficiente, con dos
compresores, realmente es muy bello y

Soy nuevo en el drea, no tengo mucho
tiempo en ella, y lo que recojo y veo
es el entusiasmo, estuvieron todos los
grandes, mds bien no hubo posibilidad
de un stand més grande o de abrir ofro
y nosofros tuvimos la oportunidad de
haber escogido este punto, que lo hici-
mos desde el comienzo de afio. Era in-
tencionado porque es lo que estdbamos
buscando, que estén todos los grandes,
y la verdad es que no lo dice uno, lo
dice la gente “oye estdn ustedes, estén
todos los grandes”, ahi fue cuando nos
convencimos de que teniamos que estar
aqui y estamos bien contentos. ®

funcional. El equipo es para espacios pe-
quefos en donde no puedan colocar dos

unidades condensadoras, todo lo ponen
en un solo sitio, lo cual es bien importan-
te. Con respecto al futuro, nuestra expec-
tativa es cumplir otros 50 afios, somos
los Unicos en el mercado que tienen 50.
Esa ha sido una gran proyeccién: tener
tantos afos ininterrumpidos en el merca-
do venezolano te habla de la experiencia
que ha tenido Coronet a todo lo largo de
su frayectoria. Realmente somos especia-
listas en aires acondicionados con tec-
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nologia de punta y sobre todo esa expe-
riencia que avala todos esos afios de tra-
bajo. Creo que esa es realmente la gran
fortaleza que tenemos. En los préximos
eventos la expectativa es, Dios mediante,
participar. Ojala que, como te digo por
el espacio fisico, creo que merecemos un

Bronz Glow
Del Caribe
Engelbert Guevara

| evento me ha parecido exce-

lente, la verdad es que la asis-

tencia ha sido masiva desde

el primer dia. Desde antes de

abrir las puertas ha habido
gente esperando para ingresar, inclusi-
ve después de que se acaba el evento,
cuando empiezan a apagar las luces
todavia estd la gente acd. Hay perso-
nas muy interesadas, hay muchas inno-
vaciones y opciones en el mercado. Los
productos y servicios de origen nacional
son bien interesantes y agregan valor al
mercado.

Definitivamente las expectativas han
sido satisfechas, la ayuda y la organi-
zacién de parte de Confex y de Vena-
cor han sido de primera calidad. Han
cuidado mucho los detalles en cuanto
a la organizacién del evento, las insta-
laciones y de verdad han cuidado todos
los detalles, eso ha sido bien importante
para el desarrollo de todo el evento.

Nuestro producto en particular ya
tiene mds de treinta afos en el mercado;
sin embargo, nosotros somos los repre-
sentantes aqui en Venezuela de Bronze
Glow, que es la linea de productos anti-
corrosivos para equipos de HVAC. No-
sotros participamos hace dos afios en la
edicién anterior de Frio-Tecnologia, en
donde también la asistencia fue masiva,
y la ayuda fue notable porque definiti-

espacio mayor, mds confortable, mds cé-
modo, son cuestiones de logistica, pien-
so que la industria va a seguir creciendo
y es importante tener mayor drea para
que cada expositor presente todos sus
productos y pueda atenderse muchisimo
mejor al publico. ®

vamente es un evento que estd dentro
del ramo y darnos a conocer es super
importante. En el caso de la corrosién
en los equipos de aires acondicionados
y ventilacién, esto es una necesidad que
existe en todo el territorio, en todo el
planeta por asf decirlo, y nosotros tene-
mos la solucién para prevenirla.

Para los préximos afos seguimos es-
peranzados de que todo mejore, el cli-
ma, el tema pafs, el tema politico, y con-
fiamos en que las cosas van a tomar un
mejor camino y nosotros vamos a tener
la oportunidad de seguir participando
en las sucesivas ediciones de Friotecno-
logia para seguir haciendo presencia en
el mercado.

La organizacién me ha parecido ex-
celente, hay un solo detalle que son los
eventos particulares que se extienden a

alto volumen y eso interfiere con las en-
trevistas de los clientes de uno, poder
conversar con un cliente se ve interrum-
pido por la muésica tan alta. La sugeren-
cia para esto es que haya una especie
de reglamento que se le da a los expo-
sitores, donde se les pida que ese tipo
de eventos puntuales sean de un tiem-
po limitado: 10, 15 0 20 minutos como
méximo pero no que se extienda tanto
porque ya pasa a ser molesto y entorpe-
ce el resto de la exposicion.

Entiendo que este afio hay sefenta
y algo de expositores, un nimero ma-
yor con respecto a la edicién pasada y
me da la impresién de que ha habido
mds visitantes a la exposicién este afio,
eso demuestra y da sefia de que es una
industria nacional que es pujante y que
estd creciendo. ®
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| evento ha sido extraordina-

riamente bueno, un éxito total.

Considero que, de todas las

ediciones a las que he veni-

do, esta ha sido una de las
mejores. Ha habido unos fallos, como
todo, pero son corregibles. El evento lo
he visto extraordinario y la visita al stand
ha sido espectacular, creo que sobrepa-
samos las expectativas.

La organizacién ha sido muy buena,
ha habido unas fallas en la parte de es-
tacionamiento que debemos corregir, y
también en la parte de la musicalizacién
de ciertos stands que han molestado un
poco a la gente. Uno viene a hacer ne-
gocios y a exponer, y en ese momento
no podias hablar. Esa es la Unica parte,
lo demds ha sido extraordinario. Muy
buena la experiencia por parte de los
visitantes, quienes han recibido la infor-

macién que estaban buscando, sobre
todo del ramo. Digamos que estd muy
frio pero hay mucho calor venezolano.
Estamos promocionando un gas
refrigerante hidrocarbonado que es el
sustituto de todos los refrigerantes an-
teriores. Hay varios hidrocarburos en
el mercado, con diferencia del de no-
sotros. El de nosotros tiene una gran
virtud, que usted simplemente vacia el

equipo y lo recarga con el nuestro sin
modificar nada, déndole muchisimas
mejores prestaciones, es 100% verde,
no es téxico, no es contaminante, no
genera ningln tipo de afeccién al medio
ambiente y tenemos un 50% promedio
de ahorro de consumo energético por
su gran virtud de ser un hidrocarbonado
natural. Ha habido mucha receptividad
de parte de la gente, una de las cosas
gue mds les llama la atencién a ellos ha
sido esa parte romdntica, digamos, del
producto, esa parte verde de cuidar la
tierra, de que no es téxico, ni corrosivo,
ni hace dafio a nadie, ayuda a preser-
var el medio ambiente y ademds genera
ahorro energético. Una de las mayores
crisis mundiales es la energia eléctrica,
lo vivimos en el pafs.

Indudablemente vamos a seguir par-
ticipando en los proximos eventos, va-
mos a ser mds bien uno de los lideres de
los expositores, creo yo. Porque estamos
creciendo como la espuma, con mucho
cuidado, entendiendo las normativas y
entrenando a la gente. La infencién es
poder seguir ayudando a preservar el
medio ambiente y a mejorar la refrige-
racién, esa es la idea. ©
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Samsung Electronics
Carlo Pedreschi

s la segunda vez que estamos aqui, la primera vez fue en el afio 2010.

Hemos seguido asistiendo a Friotecnologia porque pensamos que es un

evento muy importante para el mercado venezolano. Con la marca Sam-

sung estamos entrando en el mercado de aires comerciales e industriales,

y tener una presencia aquf significa mucho para nosotros. Hemos capta-
do mucha clientela y ha sido bastante aceptable, pienso que todos debemos asistir
a este tipo de eventos. Creo que la participacién con respecto a afios anteriores
ha aumentado. Las expectativas se han cubierto a un 100% ya que nos hemos per-
catado de que las personas han estado haciendo muchas preguntas sobre nuestra
tecnologia. Yo los exhorto a que sigan con este evento en el futuro.

Lo que mds me ha gustado es que ha venido todo tipo de consumidor. Hemos
visto estudiantes, distribuidores, interesados en la marca preguntando por la tec-
nologia, preocupados también por el ambiente. El interés que ha despertado Sam-
sung es bastante gratificante. La organizacién también me parecié muy bien, los
felicito. Para los proximos afos la expectativa es crecer en este mercado, tener més
presencia, que nuestra marca esté en cada distribuidor de este pafs. Por supuesto

que volveremos a participar en Friotecnologia. ®

| evento estd muy bien, hay

bastante afluencia de perso-

nas y una calidad adecuada.

Quizd habria que mejorar en

algunos aspectos como el
estacionamiento por ejemplo, hay mu-
chas personas que se han tenido que
devolver porque no consiguen cémo
accederle al local, pero hemos tenido
bastante afluencia de gente y creo que
le hemos sacado bastante provecho
al stand, asi que creemos que es una
muy buena inversién. Evidentemente las
expectativas se han satisfecho, si valié
la pena, se cumplieron las expectativas
que teniamos.

La linea de productos que estamos
patrocinando es la linea Honeywell.
Tenemos muchas lineas; sin embargo,
para esta exposicién seleccionamos a
Honeywell y es el Gnico producto que
estamos promocionando y comercia-

SPS Representaciones
Rafael Salcedo

lizando. Son controles industriales de
todo tipo.

La respuesta de la gente ha sido
muy buena porque somos un equipo de
una tecnologfa muy avanzada, lo cual
permite que la gente se interese mucho
porque tenemos toda la gama de pro-
ductos y eso causa mucho interés en el
publico.

La organizacién como tal, en gene-
ral estd muy bien, excepto por dos co-
sitas: lo del estacionamiento y lo de los
shows. Pero de resto, la seguridad estd
muy bien, todo perfecto. Creo que este
es un evento superior a los anteriores en
cuanto a la calidad de los stands, por-
que hay algunos que son especialmente
bonitos y bien montados, y estoy seguro
de que hay bastantes mds que los otros
afos o, por lo menos, que la vez pa-
sada, estoy segurisimo de que estamos
sobrados de participacién.

Para los préximos eventos tengo
en la mente varios productos nuevos

que quiero implementar y hacer lo que
podamos para los préximos eventos.
Queremos tener un stand bastante mds
grande y con ofras lineas de productos
que vamos a traer. ©
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Soneview
Gilberto Barrios

| evento me ha parecido una

excelente oportunidad para

mostrar nuestro producto, la

exposicion estd muy interesan-

te, el nivel de las marcas que
estén aqui es el mds alto y el del publico
ha sido bueno: hay publico tanto espe-
cializado en el tema de la refrigeracion
y aires acondicionados como el publi-
co general que se inferesa por conocer
mds sobre el mercado de los aires acon-
dicionados.

La respuesta ha sido muy positiva, de
hecho superd nuestras expectativas. Yo
pensaba que el evento, si bien tenia una
nocién mdés o menos de que la partici-
pacién era grande, es nuestra primera
participacién y no me imaginé que fuera
tan grande y con tanto publico, eso es
buenisimo. La organizacién me ha pa-
recido muy buena. Desde el principio,

RIF:J-315127089-T

Fluidos Refrigerantes

Friotecnologia 20 12

las personas que nos atendieron aqui en
la parte comercial nos dieron siempre la
informacién a tiempo y nos supieron
resolver cualquier inconveniente. Todo
ha sido muy detallado, informativo, de

'._ s

Telefonos: (0243)261.91.03 - 261.87.26 - 261.98.11

verdad excelente. Como marca de aires
acondicionados estamos empezando
en el mercado asi que no tenemos refe-
rencia de afos anteriores, pero si pue-
do decir que para hacer nuestro primer
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afio las expectativas fueron totalmente
superadas.

Nosotros estamos actualmente pro-
mocionando nuestras dos lineas de
aires acondicionados, que son la serie
1000 y la serie 2000, son aires acondi-
cionados domésticos de 12000, 18000
y 24000 BTU. La marca tiene dos afos
en el mercado pero a nivel de elec-
trodomésticos es nuestro producto de
estreno y, en cuanto a generar recono-
cimiento de marca y conocer un poco
este mercado en el cual somos novatos,
nos sentimos bastante satisfechos.

En los préximos eventos nos gustaria
tener una participacién mds grande, nos

Fabricoop
Alfredo Muioz Gotto

stamos aqui en Friotecnologia

con las méquinas de hielo.

Esta es una representacién

que tenemos exclusiva para

Venezuela desde hace 21
anos. Es la mejor mdaquina que hay
en el mundo y siempre es bueno man-
tener la presencia de la marca, porque
la mdquina como tal se vende sola por
la calidad que tiene. El evento como tal
ha estado bueno. Pienso que hubo al-
gunos problemitas de logistica porque,
por lo menos ayer que fue un dia bas-
tante fluido, hubo mucho retraso a la
entrada del estacionamiento y mucha
gente después de estar 50 minutos en
una cola decidié irse, y no solo uno sino
que fueron muchos.

En cuanto al producto te digo que las
grandes corporaciones utilizan nuestros
fabricadores de hielo por la calidad del
mismo. Nosotros también somos fabrica
de refrigeracién comercial y los depési-
tos de almacenaje de los fabricadores
que usamos tfienen una mejor calidad
que los importados porque estos, por
més que sean de acero inoxidable,
algunos en el interior siempre son en

gustaria tener para ese entonces mds
productos que ofrecer a los consumido-
res y tener listo un esquema de produc-
cién nacional ya definido. Nos gustaria
estar a la par de las grandes marcas que
tienen toda la vida en el mercado. En
dos afios creo que lo vamos a lograr

Lo que més me ha gustado del even-
to ha sido la reaccién que han tenido los
participantes a nuestro producto, hemos
tenido exactamente el pdblico al que es-
tdbamos buscando llegar, muchos téc-
nicos, mucha gente que estd inferesada
en comercializar y distribuir, y una gran
cantidad de personas, que eso es lo més
importante. ©

pléstico. El pldstico con el tiempo tiende
a crear moho, mientras que los nuestros
son totalmente de acero inoxidable. Es
sencillo el mantenimiento y para los
distribuidores hacemos todos los afos
ciclos de seminarios para actualizarlos
en lo que es el mantenimiento de los
equipos, los nuevos tips para que los
técnicos de refrigeracién se mantengan
al dia.

Se han renovado algunos contac-
tos que estuvieron un poco perdidos
por falta de informacién de cambios de
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Entrevistas

nimeros telefénicos o porque se per-
dieron las tarjetas, o las personas que
estaban manejando compras se fueron
y no dejaron ninguna informacién a los
suplentes, y en la empresa hay cadenas
bien importantes de supermercados que
entonces actualizaron sus datos. Para
este tipo de evento viene gente de un
campo especifico, de los que vienen son
muy pocos los particulares que buscan
comprar algo en especifico. Aqui hay
gente que estd en el medio de la refrig-
eracién, ya sea a través de los diferentes
departamentos de compra de las com-

Industrias Refrimaq
Andrés Urdaneta

| evento me ha parecido muy

bueno, ha estado muy com-

pleto, ha tfenido muchisima

participacién. Los stands han

estado muy bonitos, muy bien
atendidos y ha habido mucha concur-
rencia interesante. Con respecto a otros
afos hay mds participacién, ha habido
diferentes marcas que antes no partici-
paban.

Creo que este evento ha sido profe-
sionalmente muy superior a los anferi-
ores, ha habido mucha participacién de
gente de alto nivel del mundo del aire
acondicionado.

Nosotros estamos empefiados en
mostrar nuestra nueva tecnologia VRF
Multi V y una vez més hemos logrado

pafias donde trabajan, o distribuidores
que venden refrigeraciéon y que estdn in-
teresados en los mismos productos.

En este evento hay muy buena inno-
vacién y, a diferencia de los afos anteri-
ores, la gente se ha esmerado por hacer
unos stands mucho mds impactantes en
el sentido de que van hacia arriba y no
hacia los lados. Yo pienso que para el
préximo evento a lo mejor nos vamos a
quedar cortos porque tengo entendido
gue mucha gente se quedé sin partici-
par porque llenaron todas las dreas del
lugar. ®

divulgarla, la gente ya conoce lo que es
Multi V, conocen LG y entienden que no-
sofros somos una marca completa.

La organizacién muy bien, excepto
que ha habido mucha musica fuerte y
este es un evento profesional donde no
debe haber ese tipo de cosas. Ya lo rec-
lamamos el afo pasado y ahora este.
En los préximos eventos seguiremos
participando, seguiremos apoyando a
Venacor y apoyando el evento puesto
que esto ayuda al pais a salir adelante. ®
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Capacitacidn

Consideraciones
en el uso del
Amoniaco y CO2
como refrigerantes
Yy sus ventajas
comparativas con
otras alternativas

Ing. Antonio Formoso
Seminario dictado en el marco de
FRIOTECNOLOGIA 2012

Primera entrega

n los Gltimos afos se ha visto un
importante inferés en el uso y la
aceptacién del CO2, como refri-
gerante sustituto de otros refrige-
rantes como los glicoles. La simplicidad
de su disefio asf como también el ahorro
de energia que se obtiene en la reduc-
cién de la potencia de bombeo necesaria
para la alimentacién de refrigerante a los
evaporadores, es lo que ha hecho que
surja ese inferés en esta combinacién de
refrigerantes. La construccién de sistemas
de refrigeracién que usen como refrige-
rantes una combinacién de Amoniaco/
CO2, se puede llevar a cabo usando
componentes ya existentes en el merca-
do sin comprometer costos de inversién y
calidad de la instalacién. En este trabajo,
presentamos un andlisis de las ventajas
comparativas de este disefio en términos
de potencia de bombeo y el consumo
energético cuando se compara con los
sistemas convencionales de glicol.

Desde finales del siglo XX hasta hoy
dia, se ha producido un incremento en
el disefio de sistemas de refrigeracion
industrial que usan amoniaco como re-
frigerante. Factores como la proteccién
al medio ambiente y la eficiencia como
refrigerante, han hecho que se manifieste
el creciente inferés en el uso del amonia-
co como refrigerante. Sin embargo, de-
bido a sus caracteristicas de toxicidad, se
deben tomar en cuenta muchos factores
para que ante la presencia de cualquier

eventualidad de fuga, no se produzcan
dafos al personal de trabajo en el drea y
se eviten pérdidas de producto por conta-
minacién. Especial cuidado se debe tener
en considerar en el disefio del sistema y
de las dreas de proceso, la existencia de
rutas de escape 6 evacuacién y con puer-
tas de salida con dimensiones adecuadas
de acuerdo al ndmero de personas que
se estime que trabajardn en el drea. Esto
es importante, ya que la presencia de
amoniaco en el ambiente, genera pdni-
co como primera reaccién, creando una
estampida de gente tratando de salir del
drea y que en la mayoria de los casos ge-
neran heridos por arrollamiento y no por
inhalacién del propio refrigerante.

Para evitar los riesgos asociados a esta
forma de operacién, se infroducen los
glicoles como refrigerantes alternativos
en los disefios de sistemas que involucren
dreas de proceso. De esta forma, se tie-
ne un sistema de refrigeracién con amo-
nfaco mediante el cual se enfria el glicol
en un intercambiador de calor, y con ese
glicol frio, se acondicionan las dreas de
trabajo 6 de proceso. Con este disefio, se
eliminé el riesgo de heridas al personal y
pérdida de producto por contaminacién.
Estos sistemas fueron evolucionando y se
convirtieron en una prdctica comdn en
las plantas alimenticias. Con el pasar de
los afios, y con el salto al mercado de
nuevos refrigerantes, se incursiona en el
uso del refrigerante CO2, como posible

sustituto del glicol y precisamente es el
objetivo de este trabajo presentar algu-
nas alternativas de operacién y control en
alta temperatura usando el amoniaco y
CO2 como combinacién de refrigerantes
ventajosa. Con ello no pretendemos que
esto sea una guia de disefio, lo que se
pretende es presentar una visién general
de las oportunidades del uso del CO2
como refrigerante secundario respetando
al medio ambiente y con ahorros energé-
ticos convenientes.

Sistemas de refrigeracion
convencionales
Enfriamiento de ambientes
directamente con NH3

Supongamos que tenemos un sistema
de refrigeracién, con alimentacién de Ii-
quido en forma recirculada por bombas,
trabajando a una temperatura de evapo-
racién de 20°F, para mantener tempera-
turas en laos camaras de 30 °F Ademds
de esto se requiere acondicionar un am-
biente a 45°F. Para lograr esto se pueden
trazar varias estrategias, por lo que en
principio supongamos que instalamos
una vélvula reguladora de presién, para
ajustar la presién de evaporacién a 55
PSIG, con lo cual tendriamos una tempe-
ratura de evaporacién de 35°F. Por ofro
lado, el liquido en el recirculador se en-
cuentra a una presién de 34 PSIG, por
lo que la bomba de recirculacion debe-
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r&4 aumentar la presién del liquido en la
descarga en unos 35 PSIG como minimo,
para garantizar la buena alimentacién de
liquido a los evaporadores. Para evitar
este inconveniente de exceso de presién,
lo cudl conlleva a un mayor consumo de
energia, se podria pensar en alimentar
los evaporadores con liquido a alta pre-
sién proveniente del recibidor principal.
Con cualquiera de los dos sistemas, se
corre el riesgo de dafios al personal y
contaminacién de producto, en caso de
una fuga, y en ambos casos, estamos in-
crementando la capacidad requerida por
los compresores que manejan las cargas
de 20 °F, lo cual se traduce también en
un mayor consumo de energia por parte
de los compresores. En la figura N° 1 po-
demos ver una representaciéon gréfica de
este disefio.

Enfriamiento de ambientes con
NH3 - Glicol

Con este disefio, se pretende eliminar
6 minimizar el riesgo de operacién sobre
el personal y la contaminacién sobre el
producto, sin embargo también traen
consigo ciertas consecuencias que esta-
rdn presentes en su ciclo de vida y que
ademds afectan el costo inicial y los cos-
tos de produccién. Podemos mencionar
s6lo algunas de ellas:

e Se requiere de mayor espacio fisico
en sala de mdquinas para acomodar
los enfriadores de glicol.

* Las tuberfas de circulacién del glicol
son de mayor didmetro que las de
amoniaco y considerando que tam-
bién van aisladas, el tamafo del pipe
rack y el tamafo de la soporteria de
las tuberias son mayores.

e El volumen de los tanques de alma-
cenamiento de glicol, son de tamafio
considerable, sobre todo cuando se
divide el flujo de glicol en frio y ca-
liente

* la potencia de bombeo requerida
por las bombas de glicol es mayor
que la potencia de bombeo del amo-
nfaco, lo cual incrementa la factura-
cién eléctrica de la planta.
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Figura 1.- Vélvulas de control para evaporador recirculado
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Figura 2.- Sistema tipico NH3 — Glicol

En la figura N° 2, podemos ver un
simple esquema de un sistema hibrido
NH3 — Glicol

En este sistema, el glicol caliente que
regresa de los enfriadores de ambiente,
se hace pasar a través de un intercam-
biador Amoniaco — Glicol, para volver a
bajar su temperatura. Dependiendo de
la complejidad del sistema, pudiera ser
necesaria la utilizacién de una segunda
bomba de glicol, lo que incrementaria
adn més el consumo energético.

Para mantener la temperatura desea-
da en los diferentes ambientes, se pue-
de usar un termostato de ambiente que

actle sobre una valvula solenoide en la
entrada de glicol al enfriador, una vez al-
canzada la temperatura deseada. Si ade-
mds de controlar la temperatura, también
se desea controlar la humedad de ciertos
procesos, enfonces se deben usar val-
vulas motorizadas de tres vias, las cua-
les mezclan las corrientes de glicol frio y
caliente para lograr el control de ambos
parédmetros, temperatura y humedad. En
otros casos, la circulacién de glicol ca-
liente se hace pasar por un serpentin de
calentamiento a continuacién del serpen-
tin de enfriamiento. Esta aplicacién es
muy comin en cdmaras de maduracién
de jamones y otros embutidos curados. ®

Préxima entrega: Utilizacién del CO2 como sustituto del Glicol
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Conferencias

l ciclo de conferen-

cias llevado a cabo

durante el desarro-

llo de Friotecnologia
demostré que hay un contin-
gente de profesionales vene-
zolanos &vidos de capacitarse
en temas tan diversos como
técnicos y éstos espacios, que
se crean bajo la conduccién
de VENACOR son aprovecha-
dos al maximo por cientos de
personas. Es importante ex-
tender un agradeciemiento a
todos los participantes en las
conferencias, y en especial a
los profesionales que compar-
tieron sus conocimientos con
el publico asistente. A todos
muchas gracias por demostrar
una vez mds que se puede ha-
cer las cosas bien hechas.
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Despliegue artistico de lujo

urante los dias de Friotec-

nologia se disfruté de un

despliegue de actividades

de cardcter artistico de lujo.
Complemento de toda actividad comer-
cial y de relaciones publicas, hechas
con un solo objetivo: ofrecer al visitan-
te la mejor de las atenciones posibles y
convertir su asistencia al evento en una
experiencia gratificante en todos los as-
pectos. Este afo pudimos disfrutar de
una variada oferta para todos los gus-
tos, el Cante y Baile Flamenco (Servicios
del Frio Friper), Coreografias de Danza
Moderna (Cyberlux), Misica Criolla (Re-
fimarket), Bailoterapia (Grupo Best), asi
como un acompanamiento de las me-
jores y mds destacadas modelos y pro-
motoras quienes con su presencia enal-

tecen la belleza de la mujer venezolana.
Momentos para compartir

Cémo es natural, un evento como
Friotecnologia se convierte en un punto

de encuentro entre colegas. Después de
terminada la Asamblea Extraordinaria
de Venacor, se abrié lugar para el brin-
dis y la tertulia entre amigos y colegas
del sector.

Fue en ese momento cuando el
equipo de la REVISTA VENACOR logré
captar una imagen que quedard para la

Sociales

historia de la cémara: la reunién de tres
(03) ex presidentes, junto al presidente y
primer vicepresidente de la actual Junta
Directiva.

Ellos son de izquierda a derecha: Ing.
JesUs R. Herndndez, Ing. Eloy Sardifas,
Ing. Higgins Patifio, Ing. Gonzalo Mora-
les , y el Ing. Roberto Isea.
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Calculo de
Carga Térmica

La seleccién correcta de

un equipo depende mucho

del correcto cdlculo de la
carga térmica del espacio

por refrigerar; por ello, los
especialistas deben conocerla
previamente, basdandose en
distintas férmulas.

a carga térmica se define como
lo cantidad de calor que debe
ser retirada del sitio por refri-
gerar para reducir o mante-
ner la temperatura deseada.
En un drea por acondicionar, la carga
térmica se debe eliminar mediante en-
friamiento, el cual resulta de la suma
de las cargas térmicas en las que es-
tdn involucradas diferentes fuentes.
Por su parte, para mantener fria una cé-
mara y todo lo que esté contenido en
ella, es necesario extraer el calor inicial
y, luego, el que pueda entrar en ella,
aunque se encuentre bien aislada.

Segun la American Society of Hea-
ting, Refrigeration and Air Conditioning
Engineers (ASHRAE), para el célculo de
la carga térmica en cdmaras de alma-
cenamiento de alimentos son conside-
rados los siguientes factores:

e Transmision de calor por la su perficie.

e Calor que el alimento debe perder para al-
canzar la temperatura deseada.

Calor inferno referente a personas.

e Ldmparas y equipamientos, infiliraciones
de aire.

e Calor de los moto-ventiladores y tiempo
previsto de funcionamiento.

e C(oeficiente de seguridad.

El requerimiento total de refrigeracién
(Q total) puede establecerse como: Q
total = Q producto + Q otras fuentes.
En la expresién anterior, los términos del
segundo miembro tienen el significado
que se presenta a continuacién:

Q producto. Representa los su-
mandos necesarios que fiene en con-
sideracién la carga térmica por eli-
minar, procedente del calor sensible,
del calor latente de solidificacion, de
los reacciones quimicas del embala-
ie y del calor absorbido para la con-
gelacion del agua de los alimentos
o productos que se desea refrigerar.

Q otras fuentes. Incluye, entre
otfros, los flujos de calor a través de los
cerramientos de la cdmara por trans-
misién de paredes, suelo y techo, la
refrigeracién para el aire exterior que
se introduce, la ventilacién, las car-
gas térmicas debidas a ventiladores,
bombas, iluminacién eléctrica, perso-
nas que manipulan los productos, etc.
Como el calor generado durante las 24
horas de un dia se ha de extraer en un
nimero de horas menor que las horas
de funcionamiento diario, la potencia
frigorifica de la maquinaria NR habra de

ser superior a la potencia Q total calcu-
loda para extraer durante las 24 horas.
Su valor serd: NR= Q total/ t.

Carga por transmision

Los métodos para determinar la can-
tidad de flujo de calor a través de los
muros, piso y fecho estdn bien estableci-
dos. Esta ganancia de calor es directa-
mente proporcional al DT entre los dos
lados del muro. El tipo y espesor del ais-
lamiento usado en la construccién de la
pared, el drea exterior de la pared y el
DT entre los dos lados del muro son los
tres factores que establecen la carga a
través de muros. Existen tablas que pro-
porcionan informacién para simplificar
los célculos.

La pérdida de calor estd sujeta a
muchas variables predecibles con exac-
titud. Los factores mostrados en la tabla
1 de calor ganado a través de muros
estdn basados en piso de concreto vy el
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DT entre la temperatura del suelo y la
temperatura de almacenamiento de la
cdmara.

En el caso de los congeladores, es
posible que se necesite proveer calor en
la base de la losa para evitar congela-
miento del agua del terreno y levanta-
miento del piso. La temperatura minima
de la losa deberd ser por lo menos 40
°F; normalmente, 55 °F deberd ser usa-
da para aplicaciones de congeladores.

Nota:

e  Los factores K de aislamiento indicados
(conductividad térmica, BTU por hora, ft2
y °F por pulgada de espesor) y factores de
ganancia de calor para el corcho y ventanas
de vidrio son exiraidos y reimpresos con
permiso de ASHRAE.

*  Valores de aislamientFactor K: el valor de
aislamiento de cualquier material es consi-
derado por su conductividad térmica

e Facor U: coeficiente global de transferencia
de calor, BTU por hora/por f2/°F

e Fador R: Resistencia térmica

e Factor X: Pulgadas de aislamiento

Carga del producto

Siempre que un producto tenga una
temperatura mds alta y sea colocado en
una camara de refrigeracion o congela-
cién, el producto perderd su calor hasta
que alcance la temperatura de almace-
namiento. Esta carga térmica consta de
fres componentes:

a) Calor especifico: cantidad de
calor que debe ser removido de una
libra de producto para reducir su tem-
peratura 1 °F; se le llama calor especi-
fico. Este tiene dos valores: uno aplica-
do cuando el producto estd arriba del
punto de congelacién; el segundo es
aplicable después de que el producto
ha alcanzado su punto de congelacién.

b) Calor latente: cantidad de ca-
lor que debe elimindrsele a una libra de
producto para congelarlo; se le llama
calor latente de fusién. La mayoria de
los productos tienen un punto de conge-
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Tabla 1. Cargas de transmisién de calor en paredes

lacién en el rango de 26 a 31 °F, ysi la
temperatura exacta es desconocida, ésta
puede considerarse de 28 °F. Existe una
relacién definida entre el calor latente
de fusion del contenido de agua del
producto, su calor especifico y latente:

e Calor especifico arriba del punto de conge-
lacion= 0.20 + (0.008% agua)

e Calor especifico debajo del punto de conge-
lacion= 0.20 + (0.003% agua)

e (Calor latente= 143.3 x % agua.

¢) Respiracién: las frutas frescas
y los vegetales estén vivos. Incluso en
el almacén refrigerado generan calor,
el cual es llamado calor de respiracién.
Estos son confinuamente sometidos a
cambios, en los que se libera energia en
forma de calor, la cual varia con el tipo
y femperatura del producto. Los valores
son generalmente tabulados en BTU/I
bs/24horas y son aplicados al peso total
del producto que se almacena, no sélo
lo retirado diariamente.

d) Tiempo de abatimiento: cuan-
do la carga del producto es calculada
con un tiempo de abatimiento diferente
de 24 horas, un factor de correccién:

24 horas / Tiempo de abatimiento

Nota:

e Aunque el abatimiento de temperatura
del producto puede ser calculado, no debe
otorgarse ninguna garantia en relacion

con la temperatura final del producto de-
bido a los diversos factores incontrolables
(tipo de empaque, posicién de la carga,
método de almacenamiento, efcétera).

Cargas misceldaneas

Aun cuando la mayoria de la carga
térmica en una cdmara refrigerada o un
congelador es causada por la pérdida
a través de paredes, cambios de aire y
producto enfriado o congelado, existen
otfras tres fuentes de calor que no de-
ben ser descuidadas para la seleccién
del equipo de refrigeracién, puesto que
el equipo tiene que mantener la tempe-
ratura bajo las condiciones de disefio.
Estas cargas son generalmente prome-
diadas en un periodo de 24 horas para
suministrar la capacidad durante este
lapso.

a) Luces: los requerimientos tipicos
sonde 1 a 1/2 watt por ft2. Las cdmaras
de cortes o proceso pueden ser del do-
ble de capacidad estimado. Cada watt
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Tabla 2. Calor equivalente de motores eléctricos

es multiplicado por 3.42 BTU/W para
obtener un BTU estimado. Este es enton-
ces multiplicado por 24 para tener un
porcentaje diario estimado.

b) Motores: los motores mds pe-
quefios usualmente son menos eficien-
tes y tienden a generar mds calor por HP
que los motores mds grandes. Por ésta
razén, la tabla 2 estd dividida en grupos
de HP (ver tabla 2).

1. Para uso cuando la carga y las pérdidas por
motores son disipadas dentro del espacio
refrigerado: motores que impulsan ven-
tiladores para forzar la crculacion de los
evaporadores.

2. De aplicacion cuando las pérdidas de los
motores son disipadas fuera del espacio
refrigerado y trabajo dtil del motor em-
pleado: bomba de circulacion de salmuera
o sistema de agua helada, motor ventilador
en el exterior del espacio refrigerado que lo
impulsa para la circulacion del aire.
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Tabla 3. Cambios de aire promedio en 24 horas para
cuartos de almacenamiento arriba de 32 °F (0 °C)
debido a la apertura de puertas e infiltracién

Carga por cambios de aire

Siempre que la puerta de una cama-
ra de refrigeracion esté abierta, cierta
cantidad de aire caliente del exterior
entra en la cdmara. Este aire deberd ser
enfriado a la temperatura de la cémara
refrigerada, resultando una considera-
ble fuente de ganancia de calor. Esta
carga es algunas veces llamada carga
de infiltracién. El nimero probable de
cambios de aire por dia y el calor que

Tabla 4. Cambios de aire promedio en 24 horas para
cuartos de almacenamiento debajo de 32 °F (0 °C)
debido a la apertura de puertas e infiltracién

debe ser removido por cada pie cibi-
co de aire infilirado se muestran en las
tablas basadas en la experiencia (ver
tablas 3 y 4 ). Para uso pesado la infil-
tracién puede ser del doble o mds.

Como una alternativa para el cam-
bio de aire promedio, el método es usar
la carta psicrométrica. La siguiente for-
mula puede ser usada para calcular la
infiltracién resultante de la ventilacién
natural (sin viento) a través de las aper-
turas de las puertas.

[(4.88.) v(altura de puerta) (Grea/2) (minuto de apertura) (V'DT°F) (entalpia de aire entrante entalpia del
aire del almacén)] [(1-X)]

Volumen especifico del aire entrante

Donde x = porcentaje de calor de trasmision bloqueado por la barrera térmica.

La carga térmica puede ser sustancial y cualquier medio debe considerarse para
reducir la cantidad de infiltracién que entra en la cdmara. Algunos medios efectivos

para reducir esta carga son:

*  Cierre automdtico de las puertas del refrigerador
*  Vestibulos o antecdmaras refrigeradas

e Cortinas de aire

e Cortinas de pldstico en tiras (hawaianas)

Nota.

e Para uso pesado multiplicar los valores de arriba por 2.0. En caso de largos periodos de almacena-

miento multiplicar por 6.0. ©
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Ingreso al
MERCOSUR,
paso firme o
salto al vacio

Ramén Paris
Docente en Integracién Regional

El ingreso de la Republica
Bolivariana de Venezuela al
Mercado Comun del Sur, plantea
gran reto para la politica exterior
del pais, sin duda alguna el

mas importante de los ultimos

50 aios. Independientemente

de la forma imprevista como
sucedié, ya dentro del grupo
regional se tienen una serie

de deberes y obligaciones que
necesariamente seran cumplidas
con el concurso y participacion
de la sociedad en su conjunto.
Tanto el sector privado como el
publico, las organizaciones no
gubernamentales, los grupos

de presion, las nuevas formas
de organizacién popular y
productivas deberdn ser parte
de un gran acuerdo que permita
transitar este camino con paso
firme y no transformarlo, por
disputas domesticas, en un salto
al vacio

ste acuerdo de integracién re-

gional en su constitucién avan-

z6 sobre la teoria Interguber-

namental donde los Estados,

a través de los gobiernos de

turno, desarrollan mediante consensos

y no mayorias circunstanciales, sus acu-

erdos, construyendo el complejo edificio

de la coordinacién comercial, politica,

cultural e institucional. En este sentido la

supranacionalidad compuesta por insti-

tuciones es aldn un terreno poco abona-

do y con posiciones divergentes dentro
de sus miembros.

El MERCOSUR, hoy tiene 21 afios,

en este periodo se ha procurado avan-

zar en diversos temas pero donde existe
una mayor coordinacién es sin duda
en la materia comercial. Actualmente
el grupo regional se define como una
"Unién Aduanera”, ya que dentro del
acuerdo firmado en el Tratado de Asun-
cién en 1991 se considera lo siguiente:

Art. 5 - Durante el periodo de tran-
sicién, los principales instrumentos para
la constitucién del Mercado Comdn
serdn:

a) Un Programa de Liberacién Com-
ercial, que consistird en rebajas arancel-
arias progresivas, lineales y automdti-
cas, acompaniadas de la eliminacién de
restricciones no arancelarias o medidas
de efectos equivalentes, asi como de
otras restricciones al comercio entre
los Estados Partes, para llegar al 31 de
diciembre de 1994 con arancel cero, sin
restricciones no arancelarias sobre la to-
talidad del universo arancelario;

b) La coordinacién de politicas mac-
roeconémicas que se realizard gradual-
mente y en forma convergente con los
programas de desgravacién arancelaria
y de eliminacién de restricciones no
arancelarias indicados en el literal an-
terior;

¢) Un arancel externo comdn, que in-
centive la competitividad externa de los
Estados Partes;

d) La adopcién de acuerdos sectoria-
les, con el fin de optimizar la utilizacién y

movilidad de los factores de produccién
y de alcanzar escalas operativas eficien-
fes.

El Programa de Liberacién Comer-
cial es una tarea pendiente dentro del
grupo regional, un conjunto de inconve-
nientes y desencuentros no han permiti-
do cumplir esta meta. En la actualidad,
si bien se avanzé en las desgravaciones,
se mantiene un conjunto de excepciones
a bienes considerados sensibles. En la
Oltima reunién del Grupo de Mercado
ComUn se acordaron una nueva lista
de 200 excepciones al arancel externo
comUn para cada pais. En este sentido,
Argentina propuso incrementar el aran-
cel externo comin al 22% para todo el
universo de productos al mdximo nivel
admitido (35%) por la Organizacién
Mundial de Comercio, esto no prosperé
y a cambio se decidié actualizar la lista
de productos favorecidos por excepcio-
nes.

Este hecho nos hace pensar que
debido a la situacién internacional, la
crisis europea, la aparicién de China
como un determinante actor y las pro-
pias particularidades internas de cada
pais, el tema de Programa de Liberacién
Comercial, es un tema pendiente y su
desarrollo dependerd de los acuerdos y
los consensos que se logren en los afios
por venir.
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En cuanto al literal b, se debe recon-
ocer que hay avances timidos pero

GE+09
importantes. En este sentido, el Grupo
de Monitoreo Macroeconémico, con- SE+00
formado por funcionarios de los Minis-
terios de Finanzas y del Banco Central
de cada uno de los Estados miembros, ~ #E'0%
coordinan de manera general el im-
pacto regional de las politicas fiscales y 3£+
monetarias. Cabe destacar que a partir
de las crisis del 2008 en USA y Europa  3p 40
se acordaron un conjunto de decisiones
que han permitido, junto con la policia

1E+09

comercial, disminuir los impactos secto-
riales y financieros producto de la caida
de la demanda de bienes y servicios a 0
nivel global y los desequilibrios crea-
dos en los mercados bursatiles y ban-
carios. Por primera vez en décadas es-
tos impactos globales han sido menos
importantes en la regién. El impacto de
la crisis del 2008, prorrogé la decision
MERCOSUR/CMC/DEC N2 25/07,
que buscaba:

2006

Evolucion de las Importaciones desde el MERCOSUR

Art. 1 - Crear el sistema de pagos en moneda local para el comercio realizado
entre los Estados Partes del MERCOSUR. Las condiciones de operacién de este
sistema de cardcter facultativo serdn definidas mediante convenios bilaterales celeb-
rados voluntariamente entre los Bancos Centrales de los respectivos paises.

| ARGENTINA
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W PARAGLUAY
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas
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El intercambio comercial de bienes
y servicios entre Argentina y Brasil en
los Gltimos afios es de un poco mds de
10.000 millones de délares y se en-
tiende que este seria el primer paso,
luego de aprobadas ofras normas ju-
ridicas para avanzar en un sistema
monetario comdn. Actualmente, la im-
plementacién como piloto entre ambas
naciones estd sujeta a la aprobacién
de ambos gobiernos, los cuales buscan
atenuar el impacto de la crisis y la gen-
eracién de confianza en la norma con-
sensuada por los Estados partes.

El Arancel Externo Comin del MER-
COSUR, es del 0 al 20% con 10 escalas
tarifarias. Existen productos, sobre todo
en materia textil, con aranceles cercanos
al 30% que buscan sin mucho éxito con-
tener las exportaciones de la Repuiblica
Popular China a la regién. Transformar
este arancel externo en un incentivo a
la produccién ha sido logrado en parte
por las economias del Grupo Regional,
apuntando ademds a un respeto a las
condiciones juridicas que le han permit-
ido a Brasil, Argentina y Uruguay tener
cerca del 75% del total de la inversion
privada extranjera en Suramérica segin
cifras de la CEPAL. En cuanto a la adop-
cién de acuerdos sectoriales es compli-
cada la coordinacién, ya que el tamafio
de los mercados es disimil y esta situ-
acién implica un conjunto de acuerdos
que deben partir de las politicas internas
de los Estados, para ser luego consen-
suadas en el Grupo Regional.

El MERCOSUR, estd formado por
paises que tienen en el dmbito interna-
cional papeles diferentes, Brasil se ha
constituido en una nacién emergente
muy importante a nivel mundial, lo cual
le dificulta, en algunos casos, coordi-
nar politicas sectoriales con Uruguay y
Paraguay. En el caso de Argentina, esta
nacién se encuentra en una encrucijada
muy importante que repercute con sus
socios del grupo, la disminucién del cre-
cimiento en un 50% con respecto al afio
2011, la han obligado a tomar decisio-
nes internas que han sido reclamadas
en los érganos comerciales del MER-
COSUR e incluso demandadas ante
la OMC por Europa, USA y Canadé.

En los Ultimos 4 afos el tratamiento de

Importaciones totales desde el MERCOSUR 2006-2011
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las asimetrias regionales y el apoyo de
diversas formas al sector de las peque-
fias y medianas industrias ha sido una
politica muy importante, con decisiones
y acciones especificas que han estimu-
lado y fortalecido el crecimiento y los
mercados de intercambio intra y extra
regionales.

El Fondo de Convergencia Estruc-
tural del MERCOSUR (FOCEM) apro-
bado en 2006, es sin duda uno de los
grandes avances que el Grupo Regional
desarrolla. Ya cuenta con mdas de 300
millones de délares en fondos no reem-
bolsables, que se han invertido en éreas
carenciadaos de los Estados miembros
principalmente en Paraguay y Uruguay.

El MERCOSUR, es un grupo region-
al privilegiado, es una zona geogréfica
que posee las reservas de petréleo y gas
mds importantes del mundo; biodivers-
idad que mantiene el equilibrio ambien-
tal de la humanidad; abundantes reser-
vas hidricas; adicionalmente, la riqueza
forestal y las posibilidades de aumento
en la produccién de alimentos tiene un
horizonte muy prometedor. Ademés de
estar asentada sobre una zona de poz
y donde la diversidad cultural, religiosa,
étnica y politica no constituye un riesgo
de mayores conflictos sociales. El Cre-
cimiento del comercio entre los paises
del MERCOSUR y Venezuela ha sido ex-
ponencial, en general en los Gltimos 6
afos estas naciones han exportado mds
que los 20 afos que preceden la firma
del Protocolo de Adhesién que se real-
iz6 en el pafs el 4 de julio de 2006. Es
importante destacar que este acuerdo
tenia un articulo que le permitié a Uru-
guay y a Paraguay contar con unas pref-
erencias arancelarias del 100% en la
oferta exportable mds importante de sus
sectores productivos. Las importaciones
provenientes de Argentina y Brasil son

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas

en bienes alimentarios y en bienes de
capital industrial para la industria lig-
era, transportes y maquinarias agrico-
las entre ofros. En el caso de Paraguay
y Uruguay estdn referidas a productos
alimentarios siendo los mds relevantes:
carne bovina, leche bovina, quesos,
soya entre ofros.

Brasil ha desarrollado a solicitud del
gobierno nacional grandes inversiones
en diversas dreas de la economia como
medios de comunicacién terrestre (siste-
ma de trenes, sistemas subterrdneos vy
sistema de funiculares), vias y puentes,
lo cual ha transferido importantes sumas
financieras a las empresas brasileras.

La tendencia del crecimiento de las
importaciones disminuyé como conse-
cuencia de la crisis de 2008. Una par-
ticularidad que tiene Venezuela y por
lo cual es muy atractiva para los pro-
ductores de bienes y servicios es que
segun las estadisticas y los informes de
la Asociacién Latinoamericana de Inte-
gracién (ALADI), la disminucién de las
exportaciones petroleras no tiene un im-
pacto verdadero en el volumen total de
sus importaciones, en general los otros
10 miembros de la asociacién vieron
mermar sus importaciones casi en la
misma proporcién de la disminucién en
las ventas de sus exportaciones. Existen
muchos temores de los sectores produc-
tivos nacionales de que esta tendencia
ahora sea mds pronunciada en razén
de la desgravacién total de las impor-
taciones y la fragilidad productiva den-
tro del pafs. Esto en el marco de una
expansiéon econdémica impulsada por la
demanda del Estado de importantes bi-
enes y servicios a paises de la region.
Para conocer los impactos sectoriales
se requieren estudios especificos donde
se pueda profundizar en cada una de
las actividades econémicas sujetas a la
liberacién comercial. ©
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Motores de induccion
alimentados por convertidores
de frecuencia PWM

Consideraciones en relacion a la eficiencia

a falta de una norma que especifique el procedimiento
de pruebas para evaluacién de la eficiencia del sistema
(convertidor + motor) permite que la misma sea rea-
lizada de diferentes maneras. Por tanto, los resultados
obtenidos no deben influenciar en la aceptacién o no del
motor, excepto mediante acuerdo entre fabricante y com-
prador. La experiencia adquirida hasta el momento, todavia,
permite que se tome las siguientes consideraciones: El motor
de induccién, cuando alimentado por un convertidor de fre-
cuencia PWM, tiene su eficiencia disminuida, en relacién a
un motor alimentado por tensién puramente senoidal, debido
al aumento en las pérdidas ocasionadas por las harménicas.
En aplicaciones de motores de induccién de jaula con
convertidores de frecuencia, debe ser evaluada la eficiencia
del sistema (conjunto convertidor + motor) y no solamente
del motor. Cada caso debe ser analizado. Se debe considerar
las caracteristicas del convertidor y del motor, tales como:

De Interés

* Frecuencia de operacién,

* Frecuencia de conmutacién,

e Condicién de carga y potencia del motor,

¢ Tasa de distorsién harménica del convertidor.

La instrumentacién utilizada en las mediciones es de ex-
trema importancia. Deben ser utilizado instrumentos que
puedan medir el valor eficaz verdadero (tfrue RMS) de las
variables(pardmetros) eléctricos, de modo que sea posible la
lectura de los valores correctos de potencia absorbida en la
entrada y en la salida del convertidor; el aumento de la fre-
cuencia de conmutacién disminuye la eficiencia del converti-
dor y aumenta la eficiencia del motor.

Motores de alta eficiencia alimentados por convertidores
de frecuencia mantienen su eficiencia superior, en compa-
racién con motores estdndar alimentados por convertidores.

Fuente: Grupo WEG Brasil — Unidad Marketing
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Informe Legol

Requisitos y tramites
para la autorizacion
de adquisicion de
divisas destinadas a
las importaciones

Providencia No. 108
Comisién de Administracion
se Divisas (CADIVI)

Erich Hartkopf Acevedo
Director Ejecutivo Venacor

Esta providencia fue publicada
en la Gaceta Oficial No. 39.764
del 23 de septiembre de 2011 y
sustituyo a la providencia 104,
v la misma fue producto de una
serie de sugerencias realizadas
por las diferentes Camaras del
pais, en las reuniones que se
sostienen regularmente con la
Directiva de CADIVI.

sta providencia indica todos

los pasos que debe realizar

un importador para obtener

la Autorizacién de Adquisicién

de Divisas (AAD) destinada a
la importacién de bienes. Comenzando
con la inscripcién en el RUSAD, y pasan-
do por los Requisitos de la Solicitud de
Autorizacién de Adquisicion de Divisas
que son los siguientes:

1. Obtener la planilla por medios
electrénicos

2. Copia de la factura pro forma que
contenga la siguiente informacién:

* Descripcién de los bienes a
Importar

e Precio a pagar

¢ Costo de fletes y seguros.

3. Licencia, Certificado de No Pro-
duccién Nacional o Certificado de
Produccién Insuficiente emitido con
anterioridad a la fecha de la solici-
tud de AAD, cuando corresponda.

4. Comunicacién emanada de auto-

ridad aduanera competente donde
se autorice la Admisién Temporal o
Admisién Temporal para el perfec-
cionamiento Activo del bien, cuan-
do corresponda.

5. Documento de cesién de la mer-
cancia ingresada bajo régimen de
admisién temporal 'y autorizacién
de cesién emitida por la autoridad
aduanera competente cuando co-
rresponda

6. Autorizacién de la méxima autori-
dad del ente del sector publico

7. Cualquier otro documento o in-
formacién que requiera la Co-
misién de  Administracién  de
Divisas(CADIVI).

El usuario no podré realizar cambios
en el tipo de divisas solicitadas ni en las
modalidades de importacién.

Las modalidades de Importacién a
que se refiere esta providencia son las
Importaciones regulares, aquellas que
se realicen por via de pago a la vista, las
pactadas para ser pagadas bajo Con-
venio de Pagos y Créditos Reciprocos

entre los Bancos Centrales de los paises
miembros de la Asociacién Latinoameri-
cana de Integracién (ALADI) y las reali-
zadas bajo el Sistema Unitario de Com-
pensacién Regional de Pagos (SUCRE)
reguladas en la presente providencia y
los Importaciones productivas de con-
formidad con las normas establecidas
en la Providencia correspondiente.

Las formas de pago podrdn ser por
transferencia, crédito, carta de crédito y
contado, entre otras.

Bienes a Importar

Articulo 17. Los bienes a importar
deberdn ajustarse a los lineamientos
dictados por el Ejecutivo Nacional y de-
mds normativas aplicables al Régimen
para la Administracién de Divisas.

El usuario deberd asegurarse del
cumplimiento de estos requisitos, sin lo
cual la Comisién de Administracién de
Divisas (CADIVI) no procederé a autori-
zar la liquidacién de las divisas.

En el caso de las Importaciones que
se canalicen a través del Convenio de
Pagos y Créditos Reciprocos entre los
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Bancos Centrales de tos paises miem-
bros de la Asociacién Latinoamericana
de Integracién (ALADI) y del Sistema
Unitario de Compensacién Regional
de Pagos (SUCRE), la correspondiente
Autorizacién de Adquisicion de Divisas
(AAD), ser& emitida por la Comisién
de Administracién de Divisas (CADIVI),
siempre que se trate de un bien origina-
rio de cualesquiera de los Estados par-
tes de los tratados a través de los cuales
se establecen los mecanismos dictados y
en atencién a la politica comercial esta-
blecida por el Ejecutivo Nacional.

Reintegro de divisas por
exportaciéon de mercancias
importadas

Articulo 18. Cuando el usuario re-
quiera exportar bienes que previamente
fueron Importados y pagados con divisas
adquiridas a través del Régimen para la
Administracién de Divisas, y destinados
originalmente al consumo en el merca-
do nacional sin haber sido sometidos
en el pais a procesos de modificacién
o transformacién, el usuario, antes de
la realizacién de la operacién de expor-
tacién, debe reintegrar al Banco Central
de Venezuela (BCV) la totalidad de las
divisas que fueron otorgadas para esa
importacién, asimismo debe consignar
ante la Comisién de Administracion de
Divisas (CADIVI), carta explicativa que
Indique las causas que motivan la ope-
racién de exportacién y copla del com-
probante de reintegro de divisas.

El incumplimiento de lo establecido
en el presente articulo dard lugar al ini-
cio de los procedimientos administrati-
vos correspondientes, sin perjuicio de
las responsabilidades civiles, penales y
administrativas a que hubiere lugar.

Del embarque

Articulo 19. El usuario no podré
solicitar el embarque de los bienes ob-
jeto de importacién sin obtener previa-
mente la Autorizacién de Adquisicién de
Divisas (AAD). A tales efectos, se consi-

deraré como fecha de embarque:

1. La fecha de vuelo o de la emisién
de la guia aérea, en caso de trans-
porte aéreo;

2. La fecha en que el transportista red
befe mercancia en caso de trans-
porte terrestre; o,

3. La feche Indicada en el documento
de transporte como “CLEAN ON
BOARD”, “LADEN ON BOARD”
o “SHIPPED ON BOARD”, segin
sea el caso, o la fecha de emisién
del documento de transporte cuan-
do no consten las anteriores, para
transporte maritimo.

Lo previsto en el presente articulo,
no serd aplicable al ingreso de bienes al
territorio nacional bajo la modalidad de
Admisién Temporal, Admisién Temporal
para el Perfeccionamiento Activo, Alma-
cenes IN BONO, en cuyo caso deberd
obtener la Autorizacién de Adquisicién
de Divisas (AAD) previa a su naciona-
lizacion.

Del Multiembarque

Articulo 20. A los efectos de esta
Providencia, se considera una misma
importacién, aquélla que conste en
uno, o varios documentos de transpor-
te, siempre que entre la fecha del primer
y del Gltimo embarque, no transcurra un
plazo mayor de sesenta (60) dias conti-
nuos, ambas fechas inclusive, debiendo
el usuario indica rio ex-
presamente en la plani-
lla de solicitud de Auto-
rizacién de Adquisicién
de Divisas.

En este caso, el
usuario dentro de los
quince (15) dias habiles
siguientes a la fecha de
recepcién de la Gltima
Declaracién y acta de
Verificacién de  Mer-
cancias que completa
la importacién, debe-
rd consignar por ante
el operador cambiario

autorizado la documentacién a que se
refiere el articulo 26 de esta Providen-
cia, a los fines de tramitar la Autoriza-
cién de Liquidacién de Divisas(ALD).

La Comisién de Administracién de
Divisas (CADIVI) consideraré que la im-
portacién ha sido completada y no ad-
mitird ofro trdmite de liquidacién para
esta solicitud, una vez que el usuario
haya consignado ante el operador cam-
biario autorizado la documentacién co-
rrespondiente.

Diferencias de
cédigos arancelarios

Articulo 21. Cuando se evidencien
diferencias entre el cédigo arancelario
registrado en la planilla obtenida por
medios electrénicos al momento de la
solicitud de Autorizacién de Adquisicién
de Divisas y el cédigo arancelario del
bien nacionalizado, se negard la Auto-
rizacién de Liquidacién de Divisas (ALD)
correspondiente a dicho bien o se so-
licitard el reintegro de las divisas cuya
adquisicién haya sido autorizada.

Cartas de Crédito

Articulo 22. La apertura de cartas
de crédito sélo podrd realizarse previa
notificacién al operador cambiario au-
torizado de la Autorizacién de Adquisi-
cién de Divisas para Importacién a que
se refieren los articulos anteriores.
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Informe Legal

De la verificacion
de los bienes importados

Articulo 23. El usuario deberd so-
licitar a la Comisién de Administracién
de Divisas (CADIVI), a través de la Ofi-
cina de Verificacién Aduanal respectiva,
la verificacién fisica de los bienes impor-
tados antes de su despacho de la zona
primaria de la aduana; y a tales efectos
consignard los siguientes recaudos:

a. Dos ejemplares de la Declaracién
y Acta de Verificacién de Mercan-
cia, debidamente sellada por la
Agenda Aduanal autorizada por el
usuario.

b. Solicitud de Autorizacién de Ad-
quisicién de Divisas, y el respec-
tivo comprobante de aprobacién
de Autorizacién de Adquisicién de
Divisas (AAD).

c. Copia de la Declaracién Unica
de Aduanas (DUA) o la Declara-
cién Informativa de Aduanas (DIA),
cuando corresponda, acompafa-
da de la Declaracién del Valor en
Aduana (DVA).

d. Copia del documento de transpor-
te.

e. Copia de la factura comercial defi-
nitiva suscrita por el proveedor do-
miciliado en el extranjero.

f. Acta de recepcion emitida por el
almacén correspondiente y/o por
el Sistema Aduanero Automatizado
(SIDUNEA).

g. Copia de los documentes exigidos
segun los regimenes legales a que
estuvieren sometidos los bienes Im-
portados, de acuerdo con el Aran-
cel de Aduanas de la RepUblica Bo-
livariana de Venezuela.

h. Carta de nofificacién de cambio de
puerto de embarque o de destino,
cuando corresponda.

Copia de los demds documentos
que soporten la Importacién de los
bienes, cuando corresponda.

i. Dos ejemplares de la Constancia
de Consignacién de los documen-
tos exigidos en este articulo, debi-

damente sellada y firmada por el
Agente de Aduanas autorizado por
el usuario.

k. Cualquier otro documento o Infor-
macién que requiera la Comisién
de Administracién de Divisas (CA-
DIVI).

Para el trdmite de las solicitudes de
verificacién de las importaciones am-
paradas por las Autorizaciones de Ad-
quisicién de Divisas (AAD) otorgadas a
CVG Internacional C.A o BARIVEN S.A
en atencién a los Convenios suscritos
con el Instituto Nacional para el Desa-
rrollo de la Pequefa y Mediana Industria
(INAPYMI) y las asociaciones o gremios
de pequefos y medianos industriales y
cooperativas, CVG Internacional CA o
BARIVEN SA notificardn a la Comisién
de Administracién de Divisas (CADIVI),
con suficiente anticipacién a la verifica-
cién de las mercancias, sobre la identi-
ficacién de las pequefias y medianas in-
dustrias y cooperativas beneficiarias de
cada solicitud, a los fines de coordinar
los controles correspondientes y consig-
narén carta de renuncia a la mercancia
suscrita por la mdéxima autoridad del
ente pUblico, a favor del beneficiario.

En los casos de importacién de bie-
nes bajo regimenes especiales, ademds
de los requisitos indicados anteriormen-
te, deberd consignar cuando correspon-

da:

1. Comunicacién de la autoridad
aduanera para casos de bienes
bajo regimenes de Admisién Tem-
poral, Admisién Temporal para
Perfeccionamiento Activo, Material
de Ensamblaje Importado para Ve-
hiculos.

2. Declaracién del ingreso de bienes y
exencién impositiva.

3. Declaraciéon de Ingreso y egreso de
bienes bajo régimen “In Bond”.

4. Certificado de registro de la em-
presa importadora en zona franca
o puerto libre.

5. Fianza o depésito constituido a fa-
vor del SENIAT.

6. Certificacion de deuda, debida-
mente legalizada o apostillada por
ante la Autoridad competente en el
pais de su emisién o suscripcién, y
traducida por Intérprete piblico si
estd redactada en idioma diferente
al castellano. En el caso de bienes
importados bajo el régimen de De-
poésitos Aduaneros (Almacenes In
Bond), el certificado se presentard
cuando los bienes tuvieren mds de
tres (3) meses depositados.

Renuncia a la Solicitud de
BRutorizacion de Adquisicién de
Divisas (AAD)

Articulo 24. A los efectos de esta
Providencia, se entenderd que el usua-
rio ha renunciado a la Autorizacién de
Adquisicién de Divisas (AAD), cuando
retire de la zona primaria de la adua-
na, los bienes objeto de importacién sin
haberse practicado la verificacién de los
mismos por la Comisién de Administra-
cién de Divisas (CADIVI), en consecuen-
cia, no se otorgard la Autorizacién de
Liquidacién de Divisas (ALD) o solicitard
el reintegro de las divisas cuya adquisi-
cién se haya autorizado.

El usuario, dentro de los veinte (20)
dias hdbiles siguientes a la realizacién
de la verificacién a que hace referencia
en articulo 23 deberd retirar de la ofi-
cina de Verificacién Aduanal respectiva,
la Declaracion y Acta de Verificacién de
Mercancia correspondiente. ®
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Muy Importante

El usuario debe presentar por ante el operador cambiario autorizado hasta sesenta (60) dias continuos siguientes al ven-
cimiento de la autorizacién de Adquisicién de Divisas (AAD) o sea el AAD adicional a los 180 dias de su vigencia tiene 60
dias continuos adicionales deberd presentar la Declaracién y Acta de Verificaciéon de Mercancias con los siguientes recaudos
cuando corresponda.

1. Ticket de cierre de la Importacién.

2. Solicitud de Autorizacién de Adquisicién de Divisas para importacién. (RUSAD 004y 005)

3. Solicitud de Autorizacién de Adquisicién de Divisas, y el respectivo comprobante de aprobacién de Autorizacién Adqui-
sicién de Divisas.

4. Copia de la factura comercial definitiva, suscrita por el poseedor domiciliado en el extranjero.

5. Copia del documento de transporte.

6. Copia de la declaracién Unica de Aduanas (DUA) o la Declaracién, Informativa de Aduanas (DIA), acompafada de la
Declaracién del Valor en Aduanas (DVA).

7. Copia de la planilla de Determinacién y liquidacién de Tributos Aduaneros, o cualquiera sustituta de esta.

8. Notificacién de pago al Servicio Nacional Integrado de Administracién Aduanera y Tributaria (SENIAT), (comprobante de
pago de tasa por los servicios aduaneros).

9. Copia de la licencia, permiso u otros requisitos para la importacién vigentes, establecidos en el Arancel de Aduanas. se
exceptian aquellos casos en los cuales la normativa aplicable concede extensién del plazo para la presentacién de los
mismos.

10. Carta de notificacién de cambio de puerto de embarque o de destino.

11. Carta de renuncia de las divisas autorizadas.

12. Carta explicativa sobre la discrepancia entre la Razén Social reflejada en la factura y el documento de transporte.

13. Carta explicativa de la procedencia de los fondos para cancelar el excedente entre el monto correspondiente a los bienes
importados y el monto autorizado.

14. Copia de los demés documentos que soporten la importacién de los bienes.

15. Certificacién de deuda, cuando hayan transcurrido mas de cuarenta y cinco (45) dias del vencimiento de la factura co-
mercial definitiva. Dicho certificado debe ser suscrito por el proveedor domiciliado en el extranjero, debidamente legali-
zando o apostillado por ante la Autoridad competente en el pafs de su emisién o suscripcién y traducido por interprete
publico si esta redactado en idioma diferente al castellano.

16. Certificado de reintegro de divisas, cuando corresponda.

17. Carta de renuncia a la mercancia a favor del usuario, cuando corresponde.

18. Cualquier otro documento o informacién que requiera la Comisién de Administracién de Divisas.

Asimismo, deberdn presentar en tanto le sean aplicables, los siguientes recaudos:

a. Cuando la mercancia sea pagada con carta de crédito, fotocopia de los documentos que hayan sido especificados en
ese instrumento de pago.

b. En los casos de importadoras en cuenta abierta, original de la carta de remisién del proveedor en la cual se sefale la
forma de pago.

c. Para importaciones por pago a la vista, mensaje Swift bancarios, una vez realizado el débito ante el Banco Central de
Venezuela (BCV).

Cuando se trate de importaciones pactadas para ser pagadas a través del Convenio de Pagos y Créditos Reciprocos entre
Bancos Centrales de los paises miembros de la Asociacién Latinoamericana de Integracién (ALADI) o que hayan ingresado al
pais bajo regimenes especiales, el usuario deberd presentar adicionalmente los requisitos establecidos en los articulos 27 y
28 de la presente providencia cuando corresponda. Si transcurrido el lapso indicado en el presente articulo el usuario no ha
realizado el trémite indicado, la Comisién de Administracién de Divisas (CADIVI) podré negar la Autorizacién de Autorizacién
de Divisas(ADD) o solicitar el reintegro, segin corresponda. En caso de que se requiera condiciones distintas a las indicadas en
el presente articulo, la Comisién de Administracién de Divisas (CADIVI) podré otorgarlas cuando lo considere indispensable,
justificado y atendiendo a las politicas y planes de desarrollo de la nacién dictados por el Ejecutivo Nacional. ®
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Equipos y repuestos

Mantenimiento
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Fluidos Refrigerantes
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DISTRIBUIDORA EL PARAMO C.A. RIF: J-0B014762-6
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» Produccién de Eventos Corporativos
Consultoria en Mercadeo Feriale Marketing Relacional

WowW oW

Taléfonos:

Telf: (0212) 428.7812
E-mail: diriodani@yahoo.com
iseaficantv.net
dhernandezri@hotmail.com
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PLUSE

Industrial Refrimaq C.A.

12 anos climatizando su hogar.
k. Busna Vista, Tra Avenida con calle San Anfondo,
Edf. Bafca, Lo 47, Patare, TIf: [D212) 2T1.23.6T

www.metalurgicastar.com

Telf: (0239) 248.5002 / 248.6680
Fax: (0239) 248.3893
info@metalurgicastar.com

FREDIVE C.A.

VENTILADGRES INDUSTRIALES

Extraccion|para baiios [cocinas]
Presurizacion
Ventilacidn industrial

|

LRLRTLERTECATRY

Gabinas de pintura
Ventilacidn en/general
Transporte neumatico

Telf:|[0212) 361:6955)/362:2517)/;2434)//3663
Fax:|[0212)362!4864
fredive!com!ve)//info@fredive’com\ve
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Caracas |: (0212) 2370526 f 237.9777 / 2421
Caracas Il: (0212) 754.0910 f 753.1242
Margarita: 0414-249.6857

Puerte Ordaz: (D2B6) 952.5859 / 951.2384
Valencla: (0241) B71.6163 f 7148

Miami, Florida - USA: 0013 05 907.1394

uniclir

Infoguia.com

Pogings Amontias en Inlemel

En un click lo encuentras todo!

www.infoguia.com

PANEL PIRAL

E':Eiueneznlana

preinsulated paneis sysinmsy

RIF: }-30778423-7

Proveedores

Equipoas de Aire Acondicionado portatiles
mini-split, split, compactas, gabinetes
Unidades de refrigeracion Temp,
Conservacion y Congelacion

Acces.para Cavas, herrajes,

controles, Compresores,

Pistan, Scroll, Semi-sellados

Tuberias de cobre,

Gases Refrigerantes

Controles de lemparalura y presion

/FRIO

REPUESTOS

Telfs.: (0212) 383.1085
Telefax: [D212) 383.1877

E-mail: p3laticaribe@gmail.com

0212-732-8670 - 762.9153 - fax 762.9167
friorep@cantv.net - www.friorepuestos.co.ve

A

| DE VENEZUELA|

RIF J-3060624%-2

Representante autorizado CARRIER
para venta de repuestos originales. .

Telf: 0212 - 424.7425
E - mail: ikpvzla@cantv.net / hrisea@hotmail.com

PRODUCTOS UTILES C.A.

Aire Acondicionado y Repuestos it e

858.5210 /1377 / B57.1015/ 0928
Fax: 858.5977
E-mail: ventasi@productosutiles.com

www.productosutiles.com
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Proveedores

J-30071943-0

Calle 37 entre carreras 30y 31. Master: 0251-2330322.

Rarquisimetn, Veneruela wanecredapeca.com

AIRES ACONDICIONADODS
Con el menor consumo de
energia y mayor ahorro

de electricidad en el mercado

LENNDOX ) " 5721020 ;5723516
T, o el i Fax: 58-241- 871.3062

ribuido por:

LAY EFRIGERAMOS

"AMERICA ..

Venta al Mayor de
Repuestos en Refrigeracion
Gomerecial, Industrial y
Doméstica

Carretera Aulopista La Variante Barbula, Local Galpon # 20,

Urk. Ind. Los Maranjillos, Guacara, Edo. Carabobo

Teléfonos: 0245-005.30942 [ 511.4936 / 0416 6746665
Email: refrigeramosamerica@gmail.com

Refrimet L c.azss

R |-00090831-0 ) ){”

Fax: 0239 222.9365
E-mail: info@top-flo.com / www.top-flo.com
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REPUESTOS
GALARZA

La mas completa variedad en repuestos
de inec blanca, refigeraciin y ake ocondiclonado.

Despachos
RIF: - X08E0813-1

Tecno
Milenium

RIF.: J-20741335-3

0212 482 4973 / 482 1401
Fax: 482 9338
tecnomilenium@amail.com
twitter: @TecnoMilenium
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Telfs: (0212) 562.4124 - 562. 5774
E-mail: friper@gmail.com
www.serviciosfriper.com

Todo en Equipos y Repuestos para Refrigeracion
y Aire Acondicionado Instalaciones Industriales,
Conservacion y Refrigeracion
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SERPENTINES  suPLY (AIRE

PARA AIRE ACONDICIONADC

SUPLY AIRE SE ESPECIALLIA EM LA FABSIACKIN DE SERFENTIMES PARR
REEMPLAIC DE UNIDADES DE RIRE ACONDICIONADO ¥ REFRIGERACION
SLIMINESTRAMDS SERPENTINES DE EXCELENTE CALIDAD AL MENOR COSTD

suPLY { AIRE

T ons badusirisd Ly Quizsnds
Galpin 155 - Valeecis, Fdo. Caraboba

www.suplyaire.com
Teléfonos: 0241 - B38.96.91 - 833.34.59 - B33.37.66

ECIMATES

FABRICACION E IMPORTACION DE FILTROS PARA AIRE
DE LSO COMERCIAL E INDUSTRIAL

Telf: (0212) 243.6508 / 242.7233
ventas@venmatex.com
Www.venmatex.com




1 pulgada (1”) = 2,54 cm

1 pie (1) = 30,48 cm

I libra (1 Ib) = 0,4536 kg

2202,6 libras = 1 tonelada (1 ton)

1 Ib/pulg? = 6,895 kPa

1 pulg de mercurio (Hg) = 3,386 kPa*
1 pulg agua = 249 Pa

1 atmésfera (1 atm) = 101,325 kPa
1BTU (British Thermal Unit) = 1,054 kJ
1 hph = 2,685 MJ

1hp = 746 W

1,34 hp = 1 kW

*Kpa: Kilopascal

El pascal (simbolo Pa) es la unidad de presion del Sistema Internacional de
Unidades. Se define como la presion que ejerce una fuerza de 1 newton sobre una
superficie de 1 metro cuadrado normal a la misma.

9 = (F - 32)x 0,555
OF = 1,8:°C + 32

1 atmésfera (1 atm) = 40,68 pulg agua

1 atmésfera (1 atm) = 0,76 pulg mercurio
1 atmésfera (1atm) = 14,70 b/pulg?

1 atmésfera (1atm) = 101300 NT/m?

1 pulgada de agua = 0,1868 cm mercurio
1 pulgada de agua'= 0,03613 Ib/pug?

1 pulgada de agua = 249,1 NT/m?

1 pulgada de mercurio = 0,1934 Ib/pulg?
1 pulgada de mercurio = 1333 NT/m?

1 libra/pulgada? = 6895 NT/m?

Calor especifico del agua a 0°C4217.6 J/K=kg 1 cal/Keg

Calor especifico del aire seco a presion constante y 0°C 1004.67 J/K * kg 0.24 cal/K g

Calor especifico del aire seco a volumen constante 717.63 J/K *kg 0.171 cal /K g
Calor especifico del hielo a 0°C 2106 J/kg K 0.5 cal/Ke g

Calor especifico del vapor agua a 0°C (presion constante) 1850 J/K < kg 0.44 cal/K e g
Calor especifico del vapor agua a 0°C (volumen constante) 1390 J/K ¢ kg 0.331 cal/K g

Calor especifico del vapor agua a 15°C (presion constante) 1875 J/K* kg
Calor latente de fusion del hielo a 0°C 0.334 * 106 J/kg 80 cal/g

Calor latente de sublimacion del agua a 0°C2.83 ¢ 106 J/kg

Calor latente de vaporizacion del agua a 0°C2.50 106 J/kg 595 cal/g
Calor latente de vaporizacion del agua a 100°C 2.26 * 106 J/kg 540 cal/g
Calor latente de vaporizacion del agua a 20°C 2.45 106 J/kg 585 cal/g

o Canversén an Clim
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1 Unidad térmica britdnica = 1Btu = 777,9 pie-libra
1 Unidad térmica britdnica = 1 Btu = 252 calorias
1 Unidad térmica britdnica = 1 Btu = 0,000293 kw-hora

1 Unidad térmica britdnica = 1 Btu = 0,0003929 hp-hora ‘ .

|
1 caballo de fuerza-hora = 1 hp-hora = 1980000 pie-libra | }
1 caballo de fuerza-hora = 1 hp-hora = 641400 calorias |
1 caballo de fuerza-hora = 1 hp-hora = 0,7457 kw-hora

1 pie-libra = 1 pie-lb = 0,3239 cal
1 pie-libra = 1 pie-lb = 37660000 kw-hora
1 caloria = 1 cal = 0,000163 kw-hora

1 Unidad térmica britdnica/hora = 1 Btu/hora = 0,2161 Ib-pie/seg
1 Unidad térmica britdnica/hora = 1 Biu/hora = 0,0003929 hp

1 Unidad térmica britdnica/hora = 1 Btu/hora = 0,07 cal/seq

1 Unidad térmica britdnica/hora = 1 Btu/hora = 0,000293 kw

1 libra-pie/seg = 1 Ib-pie/seg = 0,001818 hp
1 libra-pie/seg = 1 Ib-pie/seg = 0,3239 cal/seq
1 libra-pie/seg = 1 Ib-pie/seg = 0,001356 kw

1 caballo de fuerza = 1 hp = 178,2 cal/seg
1 caballo de fuerza = 1 hp = 0,7457 kw
1 caloria/segundo = 1 cal/seg = 0,004186 kw




Directorio

ACOMA INGENIERIA, S.A.
Teléfonos: (0212) 235.7616 - 239. 0215

AIRVIRA 134 C.A.
Teléfonos: (0212) 235.6907 / 235.4429

ALUMFILTROS NACIONALES, S.A.
Teléfonos: (0212) 272.0543 - 272.6168

ARNG DE VENEZUELA, C.A.
Teléfonos: (0212) 524.9088

AVILAIRE AIRE ACONDICIONADO, C.A.

Teléfonos: (0212) 235.6259 - 239.8261

B.B.P. INGENIEROS
Teléfonos: (0212) 251.6868 - 251.2375

CALORIAS PLUS, C.A.
Teléfonos: (0241) 826.4170 - 825.3762

CENTRO DE REFRIGERACION Y AIRE
ACONDICIONADO, C.A (CREAACA)
Teléfonos: (0212) 793.4919 / 6466

CIA. NACIONAL DE REFRIGERACION
Teléfonos: (0212) 461.9011 - 461.4050

CLIDAIR C.A.
Teléfonos: (0241) 871.6692 / 4583

CLIMAORIENTE, C.A.
Teléfonos: (0281) 274.1821 - 274.2966

CLIMARCENTER, C.A.
Teléfonos: (0212) 235.6733 - 235.7779

COMERCIAL SAN ANTONIO, C.A.
Teléfonos: (0241) 832.2423 - 832.1545

COMPRESORES SERVICIOS, C.A.
Teléfonos: (0276) 341.9863 - 343.2896

CORPORACION BEST
INTERNACIONAL 2002
Teléfonos: (0212) 285.80.35 - 285.91.23

CORPORACION DEHERCA, C.A.
Teléfonos: (0212) 283.44.44 - 283.68.22

CORPORACION FRIO-TERMICO, S.A.
Teléfonos: (0261) 748.38.74

CORPORACION FRIOVEN H.L., C.A.
Teléfonos: (0212) 731.08.64 - 731.3817

CORPORACION MAGUS, C.A.
Teléfonos: (0212) 243.3002 - 243.3042

CORPORACION QUMIN, C.A.
Teléfonos: (0212) 574.2521 - 257.8339

CORPORACION CELSIUS, C.A.
Teléfonos.: (0241) 872.8888 / 872.8513

CORVEN, C.A.
Teléfonos: (0243) 246.3967 - 246.3992

CONSTRUCTORA IRURAK, C.A.
Teléfonos: (0245) 766.0397

4C INGENIERIA, C.A.
Teléfonos: (0212) 257.1477 - 257.5823

DANFOSS, C.A.
Teléfonos: (0241) 832.4444 - 832.5086

DIFUSORES FRIODAN, C.A.
Teléfonos: (0212) 428.7812

DIR-AIRE, C.A.
Teléfonos: (0212) 234.6971 - 235.7707

DISTRIBECA, INfiENIERIA PROYECTOS
Y CONSTRUCCION, C.A.
Teléfonos: (0212) 242.8331 - 242.8782

DISTRIBUIDORA CENTURY, C.A.
Teléfonos: (0212) 234.8219 - 234.6096

DISTRIBUIDORA DE REPUESTOS Y
EQUIPOS C.A. (DISRECA)
Teléfonos: (0261) 797.2448 - 797.2411

DISTRIBUIDORA EL PARAMO, C.A.
Teléfonos: (0281) 265.2772 - 266.3752

DISTRIBUIDORA GUATICOBRE, C.A.
Teléfonos: (0212) 344.0580 - 344.2035

DISTRIBUIDORA YAMONCA, C.A.
Teléfonos: (0212) 234.5116 - 234.5161

DISTRIBUIDORA RONAL, C.A.
Teléfonos: (0286) 951.1366 - 952.5166

ELGA DE VENEZUELA, C.A.
Teléfonos: (0261) 721.2366

ELECTRODOMESTICOS HOME
PRODUCTS EHP, C.A.

Teléfonos.: (0212) 263.6571 /7 266.7115
Fax: 267.4682

ENVASADORA INDUGAS, C.A.
Teléfonos: (0212) 793.2661 - 391.1027

FALOP, C.A
Teléfonos: (0241) 832.2423 - 832.1545

FILTROS CARACAS, C.A.
Teléfonos: (0212) 239.0734 - 239.1679

FREDIVE, C.A.
Teléfonos: (0212) 362.2508 - 362.2517

FRIO BORGES, C.A.
Teléfonos: (0241) 838.4284

FRIO REPUESTOS, C.A.
Teléfonos: (0212) 762.8670 - 762.9153

GAS AIR, C.A.
Teléfonos: (0261) 797.5234 - 798.2085

GRUPO 123, C.A.
Teléfonos.: (0212) 952.7890
Fax: 952.00.07

HIPERCOBRE SUMINISTROS
INDUSTRIALES, C.A.

Teléfonos.: (0212) 238.0039 / 235.4092
Fax: 243.2951

INDUSTRIA INTERMI, C.A.
Teléfonos: (0239) 212.2384

INDUSTRIAS METALICAS DEL FRIO
FRIMETAL, C.A.
Teléfonos: (0212) 632.6511 - 632.8089

INDUSTRIAL REFRIMAQ, C.A.
Teléfonos: (0212) 271.2367 - 271.2667

INDUSTRIAS PER, C.A. (INPERCA)
Teléfonos: (0261) 736.0641 - 736.1121

INDUSTRIAS TRANSCA-INFRISA, S.A
Teléfonos: (0212) 662.4898 - 693.2523

INGENIERIA DE GASES
REFRIGERANTES, C.A.
Teléfonos: (0212) 762.1779 - 762.7427
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INGENIERIA DE SISTEMAS
TERMICOS, C.A.
Teléfonos: (0212) 632.9056 - 632.9623

INTERFRIGO DE VENEZUELA, C.A.
Teléfonos: (0241) 871.5440 - 871.6671

INVERSIONES COZY COOL, C.A.
Teléfonos: (0212) 232.1479 / 232.5610

INDUSTRIAS DE VITRINAS
REFRIGERADAS LARENSES, C.A.
Teléfonos: (0251) 237.1381 - 237.3326

ISEM C.A.
Teléfonos: (0212) 951.3373

K.L.G. COMERCIALIZADORA, C.A.
Teléfonos: (0245) 571.4306 - 571.7001

LATIN IMPOR, C.A.
Teléfonos: (0251) 418.2160

LFD INGENIERIA, C.A.
Teléfonos: (0212) 235.1110 - 237.5374

MAIER INTERNACIONAL
Teléfonos: (0261) 741.2964 - 741.4613

MANGAIRE, C.A.
Teléfonos: (0241) 833.1278 - 832.4541

MANUFACTURAS VIKINGO C.A.
Teléfonos: (0212) 985.2361/ 6203

MAYOR DE PARTES DOMESTICAS
MAPADOCA, C.A.
Teléfonos: (0212) 961.2003 - 363.6116

METALES EXTRUIDOS, C.A.
Teléfonos: (0241) 832.0071

MUEBLES DE ACERO ETERNA, C.A
Teléfonos: (0212) 234.4850
NEVEFRIO, C.A.

Teléfonos: (0212) 941.7115 - 944.0575

OFICINA TECNICA RAN, C.A.
Teléfonos: (0212) 284.0555 - 284.3944

ORIMPOR, C.A.
Teléfonos: (0286) 923.0529 / 923.4031

P3 VENEZOLANA, C.A.
Teléfonos: (0212) 383.10.85

PINOVA, S.A.
Teléfonos: (0212) 372.8011 - 372.8511

PLYMA OFICINA TECNICA, C.A.
Teléfonos: (0212) 263.0013 - 263.2102

PRODUCTOS HALOGENADOS DE
VENEZUELA (PRODUVEN)
Teléfonos: (0242) 360.8124 - 360.8177

PRODUCTOS UTILES, C.A.
Teléfonos: (0241) 857.0928 - 857.1015

PYROTEK, S.A.
Teléfonos: (0212) 284.0144 - 284.0154

RANKE, C.A.
Teléfonos: (0212) 941.1775 - 943.3441

REFRIGERACION BARBOSA, C.A.
Teléfonos: (0286) 923.0566 - 922.7711

REFRIGERACION DELTA, C.A.
Teléfonos: (0244) 395.3961 - 395.4853

REFRIGERACION EUROPA, C.A.
Teléfonos: (0241) 831.2785 - 831.4020

REFRIGERACION MASTER
METROPOLITANA
Teléfonos: (0212) 576.0926 - 576.1072

REFRIGERACION SUPPLY FRIOS, C.A.

Teléfonos: (0281) 276.4178 - 276.8977

REFRIGERACION TECNICA
INTERNACIONAL REPTEC, C.A.
Teléfonos: (0212) 963.23.68 /
(0416) 625.55.06

REFRIGERACION UNICLIMA, C.A.
Teléfonos: (0212) 237.0526 - 237.2431

REFRIGERACION UNIVALCO, C.A.
Teléfonos: (0212) 541.8409 - 541.8691

REFRIHERBO, C.A.
Teléfonos: (0241) 868.6009,

REFRITODO INTERNACIONAL, C.A.
Teléfonos: (0241) 872.0027 - 872.1020
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REPUESTOS DE REFRIGERACION
COPARTES, C.A.
Teléfonos: (0212) 632.0880

REPUESTOS GALARZA, S.C.S.
Teléfonos: (0212) 414.8135 al 37

REPUESTOS DE REFRIGERACION,
C.A. (RE-RECA)
Teléfonos: (0286) 994.3762

R..LMAVI, S.A.
Teléfonos: (0244) 395.9242 - 395.9789

SERVICIOS CASMEN, C.A.
Teléfonos: (0212) 213.9199

SERVICIOS CLIMAVAL, C.A.
Teléfonos: (0212) 986.7569

SERVICIOS DEL FRIO FRIPER, C.A.
Teléfonos: (0212) 562.4124 - 564.5774

SPS REPRESENTACIONES, C.A.
Teléfonos: (0212) 286.1752 - 286.3291

SERVICIOS TERMO GAMMA 2006 C.A
Teléfonos: (0212) 235.4352

TECNOAIRE, C.A.
Teléfonos: (0212) 793.6674 - 793.9384

TECNONORTE, C.A.
Teléfonos: (0212) 241.1650 - 241.6433

TECNO REFRIGERACION Y
REBOBINADOS MC
Teléfonos: (0243) 551.6104 - 551.6259

VENEZOLANA FRIGOTECNICA
INTERNACIONAL
Teléfonos: (0241) 832.6562 - 836.6725

VENEZOLANA DE REFRIGERACION
(VENERECA), C.A.
Teléfonos: (0212) 761.7076 / 762.5630

VORNADO DE VENEZUELA, C.A.
Teléfonos: (0212) 235.5524 - 235.6475
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+58 212 232.26.01
+58 212 232.87 .56
+58 212 235.62.59
+58 212 239.82.61

Final Calle Vargas con calle Buen Pastor .
Edif. Industrial Alba, PB 1, Local 3,
Boleita Norte, Caracas - Venezuela
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Buscalos en las Mejores Tiendas del Ramo.

UPI VALENCIA: Av. Bolivar Norle (diagonal al antiguo BECO) (0424) 439.04.11

UPI MARACAY: Av. Constitucion, Urb. 23 de Enero, C.C. 23 de Enero (0243) 551.19.05
HORARIO DE LUNES A VIERNES: 7:30am a 5:30 pm | SABADO: 7:30 a 3:00pm (CORRIDO)
GIGANTE: Entre Calle Soublatte y Montiita Av. Bolivar, Guacara Edo. Carabobo Telf.: (0245) 564.56.84
HORARIO DE LUNES A VIERNES: Bam-12m y 2pm - 6pm / SABADO: 8am - 6pm CORRIDO

Wediato a Nivel Nacional!

(0501) KHALED1
5425331
email: ventas@kacosa.com



Asegure su inversion
en aire acondicionado

Para comprar equipos Carrier auténticos, solo confie

en nuestros distribuidores autorizados en Venezuela:

MASDE

EL MAYOR STOCK \ \ @l
EN EQUIPOS INDUSTRIALES, u .

COMERCIALES Y RESIDENCIALES. ol d ANOS DE EXPERIENCIA

Confie en los Expertos

n

Puron

REFRIGERANTES ECOLOGICOS

r u p o

UmC!:ma

WWW.UNICLIMA.NET

MINI SPLIT, CONSOLAS P/T CONDENSADORAS, EVAPORADORAS, CHILLER ,
FAN COIL , AIRES DE VENTANA, COMPACTOS, GENERADORES
DE ELECTRICIDAD Y MUCHO MAS.

NOS ADAPTAMOS A TODAS LAS NECESIDADES DESDE
EQUIPOS ANTICORROSIVOS HASTA EQUIPOS CON
REFRIGERANTE ECOLOGICO.

UNICLIMA CARACAS, LOS DOS CAMINOS: (0212) 237.05.26 / 97.77 / 24.31 7 L T7)
UNICLIMA CARACAS, BELLO MONTE:(0212) 754.09.10 /753.12.42 N Ca" rte? )
RONALCA PUERTO ORDAZ : (0286) 952.58.59 /23.84
CORPOCLIMA VALENCIA: (0241) 871.61.63 / 71.48

\\"“--___________.-'/j

UNICLIMA MARGARITA: (0414).789.19.34 / (0295) 263.41.13 Confie en los expertos /
UNICLIMA INTERNATIONAL, MIAMI (305).582.9437 / (305). 907.1394 :

WWW.UNICLIMA.NET uniclima@uniclima.net




