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EQUIPOS DE AIRE ACONDICIONADO:

100% Aire Fresco

Quirofanos, Laboratorios, Terapia intensiva, Unidades
de imagenes, Fabricacion de medicamentos, Alimentos

Explosion Proof |

Para zonas con peligro de explosién: Refinerias, Petroguimicas,
Industrias quimicas

Salas de servidores y telecomunicaciones, Datacenter

Agua Helada )

Grandes superficies, Aeropuertos, Centros comerciales

TAMBIEN FABRICAMOS: Ducteria, Evaporadoras, Condensadoras,
Fan Coil, Unidades de paquete PAQ y Sistemas de ventilacién
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nmaca) SOLUCIONES EN CLIMATIZACION
O A R A LA MEDIDA DE SU PROYECTO

- Fabricacion de equipos de aire acondicionado
- Asesoria y Proyectos

- Instalaciones Mecanicas

- Mantenimiento preventivo y correctivo

HECHO EN VENEZUELA CON CALIDAD DE EXPORTACION.
COMPRA VENEZOLANO

Contéactanos: &) Ventas +58 424.124.58.66 Oficina +58 212.730.26.76
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Cavas cuartos 1

Murales abiertos
y cerrados

SOMOS LIDERES EN REFRIGERACION
COMERCIAL E INDUSTRIAL

Pinova S.A. es una empresd venezolana
con 59 afos en el mercado, fabrica equipos
de refrigeracion y congelacion, ademas

de cavas cuartos, bajo la marca comercial
de Neverama.

MOstidcorss Nuestras alionzas comerciales con AHT, KOXKA

y MIMET también nos permiten ofrecer un catélogo
diverso para desarrollar proyectos de precision
y de valor al mercado.

&7 Atencioninmediata 42 Servicio posventa

(¥) optimizacién del consumo eléctrico

Visicoolers : : .
Contactanos para cualquier necesidad al:

neverama.com @ +58 424 188 04 66 @neveramave
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EDITORIAL

| comercio bilateral entre Ve-

nezuela y Colombia ha sido im-

portante en los ultimos afios,

y uno de los sectores que ha

experimentado un crecimiento
significativo es el de la cadena de frio
y aire acondicionado. Si bien es cierto
que, en los ultimos afios, las relaciones
comerciales entre ambos paises se han
visto afectadas por la crisis econdmica
y politica en Venezuela, lo que ha pro-
vocado dificultades en la importacién y exportacién de productos.
Sin embargo, a pesar de los desafios, las empresas de ambos paises
han buscado formas de mantener activo el comercio bilateral en
este sector.

Una de las iniciativas que ha surgido en los ultimos afios es la crea-
cion de alianzas estratégicas entre empresas de ambos paises que
permiten a las compartir conocimientos, tecnologias y recursos
para fortalecer su capacidad de produccién y mejorar su competiti-
vidad en el mercado.

Otra iniciativa importante ha sido la implementacién de programas
de capacitacion y formacién dirigidos a técnicos y profesionales en
el sector de la cadena de frio y aire acondicionado. Estos programas
buscan mejorar la calidad de los servicios y productos relacionados
con estos sistemas, y al mismo tiempo, fomentar el intercambio de
conocimientos y experiencias entre Venezuela y Colombia. La ini-
ciativa de ACAIRE de llevar a la ciudad fronteriza de Cucuta una ac-
tividad de alto impacto, de caracter académico y comercial asi lo
demuestra.

Agradecemos por este medio, la invitacidn de la que fuimos objeto,
y nos alegra enormemente haber podido aportar con la presencia
de empresarios y profesionales venezolanos comprometidos con el
desarrollo y creacidn de oportunidades para que continue la brecha
de crecimiento tanto comercial como tecnoldgico, que al final de
dia, es lo mas tangible que podemos brindar a todos nuestros con-
ciudadanos.

En las préoximas pdaginas quedan registrados testimonios de prota-
gonistas y actores claves de este proceso de integracidon gremial sec-
torial, el cual esperamos pueda seguir cosechando nuevos logros.

O

Roberto Cornejo
Editor
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EN ESTA EDICION

COLOMBIA Y VENEZUELA CONSOLIDAN
SUS RELACIONES ECONOMICAS,
COMERCIALES Y DE INVERSION

EL SECTOR DE LA CLIMATIZACION Y
LA REFIGERACION DE VENEZUELA
Y COLOMBIA SE ENCUENTRAN
PARA IMPULSAR LAS RELACIONES
BINACIONALES

ESTE NUEVO PANORAMA ESTA ALLi PARA AMBOS Y
DEBEMOS SER ABIERTOS Y APROVECHAR LAS NUEVAS
OPORTUNIDADES

Alba Contreras
Gerente General de Compresores Servicios C.A
2° Vicepresidenta de VENACOR

LA APERTURA DE LA FRONTERA CON COLOMBIA ES
UN GRAN AVANCE Y PROMETE UNA MAYOR ACTIVIDAD
COMERCIAL BILATERAL, QUE PUEDE SER CRECIENTE, LO
QUE DEPENDE EN BUEN GRADO DEL ENTENDIMIENTO
ENTRE LOS DOS PAISES.

Thomas Gronemeyer
Director Ejecutivo Refrimet Industrial C.A.

DEBEMOS TRABAJAR, ATREVERNOS A DAR
EL SIGUIENTE PASO

Juan Carlo Zambrano
Gerente Técnico de Z&Z Ingenieros.

“CON ESTE NUEVO PANORAMA ESPEREMOS QUE
PODAMOS APROVECHAR DE AMBOS LADOS LAS VENTAIJAS
QUE NOS OFRECE ESTE COMERCIO BINACIONAL"”

Lic. Mauricio Acrich
Director de Pinova S.A.

“DEBEMOS RECORDAR QUE LA RELACION ENTRE
VENEZUELA Y COLOMBIA ES HISTORICA, ES DE SIEMPRE, Y
SIEMPRE TENDRA QUE SER, PUES SOMOS PAISES VECINOS
Y COMPLEMENTARIOS...”

Abog. Luis Alberto Russian
Presidente de la Camara de Integracion Econdmica Venezolano
Colombiana -CAVECOL-

“EL MENSAJE PARA EL SECTOR ES QUE NOS ABRAMOS
NUEVAMENTE A ESTA LLUVIA DE OPORTUNIDADES,
SEAMOS MENTES CREATIVAS EN RELACION A TODO LO
QUE PODEMOS OFRECER AL MERCADO, RESTABLEZCAMOS
LOS CANALES COMUNICACION...”

Ing. Giovanni Barleta
Presidente de la Asociacion Colombiana de Acondicionamiento
de Acondicionamiento del Aire y de la Refrigeracion ~ACAIRE-

“..DEBEMOS ENFRENTAR LOS DESAFiOS DE CUALQUIER
EMPRESA, EL SER CAPACES DE COMPETIR..."”

ISAAC BLUM

Presidente del Grupo Uniclima

DIRECTORIO DE AFILIADOS 2023
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a reunion fue liderada por la vicepresi-
denta ejecutiva de la Republica Boliva-
riana de Venezuela y Ministra del Poder
Popular para la Economia, Finanzas vy
Comercio Exterior, Delcy Rodriguez; el
Ministro del Poder Popular para Agri-
cultura y Tierras de este pais, Wilmar Castro So-
teldo; y el Ministro de Comercio, Industria y Tu-
rismo de Colombia, German Umana Mendoza.

Los altos funcionarios de las dos naciones informa-
ron que se concluyé la negociacion de un acuerdo
de proteccidn reciproca de inversiones, que sera
suscrito por los Presidentes, para luego formular los
tramites requeridos en ambos paises para su puesta
en vigor. Este acuerdo no tiene precedentes en la
relacion bilateral y busca generar mayor seguridad
juridica a las inversiones reciprocas, en todos los
sectores productivos de ambas economias.

Adicionalmente, se avanzo en la revision del Acuer-
do de Alcance Parcial No. 28 que no habia sido
revisado desde el ano 2012, fecha de su entrada
en vigor. Este acuerdo regula el comercio bilateral
de bienes y aborda aspectos tales como acceso a
mercados, medidas sanitarias y fitosanitarias, certi-
ficacion de origen y solucion de controversias, entre
otros.

La revision de preferencias arancelarias busca equi-
librar las condiciones del intercambio comercial de
bienes para estimular encadenamientos producti-
vos que fortalezcan la complementariedad econd-
mica entre ambos paises.

Para afianzar este marco juridico,también se ha veni-
do adelantando untrabajo de reconocimiento mutuo
de requerimientos sanitarios con la participacién de
los Ministerios de Agricultura de ambos paises, enti-
dades sanitarias como el ICAy el Invima de Colom-
bia,y el INSAl'y la Contraloria Sanitaria de Venezuela,
para fortalecer los controles sanitarios en frontera.

“Con estos acuerdos logramos conservar la institu-
cionalidad, pues se enmarcan ademas en los acuer-
dos de la Asociacién Latinoamericana de Integra-
cion ALADI, bajo el entendido que los dos paises
respetan los acuerdos de la Organizaciéon Mundial
de Comercio - OMC’, indicaron los Ministros al cul-
minar las reuniones de negociacion.

Coincidieron en que ‘este acuerdo implica un re-
conocimiento a nuestras normas, incluidas las
de competencia, al tiempo que estamos revisan-
do futuros acuerdos de reconocimiento mutuo”

“Nuestro objetivo es propender por un comercio
mas equilibrado, un desarrollo y crecimiento que
beneficie a los dos paises”,destacaron los Ministros.

Colombia y Venezuela avanzan asi en la normaliza-
cion progresiva de sus relaciones bilaterales, y en
la integracidn y reimpulso de sus relaciones eco-
némicas, en un marco de seguridad juridica y com-
plementariedad, para beneficio de ambos pueblos.

Fuentes: Comunicados del Ministerio del Poder Popular
para la Econdmica, Finanzas y Comercio Exterior, Despacho
del Viceministro para el Comercio Exterior y Promocion de
Inversiones Venezuela y del Ministerio de Comercio, Indus-
tria y Turismo de Colombia

Edicién 56-2023 | 9






La reapertura comercial en-
tre Venezuela y Colombia
plantea un nuevo escenario
para el sector empresarial
de la climatizacion y refri-
geraciéon a ambos lados de
la frontera de Venezuela y
Colombia, al permitir una
mayor insercion internacio-
nal de las empresas en el
comercio de bienes y ser-
vicios y ser un instrumento
util para alcanzar la expan-
sion de la produccion, la ge-
neracién de economias de
escala y una mayor especia-
lizacion o diversificacion de
nuevos productos, impac-
tando positivamente en la
productividad.

Contamos con usted

Apoyan AR I.I VERACOR

a Camara Venezolana de las Industrias de la Ventila-
cion,Aire Acondicionado y Refrigeracién VENACOR y La
Asociacion Colombiana de Acondicionamiento del Aire
y la Refrigeracion ACAIRE, luego de un largo distancia-
miento ante las razones por todos conocida, se dieron
cita al sur del Tachira, Norte de Santander Colombia
los dias viernes 25 y sabado 26 de mayo del presente
ano en las instalaciones del Hotel Faranda Bolivar , a
fin de impulsar las oportunidades que la reactivacion de las relacio-
nes comerciales entre Colombia y Venezuela proporciona al sector
de la climatizacién y refrigeracion para ambos paises. Es asi como
los beneficios se veran fortalecidos por las oportunidades que la
misma reapertura proporciona para ambos paises al incorporarse
las cadenas globales de valor, impulsar ademas la transmision de
tecnologias, conocimientos y facilitar el acceso a insumos criticos
con lo cual se aspira se facilite la diversificacion productiva y la
especializacién, para el sector de la cadena de frio y climatizacién a
ambos lados de la frontera.

Debemos recordar que Venezuela y Colombia histéricamente fueron
paises complementarios, con grandes vinculos al punto de ser unas
de las fronteras comerciales mas activa de la region, por lo que con
la reapertura de las fronteras se espera generar un impacto positi-
vo para las economias de ambos paises, lo que algunos considerar
como un retorno a la economia formal.

Edicién 56-2023 | 11



Para el HVACR la cercania geogra-
fica pudiere tener un impacto sig-
nificativo en términos de menores
costos de comercio, hecho que si
se ve desde el lado venezolano
ante el bloqueo que experimenta
el pais facilita el intercambio con
economias vecinas.

Deseamos reconocer que las au-
toridades de ambos paises han
avanzado en el desarrollo e im-
plementacion de acuerdos orien-
tados a favorecer el intercambio
comercial, mediante el desarrollo
e implementacion de regulaciones
destinadas a proteger y estimula-
cién de la inversién, asi como me-
diante la revision de acuerdo de
larga data a fin de adecuarlos a las
nuevas realidades de los paises.

Es asi como se han implementado
regulaciones de origen sanitarias,
incentivos a la inversion, entre
otras que promuevan la integra-
cion productiva entre las econo-
mias, estimulando la participacién
de las empresas en cadenas glo-
bales de valor, medidas que favo-
recen el intercambio de insumos
y productos intermedios, lo que, a
su vez, fomenta la especializacidon
y las ganancias en productividad.

COMO UN GRAN EXITO FUE CONSIDERADO EL
PRIMER ENCUENTRO DEL SECTOR DE LA CADENA DE
FRIO Y CLIMATIZACION DE COLOMBIAY VENEZUELA
EN EL ACAIRE CUCUTA 2023

El norte de Santander en Cucuta, Colombia sirvio de escenario de en-
cuentro para gremios que agrupan un importate numero de empresas
de Colombia y Venezuela. Es asi como las camaras del sector de la
ventilacién y refrigeracién de Venezuela y Colombia se unieran en
beneficio sus afiliados, VENACOR de la mano del Ing. Alcides Cayama
y ACAIRE representada por Ing. Giovanni Barleta quienes en un es-
fuerzo sin precedente en el sector se unieron para agregar valor a sus
afiliados potenciando las oportunidades que la reapertura comercial
entre Venezuela y Colombia ofrece.

En esta dinamica la complementariedad juega un rol importate ya
que fronteras conurbadas como la son las de Venezuela y Colombia el
intercambio comercial ha sido historico, por lo que ACAIRE CUCUTA
2023 no solo significo para el sector de la cadena de frio y climatiza-
cion un espacio para el reencuentro comercial, al facilitar el contacto
directo, entre socios, clientes potenciales, prestadores de servicios, y
usuarios finales, entre otros asistentes al evento. Es asi como para
los asistentes como para los organizadores de ACAIRE CUCUTA 2023
este espacio les permitio interactuar, conocer los intereses y prefe-
rencia de los asistentes en cuento al sector, asi como el promocionar
productos y servicios en un clima distendido, donde la camaraderia y
la busqueda del beneficio mutuo reino.

ACAIRE CUCUTA 2023 paso a ser el primero de muchos contactos
que esperan realizar los gremios, instrumento efectivo para la reac-
tivacion y reapertura de relaciones para el sector de la cadena frio
y climatizacion entre Venezuela y Colombia, herramienta firme para
alcanzar una mayor prosperidad para el sector en ambas naciones. Es
asi como para los asistentes la cita resultd una experiencia exitosa,de
acuerdo a lo manifestado.

12 | www.revistavenacor.com.ve




SOMOS ESPECIALISTAS EN REFRIGERACION
COMERCIAL E INDUSTRIAL.

Trabajamos con reconocidas marcas de equipos

de refrigeracion, que gozan de excelente

prestigio y que contribuyen al medio ambiente l

con tecnologia de punta. CA.
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necesidad del cliente de equipos para supermercados y afines
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Catalina Gonzales.

Laminare, en Colombia. “Con respecto a la feria tenemos un impacto
muy positivo se ha visto una gran afluencia de personas en esta pri-
mera feria que se realiza a nivel regional aca en ciudad de Clcuta y lo
queremos seguir invitando no solo a participar de esta feria sino a que
conozcan las empresas de Colombia que puedan ofrecer soluciones en
las necesidades que tengan ... muchas gracias”

Daniela Lopez.

Midea “estamos contentos de estar en esta feria empresarial, dando a
conocer los diferentes sectores del comercio, nosotros representamos la
marca Midea, N° 1 en aires acondicionados y para nosotros en todo un
gusto vincularnos y compartir actividades econdémicas con el vecino pais,
aprovechando nuestra activa ubicacion fronteriza”

Fernando Toro.

Intercom Colombia. “..en Venezuela tenemos aliados interesantes,
en las islas, dentro del territorio de Venezuela. Participamos en el even-
to ACAIRE CUCUTA y tenemos charla de sistemas de refrigeracién con
refrigerantes natural amoniaco, propano y estamos muy activos con el
tema de capacitaciones de acompanar a los clientes con proyectos de
ingenieria, asesdralos en relacion a que tecnologia es la mas recomen-
dable a nivel técnico y comercial, cual es mas rentable para su inversion.
Estamos atentos para cualquier colaboracién a fin de dar a conocer el
refrigerante como fabricantes ..”

Caber Caicedo.

Compresores Servicios. “Hola querido amigos de VENACOR, esta-
mos super contentos de estar aqui en este ACAIRE 2023, en la regidn
de Cucuta con este encuentro binacional, supe animados con lo que
ocurre aqui en este evento.... Acompanando en esta oportunidad a los
amigos de GALLIUM DE COLOMBIA a los cuales estamos acompanando
en representacion de nuestra marca que es RGC que ya disponible en
Venezuela, y la cual desde ACAIRE, el ano pasado en Bogota, hicimos la
presentacién oficial. ...Vinimos a hacer este acompanamiento, bastante
chévere, muy dinamico el evento, bastante gente. ... Charlas técnicas y
comerciales muy exitosas. Hay companias del ambito de Venezuela y
Colombia todo lo que tiene que ver con ventilacion, refrigeracion, bom-
ba de calor. Estamos super animados de seguir creciendo y que este
encuentro binacional también se lleve para Venezuela y demostremos
lo que esta haciendo Venezuela en el area de refrigeracién y aire acondi-
cionado. Super agradecidos de estar aqui,a nivel de la Camara VENACOR
agradecidos por estar haciendo representacién por el pais, en realidad
muy felices y agradecidos’”

Humberto Salazar.
Bitzen. “El evento me ha sorprendido gratamente pues ha habido una
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buena afluencia de clientes,quienes estan muy interesados,en el caso de
Venezuela sabemos sus necesidades y estamos comprometidos a seguir
trabajando,alli contamos con distribuidores directos y un futuro préximo
la idea es visitar el pais para trabajar y seguir sembrando nuestra marca”.

Patricia Dosantos.

Empresa Proaire. “para nosotros ha sido muy agradable y provecho
el poder asistir a este evento para compartir con proveedores, personal
técnico independiente, instaladores, contratista y clientes finales que
nos dan la oportunidad de conocer su requerimiento y el alcance de
muchos proyectos en los cuales podemos establecer relaciones comer-
ciales y amistades, estamos muy agradecidos con ACAIRE y con todo el
personal organizativo..”

Estephany Hernandez.

Empresa RBV Compresor Oli, C.A. “presentes en el evento de
ACAIRE Cdcuta buscando la oportunidad de conseguir nuevas alianzas
junto con VENACOR. Conociendo todo lo que el area de refrigeracién en
este pais y buscando aliados comerciales para incrementar el mercado’.

Jesus Pimiento Mantilla, INTEC Sistema de Refrigeracién, Con-

gelacion Digital de Colombia, “Hola amigos de VENACOR, muy contento
de estar aca compartiendo con usted experiencias y esperamos que con
esta reunidén que hemos tenido podamos a futuro estrechar manos y la-
zos de amistad, comunicacion constante, intercambio de conocimiento y
de ideas para seguir avanzando en el dia a dia en temas de climatizacion
y refrigeracion..”

Jhon Velgara.
Confortfresh. “Estamos a quien en ACAIRE CUCUTA, un evento que

nos ha sorprendido sobre manera, una region que ACAIRE ha estado ex-
plorando y esta primera convencion realizada aca ha sido meramente
positiva, nos hemos visto bastante sorprendidos pues no sabiamos de
la dimension que tenia esta regidn, sobre todo pues esta la posibilidad
de que el contratista o el cliente final nos conozca presencialmente, ....
Considero que la prespecialidad es un medio impértate y también nos
acerca mas, permitiéndonos interactuar de manera directa... Gracias a
los amigos de VENACOR con quienes esperamos realizar alianzas y espe-
ramos que estas sigan creciendo exponencialmente, pues vemos un gran
potencial para Venezuela en el sector de climatizacion y refrigeracion”

Jorge Andrés Orjuela.

Dicol. “ACAIRE CUCUTA, me parecié un evento muy importante donde
se esta empezando a generar comercio con Venezuela, una plaza muy
interesante, hemos tenido un buen aforo y las personas que estan lle-
gando estan enfocadas al sector, por lo que ha resultado interesante por
el tipo de preguntas ... un placer estar aqui”.
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Jesus Alejando Pineda

Industrias Pintbot C.A, ‘es excelente que
podamos estar como VENACOR, como Venezuela,
esperando que estas alianzas se puedan concre-
tar y podamos seguir creciendo. La feria hasta el
momento ha estado bien, ha tenido su nivel y es-
peramos que pronto se pueda estar repitiendo de
manera mas grande”.

José Mayodon

Modine SA, “saludos a la gente de VENACOR, ....
En cuanto a la feria muy importante el enlace entre
los dos paises, creo que estas ferias la tenemos que
apoyar en sentido de recuperar la relacién comer-
cial que estos paises tenian y van a volver a tener.
Esperamos verlos pronto en Valencia, por alla en el
mes de octubre”.

Liliana Patricia Bustos.

Servir Ingenieros EU. “Hoy me encuentro aqui
disfrutando de la feria organizada por ACAIRE ...
donde nos permite interactuar con varias personas,
mirar los gustos y preferencias respecto a los aires
acondicionados, agradecidos de estar aqui en esta
feria que nos permite conocer diversos productos”

Marianela Sanchez.

Empresa Inversiones Méndez Group SAS.
‘esta feria nos ayuda a fortalecer relaciones con
nuestros clientes y hacer nuevas relaciones impor-
tantes con Venezuela, clientes hermanos nuestros

“«

]

i s .-. - s
25y 26 de mayo

Monica Andrea Moya.

Daikin. “.. nuestra apreciaciones es que este es
un espacio que realmente hacia falta, el ano pa-
sado hubo la feria general en Bogota un primer
espacio de acercamiento, pero este tipo de evento
a nivel regional, exclusivo del area de aire acondi-
cionado y refrigeracion definitivamente nos ayudan
a estrechar mucho mas los lazos, pudimos reencon-
trarnos con algunas personas, se pudieron mostrar
los cambios que ha tenido la industria, la marca e
igualmente intercambiar ideas sobre cémo esta el
mercado en este momento y cuales van a ser las
acciones para seguir dinamizando el mercado en
el futuro.

Para ACAIRE muchas felicitaciones por este evento
sabes que este primer evento con VENACOR y cree-
mos precisamente que por la posicion geografica
Cucuta va a ser un éxito tanto para las dos regiones.
Esperamos precisamente, se dinamice el mercado
y que se sigan intercambiado no solo a nivel del
mercado, sino también técnico los productos que se
estan manejando en este momento..”

Nicolas Rojas.

SIDARE. “Somos una ramificacion de ACAIRE...
ACAIRE en estos momentos esta dedicado y enfoca-
do en la sostenibilidad en la promocion de conoci-
miento en cuanto a distritos térmicos se refiere, por
lo que esta ramificacion SIDARE tiene como fin lo-
grar es sostenibilidad, promover esa sostenibilidad
por medio de diplomados, conferencias, exposicio-
nes, este es nuestra area de negocio. Esta es nuestra
primera version en la regidn y esperamos realizarla
el ano préximo en el eje cafetero. Este es un es-
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pacio donde las empresas inmersas en el area de
ventilacién y climatizaciéon pueden intercambiar
conocimiento ideas, porque este es un mercado di-
namico y esta evolucionado constantemente”.

Saul Calderon.
Tour Cielo Azul “tenemos el placer de parti-

cipar en este ano en ACAIRE 2023 aca en Clcu-
ta al Norte de Santander y poder conocer a toda
esta gente grandiosa que ha estado en este evento
binacional, donde podemos encontrar a distintos
empresarios de Venezuela y Colombia unidos para
mostrar sus productos y servicios. Nosotros como
operadores turisticos también deseamos hacerle
la invitacion a todos para que vengan al Norte de
Santander y pueden descubrir el potencial turistico
que tenemos en esta region”

Angela Ruedas Santos.
Empresa MAYUN SA. “..para nosotros es una

oportunidad para mejorar nuestras relaciones co-
merciales con los clientes actuales, atender a los
clientes prospectos que nos visitan en esta feria
y mantener a futuro nuestra organizacién, gracias
por la invitacién..”

Juan Carlo Zambrano.

Z&Z Controls Directivo de Venacor. “tanto del
lado de Colombia con ACAIRE como del lado de
VENACOR, hubo una sorpresa binacional, en primer
lugar, ninguno de los dos lados esperabamos ese
nivel de participacion,una gran cantidad de perso-
nas en una ciudad, digamos secundaria en Colom-

bia como lo es Cucuta. Ciertamente, el evento es-
tuvo muy visitado por comerciantes, distribuidores,
técnicos y usuarios finales por lo que la sorpresa
binacional fue muy interesante. Luego puedo des-
tacar el nivel de lazos de amistad entre paises,algo
que afloro incluso antes de hablar de lo comercial, el
nivel de empatia entre la Junta Directiva de ACAIRE
con los representantes de VENACOR que nos en-
contrabamos alla, fue excelente. Nos hicieron sentir
mejor que en casa, ellos estaban muy preocupados
por la escasa relacién que habiamos mantenido
con anterioridad, por la situacion pais que habia-
mos tenido que afrontar, estoy muy agradado, pues
ellos manifiestan que admiran al comerciante y al
empresario venezolano por haber pasado por todas
estas vicisitudes y continuar en pie. Esto conlleva
a que haya una muy buena aceptacion e integra-
cion comercial en las empresas colombianas que
desean hacer comercializacion en Venezuela de
bienes, productos, servicios. Asi como ellos desean
realizar negocios en Venezuela estan dispuestos a
recibir productos y servicios venezolanos, en este
caso hablo de nuestro producto Z&Z Control, nues-
tro producto de monitoreo y control del cual hubo
un excelente entendimiento y acogida, por cuanto
apunta a proteger la mercancia y los equipos aten-
diendo la gestion de mantenimiento, la eficiencia
energética y ellos estan muy abocados a eso.

Comercialmente para Z&Z Ingenieros fue un total
éxito, ya estamos elaborando presupuestos, enta-
blando conversaciones para instalar en algunas
cadenas, fue muy fructifero, desde ese punto de vis-
ta, ellos estan muy interesados ver de cerca lo que
hacemos. En cuanto a la parte académica, como
representante de VENACOR queremos realizar ac-
tividades conjuntas, desarrollar cursos, diplomados,
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actividades de mejoramiento profesional, tenemos
nivel, compartimos las mismas necesidades, perso-
nal formado aqui, incluso de hecho queremos re-
lanzar nuestro capitulo ASHARE Venezuela”,

Albeiro Ramirez.

Artefrio. “la visita a Cicuta en ACAIRE 2023, fue
muy interesante, hubo buenos temas en las exposi-
ciones, se afianzan el uso de refrigerantes natura-
les,realmente es la tecnologia con la que se trabaja
en Europa y EEUU, ya definitivamente conocemos
cual es la via ... Se mostraron bastante tecnologia,
charlas muy interesantes, realizadas por ingenie-
ros colombianos con experiencia pues cuentan con
equipos instalados y ensamblados...También pudi-
mos ver del lado de Venezuela empresas como Z&Z
Ingenieros que puedo destacar sus productos, ojala
logren bajar precios para que logren una compe-
tencia mas fuerte con las empresas que producen
equipos,no iguales porque el de ellos tiene un valor
agregado. El espacio también me permiti6 reencon-
trarme con amigos, proveedores, contactos, clientes
y eso es bueno es agradable y anima bastante el
ver como a avanzado la ciudad en los ultimos 20
anos, asi como el ver a empresarios venezolanos
con ganas d avanzar a pesar de las dificultades que
tenemos en el pais para seguir avanzando. Me gus-
t6 mucho que los directivos de VENACOR asistieran.
Veo una buena amistad, una buena alianza como
dicen en Brasil y en Medellin. Entonces fue muy in-
teresante, muy buena la experiencia dos dias pro-
ductivos y alli sequiremos trabajando participando
de las charlas técnicas.... Felicitaciones a VENACOR

por el trabajo que viene realizando pos pandemia,
me gusta mucho que VENACOR esté muy activo y
velando por las buenas practicas de refrigeracion
para que todos los técnicos podamos estandarizar-
nos y estar en un buen nivel”.

Aleyani Zambrano.

Z&Z Ingenieros. “La organizacién fue muy
buena, receptiva y amable la gente de ACAIRE en
su atencidén hacia los venezolanos. Es otro forma-
to, diferente al que conocemos con VENACOR vy al
de otras ferias a las cuales hemos asistidos... nos
parecio incluso hasta una buena idea. La organi-
zacion fue muy buena hubo charlas durante todas
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las mananas en 4 salones, donde se presentaron
diferentes puntos. Hubo mucha participacion evi-
dentemente de ponentes colombianos, de ACAIRE.
Logramos observar que algunos técnicos de la Ta-
chira participaron en la actividad... En definitiva,
muy buena la experiencia, espéranos se repita y
nosotros poder participar”.

Ing. Alcides Cayama.
Presidente de VENACOR

Director General de la empresa Manufacturas y
Servicios Alcadi C.A - TERMAX “AcaiRegion Clcu-
ta” fue una gran oportunidad para los empresarios
venezolanos y colombianos de realizar un primer
contacto, conocernos y explorar las posibilidades
de negocio en cada uno de nuestros paises. Esta
actividad abre la posibilidad para que el mercado
se amplié,tanto para las empresas afiliadas ACAIRE,
como las afiliadas a VENACOR. Durante el evento
se pudo observar la participacidén de las empresas
venezolanas con los stands, las cuales contaron
con una gran cantidad de visitas, las personas se
acercaron a preguntar sobre los productos fabrica-
dos en Venezuela, asi como nosotros visitamos los
stands de las empresas colombianas.

Es por ello que considero que este primer encuen-
tro binacional del sector HVACR entre Colombia y
Venezuela abre un sin fin de oportunidades a los
empresarios, por lo que debemos abrir nuestras
mentes, siendo capaces de reinventarnos, adecuar-
nos a los nuevos tiempos, a las exigencias del mer-
cado, con la firme conviccion de que hacemos los
que nos gusta, es lo que sabemos hacer en procura
de la sociedad que nos merecemos.

Debo resaltar que la jornada también ofrecié espa-
cio para que profesionales venezolanos, ofrecieran
conferencias técnicas las cuales evidenciaron una
gran receptividad, y es la capacitaciéon un compro-
miso decidido en nuestra gestion, instrumento para
que nuestro sector alcance alto estandares.

Deseamos agradecer a la Directiva de ACAIRE el
habernos invitado a participar en su reunién direc-
tiva que tenian en el marco del evento, experiencia
significativa, por cuanto nos permitio intercambiar
ideas y experiencia a ambas partes, identificando
las actividades que estamos realizando y el enten-
der que compartimos situaciones similares, lo que
crean un ambiente de gran empatia.
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En el cierre del evento extendimos una invitacion
a la junta directiva de ACAIRE para que nos acom-
panen en el Congreso VENACOR 2023, previsto
realizarse proximo mes de noviembre, en la ciu-
dad de Valencia, Estado Carabobo, donde podran
disfrutar de un maravillo espacio para compartir
experiencias con técnicos independientes, empre-
sarios y usuarios finales. Es el evento que agrupa la
mayor cantidad de empresas, profesionales inde-
pendientes y técnicos de los sectores ventilacion,
aire acondicionado y refrigeracidn en Venezuela

Finalmente, deseo agradecer la confianza a las em-
presas colombianas, a la Junta Directiva de ACAI-
RE y al personal que nos acompand la disposicion
para hacer de este “AcaiRegion Clcuta” 2023 un
punto de referencia, a mis colegas de Venezuela,
empresarios, directivos y colaboradores y publico
en general gracias, continuemos los nuevos tiem-
pos imponen nuevos retos, por lo que les invito a
tener serenidad y fortaleza para sequir haciendo lo
que nos gusta, generar valor agregado en todo lo
que hacemos”..
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Este nuevo panoramaestaalliparaambos
y debemos ser abiertos y aprovechar las
nuevas oportunidades

ALBA CONTRERAS
Gerente General de Compresores Servicios C.A
2° Vicepresidenta de VENACOR
Empresa Comercializadora de productos para aire
acondicionado automotriz, comercial e industrial; asi
como para la refrigeracion comercial e industrial.

Con la reactivacion de las relaciones comerciales
entre Venezuela y Colombia, considero que el sector
econdmico sera uno de los mas beneficiados, sobre
todo con la reapertura de la frontera, actividad que
permitira la fluidez y la circulacién terrestre de los
bienes, que principalmente Colombia produce y a
su vez Venezuela podra vender materia prima de
interés para Colombia. Sin embargo, creo que como
venezolanos podemos aprovechar mejor esta opor-
tunidad ya que podemos importar maquinaria para
reactivar nuestro sector productivo (fabricas) que
es de suma importancia para que un pais prospere.

Debemos asumir que este momento los desafios
seran mayores para Venezuela ya que nuestro sec-
tor productivo esta decaido, y tal vez en una pri-
mera instancia las ofertas de bienes y servicios no
seran equilibradas. Pero siempre hay que ver las
oportunidades y el capital Colombino es una gran
oportunidad para el desarrollo de nuevos negocios
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en nuestro pais,y mas importante adn que ese ca-
pital sea utilizado para producir bienes para los ve-
nezolanos y para el extranjero.

En este proceso las Camaras realizan una muy va-
liosa labor al permitir intercambiar informacion
relevante del sector, la cual es util para nuestros
afiliados. A la vez que facilita el acceso al conoci-
miento e intercambio de ideas con diferentes pro-
fesionales, lo que ayuda a ambas Camaras a crecer
en diferentes aspectos, tanto técnico como comer-
cial. Claro esta, debemos estar conscientes de que
todo nuevo comienzo trae retos, tal vez para noso-
tros como Camara el reto es el retomar después de
algun tiempo los intercambios binacionales. Esto
conlleva una serie de esfuerzos tanto econémicos,
como logisticos que debemos comenzar a evaluar
para futuros tiempos.

Los empresarios debemos hacer nuestro mejor es-
fuerzo, en primer lugar, para ofrecer productos y
servicios con estandares internacionales. Entiendo
que esto ahora podria representar un gran reto para
Venezuela, pero debemos comenzar a crear estra-
tegias que nos permitan colocar productos califi-
cados en los mercados internacionales, debemos
evaluar muchos de los factores. Considero que un
factor, bien importante a tomar en consideracion
son el tema arancelario y el crear mejores platafor-
mas para que las transacciones sean rapidas y sin
mayores complicaciones

En esta labor el apoyo de ambos gobiernos es fun-
damental, los intercambios comerciales son como
un tablero de juegos, donde deben estar claras
las condiciones y sobre todo que estas condicio-
nes sean lo mas equilibradas posibles para ambos
paises. Ademas del tema arancelario, otro factor
importante es la creacion de mejores plataformas
para proteger al comercio de ambos lados, a su vez
eliminar cualquier incidencia que tenga que ver
con el contrabando. Las reglas claras del juego per-
miten un mejor desenvolvimiento de las relaciones
y de la economia.

En perspectiva en una primera instancia el inter-
cambio de informacidn sera lo mas importante en
este primer acercamiento. En un segundo paso con-
vertir esa informacién en oportunidades para am-
bos comerciantes y como tercer paso, el crecimiento
y consolidacion de las relaciones comerciales entre
ambos paises.
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La apertura de la frontera con Colombia
es un gran avance y promete una mayor
actividad comercial bilateral, que puede
ser creciente, lo que depende en buen
grado del entendimiento entre los dos
paises.

Thomas Grénemeyer
Director Ejecutivo Refrimet Industrial C.A.
Empresa fabricante de filtros secadores,
acumuladores de succion, recibidores de liquido y
cilindros recargables de refrigerantes todo bajo la
marca TOPFLO.

Desde el ano 1975 Refrimet C.A. comercializa sus
productos en Colombia, principalmente en el mer-
cado de reposicion. A través de los anos los filtros
secadores TOPFLO se han ganado el reconocimien-
to de parte de los técnicos de refrigeracion por la
constancia en la elevada calidad. Por muchos anos
el mercado colombiano es para Refrimet el sequn-
do mas importante después de Venezuela.

Para Refrimet el mayor desafio no es tanto la re-
cuperacion del comercio binacional sino seguir
cumpliendo con las elevadas expectativas tanto
de parte de los técnicos como de nuestra clientela.
Refrimet es conocido por ser un aliado de los co-

merciantes. Procurando que siempre estén abaste-
cidos con productos que acompanan al técnico en
la prestacion de un buen servicio. Por lo que para
nosotros una de las principales amenazas vincula-
das al comercio binacional es la aparicion de pro-
ductos de dudosa reputacion que no cumplen con
los estandares de la refrigeracion (ej. AHRI) y cuya
principal orientacidn es la de conquistar mercados
a través de la economia a costa de la calidad.

Hoy por hoy podemos resumir que esta politica
de productos baratos con una inferior calidad, ha
reorientado al técnico en preferir los productos
TOPFLO de acuerdo al dicho: jLo barato sale caro!
Ademas, debemos recordar: ;Cual es la funcion de
un filtro secador? Proteger los componentes del sis-
tema de refrigeracién de fallas prematuras. Sélo un
producto de calidad puede garantizar esta funcion.
Afortunadamente la incidencia del precio de un fil-
tro sobre el bien a proteger es infima.

Por lo que consideramos que, a fin de garantizar la
complementariedad binacional, cada pais deberia
interactuar con aquellos productos que mas sabe
fabricar desde el punto de vista tecnologico y por
supuesto de la necesidad del otro. La funcidn de
los estados seria tan solo velar por un balance co-
mercial equitativo. Esto se logra promoviendo in-
dustrias locales competitivas en ambos lados de la
frontera.
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En esta dinamica el éxito de la exportaciéon no
solo es del exportador. También se benefician de
forma directa e indirecta el Estado y la comunidad
en general. Debemos recordar que Naciones como
la japonesa y la alemana, entre otras, han crecido
por sus exportaciones. Sin embargo, en Venezuela
contamos con muy poco apoyo a las exportacio-
nes. Mas bien el proceso aduanero es algo tardio y
sobretodo poco competitivo. A través de los anos
en Refrimet hemos creado un equipo de profesio-
nales en la materia lo que nos permite exportar
sin mayores contratiempos.

Venezuela podria ser un pais ejemplar, exportador
por sus recursos naturales y sobre todo por su ubi-
cacion privilegiada. Pero el desarrollo industrial se
quedd corto, por anos las prioridades se centraron
en los beneficios que daba la renta petrolera. Co-
lombia por su parte es un socio natural para Ve-
nezuela en la interaccion econdmica y por lo que
el Estado nacional deberia procurar el buen equi-
librio en el balance comercial, dandole el mayor

apoyo al exportador para que sea mas competitivo,
asumiendo su rol en la facilitacién del proceso de
recuperacién del comercio binacional.

El sector privado en cuanto a la reactivacion del
comercio binacional en Venezuela debe promover
la exportacion. El mercado colombiano se presta
para arrancar por su cercania y facil envio por la
via terrestre. Eso si, entendiendo que es un mer-
cado exigente tanto en calidad como en servicio y
precio y que recuperar un mercado después de ha-
berlo abandonado no es tarea facil, pero tampoco
imposible. Se requiere de algunas inversiones, pero
sobretodo asegurarle al contacto comercial que no
se le vuelva a abandonar en el futuro. Segun nues-
tra experiencia el importador colombiano prefiere
lazos a largo plazo siempre y cuando se sienta bien
servido. Por lo que en perspectiva la apertura de la
frontera con Colombia es un gran avance y promete
una mayor actividad comercial bilateral que puede
ser creciente, lo que depende en buen grado del
entendimiento entre los dos paises.

| G

TOPFLO

Protejamos la vida de los equipos de
refrigeracion por un futuro sostenible.

Refrimet c.a. www.top-flo.com

@topflo_filters
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Debemos trabajar, atrevernos a dar el
siguiente paso

Juan Carlo Zambrano
Gerente Técnico de Z&Z Ingenieros.
Empresa desarrolladora de equipos de control y
monitoreo Z&Z Controls.
Directivo. Comité de Capacitacion / Cdmara
Venezolana de la Industrias de la Ventilacion, Aire
Acondicionado y Refrigeracion (VENACOR)

La conexion entre Venezuela y Colombia nos pre-
senta una serie de oportunidades como empre-
sarios y como Camara; proporcionado en primera
instancia vias para la Introduccién de tecnologia
IOT para refrigeracion en ese pais, fomentando la
integracion comercial, permitiendo la busqueda de
nuevos proveedores, el desarrollo de nuevos cana-
les de distribucion y fomentando la integracion co-
mercial.

Por otro lado, desde la perspectiva de la Camara,
considero que la reapertura de las relaciones co-
merciales nos permitira tener mas presencia, la
recuperacion de espacios en el ambito regional y
global, dado que ACAIRE ha tomado cierta ventaja
comparativa respecto a nosotros ante organizacio-
nes como ASHRAE, por lo que considero necesario
trabajar desde esta instancia en la creacion de un

programa exportador para facilitar el mercadeo bi-
nacional aprovechando las exenciones actuales.

Claro esta, toda relaciéon comercial entre paises trae
consigo desafios, amenazas a las cuales debemos
hacer frente, por cuanto la facilidad de hacer mer-
cadeo en un entorno binacional, en el que existen
gran numero de acuerdos comerciales es delicado.
Considero de entrada necesario desarrollar desde
la Camara un programa de compre venezolano, para
apoyar en un mercado mayoritariamente importa-
dor, la produccién nacional y asi vender nuestros
productos y servicios fuera del pais. Porque dificil-
mente los colombianos van a querer nuestros pro-
ductos, si ni siquiera los venezolanos los queremos.

Otro desafio, supone el desconocimiento genera-
lizado sobre la situacion y procedimientos para la
importacidn/exportacion de bienes desde y hacia
Colombia, ya que actualmente la mayoria de em-
presas utilizan la triangulacion por el mercado libre
de Panama.

Es asi,como entre las principales amenazas que de-
bemos enfrentar se tienen: la falta de claridad en
la forma de pago entre operaciones internacionales
y la ausencia de ruedas de negocios binacionales
en el sector. Sin embargo, considero que esta ultima
pudiera ser atendida desde nuestra Camara VENA-
COR de manera inmediata, al ser capaces de reali-
zarla ruedas de negocios en nuestro sector, en res-

www.revistavenacor.com.ve

24 |




puesta al evento de ACAIRE, una actividad cerrada
relativamente simple, dedicada a la exposicion de
bienes y servicios entre empresarios.

El sector publico por su parte, debe asumir un
importante rol al mejorar condiciones fiscales al
productor nacional, para hacer frente a las impor-
taciones exentas y desarrollar un programa de fa-
cilitacion de exportacion. En esta dinamica, desde
el sector privado debemos generar los espacios
de actuacion (rueda de negocios o como el mis-
mo evento de ACAIRE), para poder convocar a los
Estados y los comercios del otro pais. Claro esta,
los empresarios entre otras organizaciones de-
bemos contribuir a la facilitacion del proceso de
recuperacién del comercio binacional con inten-
cionalidad, siendo capaces de involucrase, porque
observo poca disposicion a participar por parte de
las empresas venezolanas, en estos eventos.

Debemos trabajar, atrevernos a dar el siguiente
paso, ya que, ante el panorama actual, considero

MULTIZ7' NE

Con multiples opciones para ti

que la balanza es mas favorable para los impor-
tadores y productores colombianos, quienes tienen
productos rentables, con una economia que les per-
mite tener mercancia inmediata en el pais. En Ve-
nezuela tenemos la mercancia en la Zona libre de
Colon o algun Warehouse de Miami listo para ser
importado “puerta a puerta” poniendo en desventa-
ja clara al productor nacional.

Poamxiv [Quay

041272235818
041482102248
corporacionmultizon@gmail.com &
Instagram @multizone.ve &

Entrega Inmediata |
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“Con este nuevo panorama esperemos
que podamos aprovechar de ambos
lados las ventajas que nos ofrece este
comercio binacional”

Lic. Mauricio Acrich
Director de Pinova S.A.
Director Cdmara Venezolana de la Ventilacion Aire
Acondicionado y Refrigeracion
Empresa fabricante de Equipos de refrigeracion
comercial e industrial y cavas refrigeradas; marca
Neverama, con mds de 58 arios

La reactivacién comercial entre Venezuela y Co-
lombia trae grandes expectativas para ambos pai-
ses. Sin embargo, es indispensable que se evaluen
ciertos aspectos, ya que hasta la fecha percibo que
los beneficios se inclinan mas del lado de Colom-
bia. Nuestra industria no posee el desarrollo ni la
competitividad que tiene la industria colombianay
esto nos afecta de manera negativa ya que va a ser
mayor la cantidad de productos y/o servicios que
entren de Colombia, que lo que se exporte desde
Venezuela. Claro esta, esto también ayudara a que
la industria venezolana acceda a la materia prima
que se pueda comprar de Colombia y ante las faci-
lidades que puedan haber en el comercio, permitira
a nuestra industria ir mejorando y desarrollandose
para poder ser competitiva.

Uno de los grandes desafios que debemos enfren-
tar en la actualidad es que la industria Colombiana,
aparte de ser mas desarrollada que la nuestra, tiene
la facilidad de invertir en mejoras pues posee acce-
so a créditos bancarios, facilidades de importacion
0 exportacion de sus productos, al mismo tiempo
posee acuerdos con otros paises que les permiten
traer materia prima o insumos con menos trabas.
Aunado a esto, cuentan con un sistema monetario
relativamente estable (por los momentos) lo que a
nivel global les permite ser mucho mas competiti-
VOS.

Para poder lograr una mayor competitividad de
nuestra industria y una mejora en el proceso de in-
tercambio comercial entre nuestros paises, es im-
prescindible poder tener acceso a créditos banca-
rios,ya que al no haber créditos es muy dificil hacer
nuevas inversiones. Otro aspecto que nos afecta es
la inseguridad juridica que actualmente padece-
mos, lo que hace también complicada la toma de
decisiones a la hora de evaluar nuevas inversiones
0 mejoras, asi como la apertura de industrias. A
esto se suma la inestabilidad monetaria, trabajar
con dos monedas y no poder transferir a los provee-
dores internacionales de manera normal, como se
hacia antes, nos da mucha desventaja con cualquier
otro pais, en este caso Colombia.

Estos elementos deben ser atendidos Lo antes posi-
ble para que se desarrolle la industria nacional, de
lo contrario los colombianos tendran muchos mas
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beneficios que nosotros. El rol del sector publico,
no es solo el abrir la frontera, facilitar el comercio,
los aranceles y tramites; el sector publico también
debe abocarse a coadyuvar en la adquisicidn crédi-
tos, en garantizar la seguridad juridica, elementos
vitales para que podamos avanzar en el comercio
binacional, para poder reactivar el comercio como
debe ser.

En cuanto al sector privado, el principal reto que
tenemos es desarrollar nuestras empresas para
ser mas competitivos y asi poder vender nuestros
productos a potenciales clientes en Colombia.
Obviamente para ello necesitamos, y disculpen lo
insistente en el tema, la reactivacion del crédito
bancario, la seguridad juridica y una estabilidad
monetaria para poder salir adelante como sector.

Para contribuir en el proceso de facilitacion del co-
mercio binacional como sector privado, debemos
seguir trabajando para atacar las dificultades que
se presentan en las fronteras con el transporte, la
llegada de la carga, los costos de transporte adua-
neros y los demas gastos, para hacer mas facil todo
el comercio. Para ello es imprescindible el apoyo
del Estado, légicamente. Exportar en Venezuela
no es nada facil, es nuestra experiencia, pues los
tramites son engorrosos, ante tantas trabas y bu-
rocracia, eso se debe simplificar para que ante el
complejo entorno de la empresa venezolana, se
pueda exportar sin problemas, mas hacia un mer-
cado como el colombiano, el cual es bastante am-
plio y en el que existen areas en las cuales somos
competitivos.

Creo que como Camara debemos realizar contac-
to entre Camaras, lo que ya se esta adelantando
y permitira a nuestros afiliados el tener acceso a

proveedores y potenciales clientes, mejorando asi
nuestras expectativas, tanto a nivel de exportacion
de productos, como de importacion de insumos y
materias primas para lograr ser mas competitivos,
tanto en el mercado interno, como en el externo.
Pienso que debemos asociarnos con otras Camaras
colombianas, participar como lo estamos haciendo
en el evento que se realizara en Cucuta y hacer que
ellos también asistan a Venezuela para promover
intercambios en nuestra area, porque Colombia tie-
ne una importante industria en el area de refrigera-
cion y aire acondicionado.

Para VENACOR, esta apertura comercial es un reto
importante porque vamos a tener que abrirnos y
comenzar a trabajar de la mano con otras Camaras
Colombianas, lo que considero es muy importante.
Conocer su forma de trabajar, obtener informacién
con relacion al apoyo que se ofrecen a los gremios
en Colombia. Tenemos mucho que intercambiar con
lo que nosotros hemos desarrollado en Venezuela y
considero que este va ser un intercambio significa-
tivo ante los avances experimentados por nuestra
Camara en el area de eventos, afiliaciones, cursos,
entre otras actividades.

Las expectativas son grandes, considero que a corto
plazo se deben mejorar todas las trabas que pueda
haber en el comercio; sin matraqueo o costos adi-
cionales. Esto facilitara el comercio, no solo para los
productos que podamos exportar, sino para aque-
llos que vengan de Colombia. Los productos de Co-
lombia son bastante buenos, nosotros, por ejemplo,
traemos acero galvanizado de alla y tiene un precio
muy competitivo, ademas de una excelente calidad.
En Venezuela se fabricaba ese producto, pero la-
mentablemente la industria que lo hacia en el pais
cerro. También en el corto plazo debo insistir en el
tema de los créditos y la seguridad juridica, A me-
diano y largo plazo es necesario que se dé una con-
tinuidad en el intercambio entre nuestros paises,y
que el tema politico no perjudique mas, porque los
cambios de gobierno o de politicas de los estados
no deben afectar. Tenemos muy buenas expectati-
vas, esperemos que las cosas fluyan bien.

Con este nuevo panorama debemos aprovechar
de ambos lados las ventajas que nos ofrece este
comercio binacional, para seqguir trabajando por el
pais. Tenemos un gran pais y podremos salir ade-
lante con el esfuerzo de todos y el apoyo del sector
publico.
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“Debemos recordar que la relacion
entre Venezuela y Colombia es historica,
es de siempre, y siempre tendra que
ser, pues somos paises vecinos Yy

”»

complementarios...

Abog. Luis Alberto Russidn
Presidente de la Cdmara de Integracion Econdmica
Venezolano Colombiana -CAVECOL-

Debemos recordar que la relacion entre Venezuela
y Colombia es histérica es de siempre, y siempre
tendra que ser, pues somos paises vecinos y com-
plementarios. Con el cierre de la frontera lo que se
hizo fue que se afectd el comercio formal, se pro-
movio el comercio informal, lo no institucional, lo
ilegal. Si pensamos de manera estratégica es muy
importante que dos paises que son contiguos y
que histéricamente han tenido vinculos de comer-
cio,ademas de histdricos, culturales, sociales entre
otros, cuenten con fluidez y facilidad de comercio.
Sin embargo, precisamente el punto donde histori-
camente hubo el mayor intercambio comercial es
el que estuvo cerrado como lo es, la frontera del
Tachira al Norte de Santander.

Es por ello, que consideramos la reapertura de las
relaciones una muy buena medida, pues el cierre
no solo afecta el comercio binacional, impactan-

=
_

/

do la cotidianidad de las personas de fronteras por
cuanto esa es una frontera conurbada, es decir ur-
banizada de ambos lados de los puentes. Al permi-
tirse abrir la frontera la gente se ha vuelto a tener
la dinamica que han tenido siempre, que consiste
en poder trabajar de un lado y de otro, que los ninos
vayan a la escuela, hospital o compren un medi-
camento, lo que en situaciones de frontera es muy
importante.

Nosotros desde la Camara felicitamos la apertura
de los puentes y pensamos que es la manera de
oxigenar la relacion, la economia local de la region
de frontera, porque ademas vuelve a reactivarse el
comercio formal, el que pasa por aduana, cumple
con requisitos, regimenes legales, paga los impues-
tos que tienen que pagar; al mismo tiempo, que se
promueve la operacién logistica, agencias aduane-
ras, almacenes, el transporte terrestre, el intercam-
bio turistico y todo lo que sirve de apoyo, posadas,
hoteles, restaurantes, todo tipo de servicio, pues el
turismo puede ser nacional o regional.

Historicamente, Colombia y Venezuela han tenido
economias complementarias, pues lo que le hacia
falta a un pais lo tenia el otro. Eso era muy cla-
ro cuando ellos tenian una agricultura mucho mas
fuerte, nosotros poseiamos una industria siderurgi-
ca y petroquimica mas fuerte. En la actualidad la
complementariedad es evidente en las cadenas de
valor, en el sector agricola. Nosotros estamos ne-
cesitando muchos insumos agricolas colombianos
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para poder desarrollar la agricultura venezolana, lo
mismo ocurre con los productos quimicos, histori-
camente nosotros proveiamos una gran cantidad
de resinas por nuestra fortaleza de industrias ba-
sicas, quimicas y siderurgicas, las cuales eran pro-
cesadas alla y luego regresaban como productos
un poco mas sofisticado. Un ejemplo de esto era
la Uria que se exportaba de Venezuela se producia
por Pequiveny era llevada Colombia a una empresa
venezolana ubicada alli,generandose una cantidad
de insumos agricolas, fertilizantes.

Habria que meter la lupa pues muchas de estas
cadenas de valor se rompieron por falta de comu-
nicacién, de contacto y de confianza entre muchos
de los actores, publicos y privados. Entonces en los
ultimos anos Venezuela busco socios en otras par-
tes del mundo y Colombia hizo lo propio y asi como
lo hacen los paises lo hacen las empresas pues em-
piezan a relacionarse con otros actores.

En este nuevo capitulo, el retorno de las relaciones
comerciales pasa por volvernos a encontrar,empre-
sarios de Venezuela y Colombia para saber que se
esta haciendo de un lado y otro de la frontera, por
lo que se esta en un momento de redescubrimien-
to de los actores y de las funciones que tienen y
de las capacidades que tienen para promover esa
complementariedad en ambos paises.

La armonizacion de politicas publicas tratando de
generar inversion extranjera directa de la manera
mas armonica de un lado y de otro de la frontera
es muy importante,y lo cierto es que en los ultimos
anos cuando Venezuela se salié de la Comunidad
Andina habia un distanciamiento en cuanto a la
vision de los modelos de desarrollo. Venezuela co-
menzé a adoptar medidas con base a una vision de
modelo de desarrollo y desde esta optica de cdmo
deben ser la actividad econémica y Colombia tam-
bién.De a aqui la importancia de que las au-
toridades de ambos paises se reunan para tratar de
acercar, disminuir las brechas, porque cuando hay
brechas importantes se generan distorsiones.

En cuanto al clima de inversion tenemos que decir
qgue los inversionistas se sienten que hay seqguri-
dad juridica institucionalidad y muchas facilidades
para que el inversionista extranjero participe y vea
oportunidades en el comercio o en el mercado co-
lombiano, pues dan estabilidad, sequridad juridica.
Hay todo un clima de inversion que facilita la cap-
tacion de la inversion extranjera directa. En el caso

de Venezuela lo que se puede observar es que los
inversionistas extranjeros no siente esa estabilidad,
garantias o seguridad para traer sus recursos y en
ocasiones ni siquiera entienden los instrumentos
juridico bajo los cuales nosotros pretendemos ge-
nerar esa seguridad, como pueden ser: La Ley Cons-
titucional de Persona Extranjera en Venezuela o la
Ley Antibloqueo. Los agentes econédmicos no las en-
tienden, no la saben leer. Entonces, si bien es cierto
que es importante que haya armonizacion no es la
situacion actual, alli se presenta una oportunidad,
pues nos encontramos en un capitulo en cual se
han restablecido la comunicacidn entre actores pu-
blicos de Venezuela y Colombia y se ha mejorado
la comunicacién entre actores publicos y privado
de Venezuela, no me refiero al caso de Colombia
porque siempre la habido, una muy buena comu-
nicacion, mas bien ahora es que hay cierta tirantes,
pero histéricamente los funcionarios publicos de
colombiano escuchaban a sus empresarios.

Es importante ver esas brechas para trabajar ellas,

ver como hacemos nuestras regulaciones mas com-
petitivas, atractivas para apalancar el desarrollo
venezolano, pues estamos de acuerdo, en que es
la inversion extranjera viene a complementar y en
muchos casos, a satisfacer esas necesidades de re-
Cursos que no se encuentran a nivel nacional para
la mejora de la infraestructura, servicios y finalmen-
te ser mas competitivos como nacién,y como na-
cion el atender esos servicios ya el sector privado
no tendria que realizarlo con recursos propios a ti-
tulo individual, y al realizarse de manera colectiva
suele ser mas eficiente.

Es importante la colaboracién entre el sector pu-
blicos y privado como hacen otros paises para el
diseno de politicas publicas. En la medida que se
disenan politicas publicas se toman decisiones a
través de elementos regulatorios que promueven
la eficiencia y se dan garantia a los inversionis-
tas para que se realicen alianzas publico -privada
para mejorar la infraestructura, servicios publicos,
puertos, aeropuertos, autopistas, se mejoren can-
tidad de servicios en general; porque el sistema
de competitividad de un pais esta montado sobre
la infraestructura, pero al mismo tiempo tiene que
ver con el talento y el uso eficiente de los recursos.

Los desafios que presenta Venezuela con respecto
a este nuevo capitulo en la relaciéon con Colombia
son muchos, pues por mucho tiempo hemos esta-
do de espalda a la relacion con Colombia y a otros
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socios comerciales. Hemos tenido un deterioro im-
portante de nuestras capacidades, todo lo que es
el sistema de competitividad pais se ha visto afec-
tado, por lo que debemos ver la oportunidad como
lo plantean los consultores,de mejoras. El hecho de
que las deficiencias o brechas se incorporen en la
agenda de trabajo del dia a dia, pues hasta ahora no
se habian colocados, entonces hay que mejorar la
infraestructura, servicios publicos a fin de ser mas
competitivos a futuro.

A nivel de operacion en Venezuela, de como ope-
rar, estan los servicios publicos, los costos, los altos
impuestos que se estan pagando a nivel nacional
a través de los municipios fundamentalmente, la
falta de financiamiento y porque no decirlo por mu-
chos anos la agenda del empresariado venezolano
no habia estado centrada en temas de competiti-
vidad, innovacién o agilidad, como es la tendencia,
sino mas bien atendiendo otras circunstancias, en-
tonces nos coloca en una situacién de desigualdad.
Ademas nuestro mercado se redujo, tenemos altas
capacidades ociosas, dentro de unas condiciones
macroecondémicas que no son las mejores. Pero el
hecho de mantener la relacién con Colombia hace
que se coloque en la agenda de trabajo, el tener
que avanzar y ver como se superan estas diferen-
cias. Ver como en Venezuela debemos operar para
ser mas competitivos a futuro. Son muchas las co-
sas que hay que hacer infraestructura, por ejemplo,
la manera en que operan los puertos, aeropuertos,
el nivel logistico, los vehiculos no son de ultima ge-
neracion; pero si nosotros no atendemos eso con
caracter de urgencia y no nos vinculamos a los flu-
jos de comercio, inversion, sino somos capaces de
estar en la movida, en lo que esta sucediendo, le-
jos de poder avanzar, nos quedamos mas rezagados
aun y lo que tenemos es que tratar de revertir esa
brecha.

Un elemento importante a considerar ha sido la re-
vision del Acuerdo Parcial Numero 28, pues las con-
diciones de acceso de productos venezolanos en
Colombia y de Colombia a Venezuela en el acuerdo
original eran muy asimétricos. En eses sentido, con
el protocolo modificatorio en la Primera Edicién de
la comisién administradora, entendemos se trata-
ron de corregir varios de los elementos o condicio-
nes asimétricas del acuerdo original. No obstante,
cuando uno pregunta a los sectores, mas alla de los
sectores exportadores- camaron, cangrejo, ron, pro-
ductos- lideres de exportacion venezolana que se

lograron la disminucién de los aranceles para su
ingreso mas eficiente en el mercado colombiano,y
poder asi ser mas competitivo, pueden considerar
la medida como positiva. Sin embargo; para otros
sectores que ahora estan disminuidos por decirlo
de alguna manera, consideran que las nuevas con-
diciones todavia no satisfacen las necesidades del
aparato productivo nacional venezolano, se requie-
re mayor nivel de proteccion, aunque sea de ma-
nera temporal para poder solventar todas estas
limitaciones a nivel macro econédmicas- inflacion
devaluacién, financiamiento- todo lo que hemos
venido comentando.

Entonces, aun cuando hay un espiritu de correccion
en cuanto a las asimetrias, por cuanto se reestable-
cieron las mesas de negocian de normas técnicas,
sanitarias, inclusive normas de denominacién de
origen, entre otras, tenemos que entenderlo como
una primera medida de correccién y en la direc-
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cion adecuada; pero que no es suficiente, pues no
alcanzo los niveles ideales que requieren mucho
de los sectores venezolanos, que ahora estan muy
golpeados, inclusive el sector quimico, siderurgico,
metalmecanico, de piezas de automoviles,inclusive
sectores que histéricamente eran nuestra fortale-
za de exportacion.

El sector publico tiene un rol fundamental, y ha
sido evidente en este nuevo capitulo, pues el factor
voluntad politica ha sido lo determinante. Ante la
ausencia de voluntad politica y el distanciamiento
de la vision de los modelos de desarrollo de un
lado y de otro de la frontera se cerr6 la frontera se
distanciaron los paises, las autoridades y esto hizo
que el comercio fuese desdibujando, se desintitu-
cionalizara, desintegrara, dejaramos de armonizar.
De tener criterios similares en el otorgamiento de
permisos, certificados, licencias, los reconocimien-
tos mutuos, entonces ahora que hay esta volun-

tad estamos en una fase de reconstruccion y se
ha hecho un esfuerzo importante en los primeros
meses se renegocio el acuerdo de alcance par-
cial N°28, se negocié un acuerdo de promocién,
proteccion de inversion reciprocas, se avanzé con
la negociacion de un acuerdo en el transporte de
carga terrestre, pero no es suficiente, porque son
tantas las cosas que hay que hacer ahora que es
importante mantener la comunicacion la reinsti-
tucionalizacion de la relacidn, que sea a través de
criterios que sean armonizados, homologos para
facilitar el comercio de un lado y de otro, para que
sean similares los costos, registros, criterios bajos
los cuales se regule y administre el comercio vy
eso pasa por lograr consenso, acercamiento y co-
municacion.

El sector publico es un factor clave, a través de
sus normas, las decisiones que tomen, las politi-
cas que implementen el acercamiento no a los
factores econdmicos para que realicen finalmente
actividades productivas, para que se generen mas
empleos, haya encadenamiento binacionales con
las menores distorsiones posibles y para que el
comercio sea formal, todos cumplan con los re-
gimenes aduaneros para que lo que se importe o
exporte de Venezuela a Colombia sea de la mane-
ra como se acordo y no facilite las otras practicas
que distorsionan la relacion.

En este proceso la facilitacion se da por el conoci-
miento mutuo y por el hecho que histéricamente
hemos sido complementarios y cercanos. El hecho
de que somos muy cercanos en momentos en que
el comercio exterior es muy complejo, por el tema
de fletes, y costos. En el caso de Venezuela donde
todo debe cancelarse de manera anticipada, el ci-
clo del dinero entre que se cancela por anticipado
se hace el producto, se envia desde zonas distan-
cia, como por ejemplo Asia a Venezuela, el ciclo
se hace muy largo, entre que llega el producto se
nacionaliza y se procesa para un proceso produc-
tivo venezolano o para la venta. Mientras que, si
esto pasa por Colombia, bien sea para productos
propios colombianos o para productos de terceros
paises que cuentan en stop en Colombia a través
de zonas francas o la figura que ellos utilizan de
regimenes aduaneros especiales el ciclo es mucho
mas corto pasan de de ser meses a dias, por lo que
es muy conveniente que se realice el comercio con
Colombia.
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“ElL mensaje para el sector es que
nos abramos nuevamente a esta

lluvia de oportunidades, seamos
mentes creativas en relacion a
todo lo que podemos ofrecer al
mercado, restablezcamos los canales
comunicacion...”

Ing. Giovanni Barleta
Presidente de la Asociacion Colombiana de
Acondicionamiento de Acondicionamiento del Aire y
de la Refrigeracion —ACAIRE-

En primer lugar,deseo dar las gracias por invitarnos
a participar en tan importate publicacion. ACAIRE
como su sigla lo indica es la Asociacién Colombina
de Acondicionamiento del Aire y la Refrigeracion,
con mas de 40 anos de constituida, agremia basi-
camente a todo el sector, ingenieros, contratista,
distribuidores,academia, contratistas independien-
tes, técnicos, escuelas de formacion, universidades.
No hay ningln tipo de exclusion, simplemente es
necesario que tenga un tema a fin con la refrige-
racion, el aire acondicionado y el tratamiento del
aire.

Estamos constituidos por varios capitulos: temati-
cos y regionales, logrando una cobertura nacional.
Nuestro portafolio es bien extenso y basicamen-

te comenzamos con formacién y evento, este es
el foco de la asociacién. Hoy por hoy, somos una
asociacién que cuenta con una gran cantidad de
aspectos, tales como desarrollo, investigacion, co-
nocimiento, en resumen, contamos con formacion
y eventos regionales, como este evento binacional
que es el primeo que se realiza en el pais en los 43
anos de fundados.

También realizamos proyectos especificos con
agencia, como la implementacion del Protocolo
de Montreal, con los Ministerios de Energia y Mina,
Medio Ambiente, entre otros, destinados a impactar
el cambio climatico, generar eficiencia energética.
Realizamos acuerdos con los gobiernos, como el
caso de Canada con el cual atendemos el cambio
climatico, el impacto de la huella de carbono con
el gobierno Aleman a través de la CIAR, la Agen-
cia de Cooperacion del Gobierno Suizo y Ademas
tenemos vinculacion con el CENAT que es Centro
de Entrenamiento de los Aprendices y Tecndlogos,
realizamos diferentes actividades, publicaciones,
buenas practicas y desde ACAIRE contamos con la
secretaria Ejecutiva de la Federacion Iberoamerica-
na de Climatizacion y Refrigeracidn, mejor conocida
como FAIAR.

Venezuela y Colombia tradicionalmente como pue-
blo hermano hemos tenido una cultura gastroné-
mica, empresarial, de emprendedores muy similar a
nivel nacional y binacional, hemos sido muy unidos.
De hecho, Venezuela es probablemente el segun-
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do pais de interés en intercambio de negocio, por
diferentes razones conocidas por todos esto se fre-
nd, hoy por hoy estamos muy expectantes de esta
reapertura, muchos fabricantes nacionales tenian
sus focos en esta relacion de exportacion e impor-
tacion de productos, de intercambio de tecnologia,
servicios y de equipos y en la actualidad el hecho
de que ya podamos encontrarnos nuevamente y
realizar intercambios genera realmente una gran
oportunidad para el sector. Sabemos del crecimien-
to en el sector de supermercados en Venezuela y
en Colombia hay muchos fabricantes de equipos de
aire acondicionado, mas del 40% de sus exporta-
ciones eran hacia Venezuela, por lo que tuvieron
que diversificar y cambiar su foco de producto de
exportacion, entonces creo que hay una gran ex-
pectativa alrededor de esta apertura.

Para contribuir en el proceso de facilitacion es im-
pértate tener claridad con las reglas fiscales, tribu-
tarias, con relacion al uso de las divisas y de jcomo
poder establecer un flujo continuo y permanente
de recursos?, ;como se va ejercer el tema de cam-
bio?, jcuales van a ser las politicas para efectos
de créditos que se puedan establecer?, jcuales se-
rian las politicas bancarias? Creo que realmente el
desafio es el establecer una claridad para que se
tenga una tranquilidad de que hay una seqguridad
con los productos que se despachan, en el caso de
establecer lineas de créditos. Debo aclara que la
seriedad y el profesionalismo de las empresas en
Venezuela no se ponen en dudad, pero debe estar
sentada sobre unas bases politicas, financieras y
economicas que puedan estar claramente determi-
nada previamente.

Este evento que vamos a realizar en la frontera de
EXPOCAIRE en CUCUTA y al participar en eventos
de sectores como lo hace VENACOR nos permite
conocer de primera mano cuales con los productos
y servicios que estamos en capacidad de intercam-
biar, las ruedas de negocio las camaras de comer-
cio, los shows, las exposiciones, eventos de forma-
cidn,yo creo que practicamente todas estan son las
listas de oportunidades donde se puede ejercer un
impacto hacia la reactivacién.

El sector privado es un actor importante, es rele-
vante, gran parte de los empresarios del sector
HVAC vy refrigeracién poseen una plantas de manu-
facturas con una gran capacidad productiva que se
vieron disminuida cuando entro la recesion hacia

Venezuela y grandes inversiones para poder gene-
rar bienes y servicios quedaron subutilizados ante
la imposibilidad de entrar a esos paises con esos
mismos volumenes, por lo que juega un importante
papel en la reactivacion de la industria en Colom-
bia, en estos momentos que se habla de recesion,
de una lentitud en la economia, de inflacion, del
tema cambiario, por lo que creo que el optimismo
del sector privado es clave para poder fortalecer
esta relacion.

El rol de sector privado en el corto plazo es el res-
tablecer la confianza, los vinculos comerciales ha-
cer un inventario de necesidades y oportunidades a
ambos lados y poco a poco comenzar a establecer
estandares de productosy servicios que se pueden
requerir de ambas partes, tanto de importaciéon y
exportacion para eses intercambio y nuevamente
comenzar con esas relaciones y con una vision de
alternativas que se pudieran ofrecer tanto para la
industria gastronédmica, agroindustrial, todo lo que
tiene que ver con cadena de frio, incluido los pro-
yectos de climatizacion donde Colombia cuenta
con unas plantas importante de manufactura de
sistemas de manejo de aire, lo mismo desde Vene-
zuela que tiene con plantas con gran capacidad que
pueden ser importantes para ambos paises.

ELl mensaje para el sector es que nos abramos nue-
vamente a esta lluvia de oportunidades, seamos
mentes creativas en relacion a todo lo que pode-
mos ofrecer al mercado, restablezcamos los canales
comunicacion con quienes en su momento fuero
distribuidores, representantes. Recuperemos la con-
fianza en el tema cambiario, de divisas y establez-
camos un portafolio de productos que resulte de
muto beneficio. Comencemos con el intercambio de
profesionales que puedan bien ejercer su profesion
en Venezuela, hay muchos profesionales calificados
que se encuentran en Colombia que puedan ver la
oportunidad de regresar a su pais ofreciendo pro-
ductos, tecnologia a las empresas.

Los invitamos a participar en estos eventos como
ExpoACAIRE Regiodn, considero es una buena oportu-
nidad de paises, de pueblos hermanos de comenzar
a unir esfuerzos de beneficio comun, que la frontera
no sea un obstaculo, que no haya barrera para poder
intercambiar cultura, tecnologia, hacer negocio sur-
tirnos mutuamente. Venezuela tiene muchos produc-
tos y muchas alternativas que son de interés para un
sector importate de la industria colombiana, lo que
repercute en beneficio de ambos paises.
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“...Debemos enfrentar los desafios de
cualquier empresa, el ser capaces de
competir...”

ISAAC BLUM
Presidente del Grupo Uniclima
Director Cdmara Venezolana de la Ventilacion, Aire
Acondicionado y Refrigeracion

Holding de empresas, con mds de 40 anos de
experiencia, dedicados a ofrecer soluciones
integrales en aire acondicionado y ventilacion,
mediante la venta, suministro e instalacion de
equipos, servicios e insumos (piezas, partes y
mucho mds) asi como el desarrollo de proyectos
residenciales, comerciales de envergadura y
domésticos.

Venezuela y Colombia son paises hermanos, con
una gran tradicion de relaciones comerciales, por
lo que la reactivacion del comercio binacional ge-
nera grandes oportunidades para las empresas y
para la poblacion en general. Debemos recordar
que en Venezuela y Colombia somos practicamen-
te un solo pais, cuyos origenes datan de la Gran
Colombia, por lo que compartimos nuestros orige-
nes, culturales, costumbres, comidas y en virtud a
la cercania geografica, en Colombia viven una gran
cantidad de venezolanos, por lo que considero que
el libre transito uno de los beneficios de esta re-

apertura, asi como la posibilidad de intercambio
comercial.

Desde la 6ptica comercial la cual conozco, conside-
ro que debemos enfrentar los desafios de cualquier
empresa, el ser capaces de competir, entender que
tenemos mas oportunidades, que retos. Es impérta-
te reconocer los que los Gobierno son los responsa-
bles de generar condiciones de igualdad y libertad
para todos los actores, lo que considero, se esta ha-
ciendo con esta apertura al generar oportunidades
de libre transito y comercio; uno primer paso firme,
el cual se estan dando por parte del sector publico
en su labor de seguimiento y contraloria.

El gobierno nacional en nuestro pais, esta demos-
trando avances importantes al permitir a las em-
presas uso libre de la moneda, debemos recordar
que mucha de las actividades comerciales que se
realizaba entre Venezuela y Colombia anteriormen-
te eran ilegales, a través del contrabando, lo que
ocurre cuando se cierra una puerta. Reconozco que
Colombia es un gran pais, cuenta con un impértate
desarrollo industrial, tecnolégico, empresarial, pues
posee un importante desarrollo,no solo en el sector
de la cadena de frio, también: textil, gastronédmico,
producto quimicos de calidad, entre otros; lo que lo
ubica como modelo a seqguir para los empresarios
en nuestro pais, en la actualidad. Ahora, le toca a la
empresa venezolana indiferentemente de su rubro,
el tratar de ser competitivo y aprovechar las condi-
ciones, buscando las oportunidades, siendo capaces
de mejora los productos y servicios para ser com-
petitivos, por cuanto en el area de negocios se abre
nuevas oportunidades, de todo tipo.

Como todo comienzo ha sido lento, pues es nece-
sario definir muchas reglas, pero definitiva a largo
plazo, vamos a recuperar los espacios, debemos re-
cordar que ante de la ruptura el intercambio Co-
mercial entre Venezuela y Colombia era enorme, se
manejaban millones de délares.

En este contexto, VENACOR realiza una importan-
te labor al participar y promover la participacién
del empresario venezolano, facilitando el intercam-
bio de informacion, estimulando los espacios de
negocio comercial, como lo es el ACAIRE CUCUTA,
procurando estar a la vanguardia a fin de ofrecer a
los afiliados informacidn oportuna para que todos
puedan aprovechar estos espacios y utilizarlo en su
beneficio.
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ORGANIZACION DE EVENTOS PROFESIONALES

CREAMOS SOLUCIONES QUE AGREGAN VALOR
AL NEGOCIO DE NUESTROS CLIENTES

PUBLICACIONES ESPECIALIZADAS

LA MEJOR HERRAMIENTA COMUNICACIONAL
PARA SU CGREMIO [/ EMPRESA

T

@Fexven

Contacto +58 212 761.5622 / 762.2446 mercadeo@fexven.com www.fexven.com o o @
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Aire acondicionado, proyectos, instalacion,
mantenimiento, repuestos y servicios.

Aire acondicionado y refrigeracion para
vehiculos.

Aislantes térmicos.

Aspas para ventilacion.

Cavas y frigorificos.
Compresores.

Condensadoras y evaporadoras.

Controles industriales.

Control de caudal: rejillas y difusores.

Electrodomeésticos y linea blanca.

Enfriadores de agua

Filtros para A/A y refrigeracion.
Gases refrigerantes.
Instalacion de equipos.

Instrumentos de medicion: aire acondicionado y
refrigeracion.

Motores eléctricos.
Plantas de hielo.

Protectores de equipos de aire acondicionado y
refrigerantes.

Refrigeracion.

Serpentines.

Sistemas de automatizacién de edificios.
Soldaduras de plata.

Torres de enfriamiento.

Tuberias de cobre.

Ventilacion industrial.

Entre otros productos y servicios.
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ACOMA INGENIERIA, S.A.

Especialistas en instalaciones electromecanicas y aire
acondicionado industrial.

Teléfonos: (0212) 256.10.32 / 257.06.47
acomaingenieria@gmail.com
http://acomaing.com/la-empresa

AT

ACOITL S

Ingenieria s.a.

AIR SOLUTIONS DE VENEZUELA 2020, C.A.

Ventas, comercializacién y distribucion de aires acondicionados,
residenciales, comerciales e industriales al mayor y detal.
Teléfonos: (0412) 668.1290 / (0424) 187.0379

(0412) 022.7058 / (0414) 165.6760

airsolutionsve@gmail.com

www.airsolutionsve.com

Air

Solutions

ALUMFILTROS NACIONALES, S.A.

Empresa especializada en el area de proyectos e instalaciones
de sistemas de aire acondicionado: ensamble, fabricacion,
reconstruccion, servicio y suministro de filtros de aire
acondicionado, ventilacion forzada y automotriz para transporte
liviano, pesado y maquinaria agricola.

Teléfonos:(0212) 272.6487 / 271.6645 /
ventasalumfiltros@gmail.com / www.alumfiltros.com

ALUMFILTROS
NACIONALES

AMAIRCA, C.A.

Fabricacion, Distribucion, Venta, Importaciones y Exportaciones de
linea blanca en general.

Teléfonos: (0244) 388.80.86 / 417.71.68

info@amairca.com

www.amairca.com

b Amairca,c.a.

ARNG DE VENEZUELA, S.A.

Suministro y venta de equipos de AA 'y Refrigeracion a
Supermercados y afines. Diseno y ejecucion de ingenieria de
proyectos dedicados al retail de alimentos y demas.
Teléfonos: (0212) 977.32.53

arngdevenezuela@gmail.com

ARTEFRIO

Empresa especializada en refrigeracion comercial e industrial.
Venta de neveras, equipos, repuestos y cuartos frios para
supermercados y afines. Proyecto, instalacion y servicio técnico.
(0212) 753.65.94 / 753.11.68 / (0414) 250.65.40 / (0416) 606.31.59
aramirez@artefrio.com.ve lelysc@artefrio.com.ve
www.artefrio.com.ve
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AVILAIRE AIRE ACONDICIONADO, C.A.

Especializada en todo lo relacionado con la venta, distribucion,
A,_\_f instalacion de equipos de aire acondicionado y ventilacién forzada

Teléfonos: (0212) 235.62.59/ 239.82.61

L - AVILAIRE avilaire@cantv.net

www.avilaire.com

ARQUI-TEC, C.A. (ARQUITEC)
Construccidn de obras y servicios multidisciplinarios de ingenieria

ARQU ITEC industrial, maritimas y sanitarias. Daikin Partner VRV®

y Aliado Comercial de Daikin en Venezuela

VBdn ILEC Teicfono: (0281) 281.64.48

mramirez@arquitec.com.ve
www.arquitec.com.ve

AUTOMATRONI, C.A.
Automatizacion, mantenimiento y distribucién de equipos
' - . electronicos y maquinarias industriales.
a-ﬁﬂlﬂm-ﬁlkl’ﬂme C.i.  Teléfonos: (0243) 553.00.92 / 553.29.07
administracion@automatroni.com
www.automatroni.com

BRENIN DE VENEZUELA, C.A.
Fabricantes equipos de refrigeracion.
Teléfonos: (0251) 269.06.69/ 761.70.76
jgarcia@venereca.com
www.brenin.com.ve

B.B.P. INGENIEROS, C.A.
Empresa especializada en el ramo del Aire Acondicionado:
B.B.P.INGENIEROS, C.A. equipos, sistemas, repuestos y accesorios.

R.I.F.: J-00177504-8 Teléfonos: (0212) 251.68.68 / 251.23.75 / 251.16.22
bbpingenieros@gmail.com

CALORIAS PLUS, C.A.

Consultores especializados en aire acondicionado
CALORIAS PLUS, C.A. y refrigeracion. Ventilacion forzada.

Teléfonos: (0241) 824.73.91 / 826.41.70

caloriasplus@hotmail.com
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CARABOBO FILTERS, C.A.

Somos su solucion en ventilacion,

Teléfonos: (0241) 857.59.35 / 0414 404.05.40
carabobofilters.ad@gmail.com

&2

==

CARFLO, C.A.

Comercializadora de partes y piezas para A/A automotor, accesorios
de refrigeraciéon en general.

Teléfonos: (0414) 664.72.79 / (0424) 680.36.21 / (0424) 680.36.51
carflo-ca@hotmail.com

www.carfloca.net

CARFLO,C.A

CLIDAIR, C.A.

Venta de repuestos en aire acondicionado y equipos de
refrigeracion de todas las marcas y modelos. Equipos de Aire
acondicionado, compresores, unidades de refrigeracion. Accesorios.
Teléfonos: (0241) 871.66.92 / 45.54 / 85.83

ventas@clidair.com.ve

www.clidair.com.ve

% Clidair ...

Aire Acondicionado y Refrigerac

CONFORT AIRE SERVICIOS A.C,, C.A.

Venta, reparacion, instalacion y mantenimiento de equipos de aire
acondicionado residencial, industrial y domeéstico. Ejecucién de
obras y elaboracion de proyectos.

Teléfonos: (0212) 914.7005 / 232.0674 /
confortaireca@hotmail.com

@S CONFORT AIRE SERVICIO AC, ca.

COMPANIA NACIONAL DE

REFRIGERACION, S.A. (REFRISA)

Empresa dedicada a la fabricacion, importacion y distribucién de
partes, piezas y equipos para refrigeracién, aire acondicionado y
ventilacion domestica, comercial e industrial.

Teléfonos: 0424 527.7884 /0424 574.3744
drodriguez@cnr.com.ve

Lnr

Tecnologlia +» Bienestar

COMERCIALIZADORA REFRISHOP ON LINE, C.A
Teléfonos: (0212) 564.57.25

admrefrishop@gmail.com

refrishoponline@gmail.com

- 3

Refrishop
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. Eu mpresores

EI'VICIDEEA

COMPRESORES SERVICIOS, C.A.

Comercializacién de productos para refrigeracion automotriz,
comercial e industrial, Equipos de aire acondicionado, repuestos de
equipos para aire acondicionado,

bombas de agua, compresores de aire comprimido.

Teléfonos: (0276) 341.98.63 / 343.28.96 / 342.06.46
coservica@gmail.com, www.compresoresservicios.com

hbest

INTERNACIONAL

CORPORACION BEST INTERNACIONAL 2002, C.A.
Teléfonos: (0212)285.80.35 / 285.91.23 / 285.73.10
Mayorista de repuestos, partes, piezas,y componentes para
refrigeracion y aire acondicionado,

eloysar@gmail.com

www.corpbest.com

cCo R P O R A CTHON

4 Celsius ca.

CORPORACION CELSIUS,C.A.

Empresa Importadora y Distribuidora en Venezuela de las
principales marcas de la cadena de frio, mas de 15 anos en
el mercado nacional comercializando Equipos, Compresores
y Repuestos, para A/A, Refrigeracion Doméstica, Comercial, e
Industrial.

Teléfonos: 0414 400 9218 /

E-mail.: adminventas@celsius.com.ve / @corpcelsius

(’Conpomqou D_EHERCA

CORPORACION DEHERCA
Mayorista de Repuestos y Accesorios para
Aire acondicionado y Refrigeracion.
Teléfonos: (0212) 283.44.44 / 285.70.42
deherca@gmail.com

Friovenr

CORPORACION FRIOVEN H.L,C.A.

Fabricante de equipos de refrigeracién comercial e industrial,

tales como Chillers, Unidades compactas, Unidades
condensadoras,Unidades manejadoras de aire (UMA), Unidades
evaporadoras, Racks, Miniracks, intercambiadors de calor, Fancoils,y
equipos especiales hechos a la medida del cliente.

Teléfonos: (0212) 731.08.64 / 731.10.91

friovenhlca@gmail.com / www.frioven.net

rriodanr)|

DIFUSORES FRIODAN,C.A.

Fabricacion de unidades de manejo de aire tipo comercial y de
tipo industrial para quiréfanos e industria farmacéutica. Unidades
evaporadoras, equipos splits y de agua helada de precision.
Fabricacion de mini chillers. Fabricacion de serpentines para aire
acondicionado y refrigeracion comercial, tubo 3/8”,1/2”y 5/8".
Teléfonos: (0212) 731.25.12

dfriodan@yahoo.com / www.friodan.com.ve
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DISTRIBUIDORA CENTURY,C.A.

Distribuidores de equipos de aire acondicionado y de ventilacién.
Marcas Trane, LG, Samsung, Premiun,y Midea

Teléfonos: (0212) 234.82.19 / 234.60.96 / 237.28.48
distribuidoracentury@gmail.com

DISTRIBUIDORA GUATICOBRE, C.A.

Especialistas en tuberias de cobre y accesorios. Compra y venta de
tuberias, conexiones de cobre, materiales ferreteros. Alic.Vise-Grip,
alicates, amarra cables, anclaje plastico, anillo cobre, anillo red,
antorcha, bomba de vacio UNIWELD, bombona de gas MAPP, braker
sobrep, brochas, calentador de gas natural, etc.

Teléfonos: (0212) 344.05.80 / 344.20.35 / 344.47.79
guaticobre@guati.com

STRIBUIOORA

UATICOBRE

DISTRIBUIDORA RONAL,C.A.

Venta de equipos para aire acondicionado de todo las dimensiones
y de todas las marcas reconocidas. Repuestos y accesorios.
Teléfonos:(0286) 951.13.66 Fax: (0286) 951.64.90
rcatalan@ronalca.com

,— , DISTRIBUIDORA

Z=RONALEA

DISTRIBUIDORA TODOCLIMA, C.A.

Venta, importacion, distribucion, instalacién

y mantenimiento de todo tipo de equipos de refrigeracién y aire
acondicionado, asesoramiento y elaboracién de proyectos.
Teléfonos: (0212) 993.22.35 / WhatsApp: (0424) 297.21.57
Email: ventas@grupotodoclima.com

Web: https.//www.grupotodoclima.com/

TODOCLIMA

EQUIPOS DE REFRIGERACION FRIMAX, C.A.

Venta y distribucién de equipos de refrigeracion, ventilacion, aire
acondicionado y sus respuestos afines.

Teléfonos: (0212) 578.06.98

frimax2009@hotmail.com

www.frimax.com.ve

U solucion al frio

ELGA DE VENEZUELA,C.A.

Empresa dedicada a la venta, disefo, instalacién y mantenimiento
de sistemas de aires acondicionados, en la

region zuliana y el resto del pais.

Teléfonos: (0261)721.23.66 / 721.23.66 / 721.23.56
minervasanchez07 @gmail.com

www.elgadevenezuela.com

©elga

Aires Acondicionados de Venezuela
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L]
ﬁ*ﬁ ELECTRONICS PLUS CA ®

ELECTRONICS PLUS, C.A.

Venta al mayor y detal de repuestos de electrodomésticos y
refrigeracion domeéstica e industrial.

Teléfonos: (0241) 817.79.61 /817.79.56
facturacionelectronicsplus@gmail.com

b

elbo

4

FEIBO SERVICIOS INDUSTRIALES, C.A.

Desarrollo de proyectos. Diseno, instalacion, mantenimiento y
control. Construccion de proyectos de acondicionamiento de aire a
nivel industrial y comercial.

Teléfonos: (0212) 472.66.23

gveronelli@feibo.com.ve

www.feibo.com.ve

FILTROS CARACAS C.A.

FILCARACA

PURIFICAR EL AIRE HA SIDO NUESTRO
UNICO OFICIO DESDE 1975

@

PO J-GO0G8TTE-0

FILTROS CARACAS, C.A. (FILCARACA)

Fabricantes, importadores y distribuidores de todo tipo y tamano de
filtros para sistemas de aire acondicionado, ventilacién y extraccion.
Teléfonos: (0212) 239.16.79 / 239.07.34 / 239.15.08
info@filtroscaracas.com

www.filtroscaracas.com

ﬁ&- FREDIVE C.A,

¥ VENTILADORES INDUSTRIALES

FREDIVE, C.A.

Fabricacion de ventiladores y extractores industriales y afines,
abarcando la produccién de toda una linea de modelos.
Certificacién ISO 9001. Extraccién para banos y cocinas.
Presurizacion. Ventilacidn industrial. Cabinas de pintura.
Ventilacion en general. Transporte neumatico.

Teléfonos: (0212) 362.25.08 / 362.25.17/ 362.48.64
fredive@gmail.com

FREEZE REFRIGERANTS, C.A.

Distribucion, comercializacion y manejo al mayory
detal de gases refrigerantes.

Teléfonos: (0241) 817.79.61 / 817.79.56
facturacionfreezevzla@gmail.com

FRIO BORGES, C.A.

Empresa especializada en las areas de venta, instalacion y
mantenimiento de aires acondicionados (Servitec), instalacion y
limpieza de ductos bajo tecnologia “Roto Brush ®” e instalacion de
tuberias de gases medicinales (Instamed).

Teléfonos: (0241) 838.42.84 / 838.95.55 / 832.10.72
gerencia@frioborges.com.ve / www.frioborges.com.ve
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FRIO REPUESTOS, C.A.
Venta de equipos, repuestos, herramientas, accesorios y miscelaneos
para aire acondicioando y refrigeracion comercial, doméstica,

residencial e industrial. Compresores de todas las marcas.
Venta de gas refrigerante. l ’
Teléfonos: (0212) 762.91.53 / 762.86.70 m
friorep@gmail.com / www.friorepuestos.com.ve BEruEaTos

GAS AIR, C.A.
Ingenieria. Sistema de refrigeracion, presurizacion. AAy ventilacion
en sistemas a prueba de explosion, equipos de precision, equipos

centrales para AA operados a gas natural y/o eléctricos, domésticos (
e industriales. Venta, Servicio, Mantenimiento. ‘ GAS AI R
Teléfonos: (0261) 797.52.34 / 798.20.85 / 798.44.96
mail@agasairca.com / www.gasairca.com

GENTE GENERACION DE TECNOLOGIA, C.A.
Empresa que desarrolla, disena, fabrica y comercializa dispositivos
electronicos de supervision, proteccién y control de sistemas .
eléctricos en media y baja tensidn para aplicaciones de GEHEFECIDHP
Refrigeracion, Aire Acondicionado y Ventilacion de TECHOJOQIE
Teléfonos: (0212) 237.07.11 / 235.10.55 / 238.32.95 / 239.50.68 /
232.13.13/237.92.58 / 237.11.51 / 238.82.17
www.genteca.com.ve

GRUPO DIR-AIRE, C.A.
Venta de equipos y repuestos de aire acondicionado y refrigeracion.

Proyectos para su instalacion. mﬂ
Teléfonos: (0212) 234.69.71 / 235.77.07 / (0212) 238.53.34 -\/%l(_"e S
fidesrivas@diraire.com '
www.diraire.com

GRUPO SOMAGO, C.A.
Instalacion y mantenimiento de sistemas de aire acondicionado,

refrigeracion y ventilacion mecanica.
Residencial, comercial e industrial. @ SOMAGO
Teléfonos: (0212) 256.62.56 NI NGENI
info@somago.com.ve

www.somago.com.ve

GRUPO UMERAKI, C.A.
Comercializacion de productos y servicios en el area de aire

-
acondicionaldo y refrigeracion comercial e industrial. ®Mera I(I

Teléfonos: (0212) 2397196 / 0414-9297927
umeraki.ventasl@gmail.com
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REFRIMAQ

INDUSTRIAL REFRIMAQ, C.A.

Somos especialistas en sistemas de aire acondicionado. Proyectos
residenciales, comerciales e industriales. Comercializacién de
equipos compactos, equipos multinverter y single inverter,

asi como equipos multi V. Marca LG.

Teléfonos: (0212) 620.53.50
ageneral.refrimag@agruposinabro.com www.refrimag-aire.com

INDUSTRIAS COLDERMAX, C.A.

Manufacturera de equipos de refrigeracion comercial y domeéstica,
enfriadores, congeladores, vitrinas, visicooler, cavas cuarto.
Teléfonos: (0245) 571.12.53

gerente.coldermax@kacosa.com

—
Cieca rs
e

Aire....desde 1959

INDUSTRIA ESPECIALIZADA EN

CONTROL DE AIRE, C.A (IECA)

Fabricantes de rejillas y difusores de aire, filtros y sistemas de
filtracion absoluta para quirofanos, sistemas de ducteria para gas
refrigerante, entre otros.

Teléfonos: (0281) 571.12.16 /12.17 /(0412) 189.50.17
ventas@iecavenzuela.com

www.iecaven.com.ve

INDUSTRIA INTERMI, C.A.

Aire acondicionado, sistema de cavas, fabricacion de chillers,
proyecciones y asesoramientos.

Teléfonos: (0239) 212.23.84
edgaroropeza.alvarado@gmail.com

www.intermi.com

IMDUS TRIAS PINBOT ca.

w4342 400

INDUSTRIAS PINBOT, C.A.

Fabricante de cavas, neveras y cuartos frios. Diseno y elaboracién
de cuartos frios. Instalacion de paneles, puertas y piezas.
Mantenimiento preventivo y correctivo de cuartos frios y sistemas
de refrigeracion. Asesoria técnica.

Teléfonos: (0276) 355.7057 / 356.8767
industrias-pinbot@gmail.com /www.industriaspinbot.com.ve

Grupo ingemeca

INGENIERIA Y REFRIGERACION INGEMECA, C.A.
Especializados en mantenimiento de aires acondicionados y neveras
industriales. Suministros de repuestos y levantamiento de proyectos
para el sector Cadena de Frio.

Teléfonos: (0212) 266.59.27 / 264.06.24

info@grupoingemeca.com

www.grupoingemeca.com.ve
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INGENIERIA DE SISTEMAS TERMICOS, C.A. (IST)
Proyectos, Instalacién, Mantenimiento Preventivo y Correctivo en
Aire Acondicionado y Refrigeracién comercial e industrial.
Reparacion de Aire Acondicionado y Extractores de Aires.
Teléfonos: (0212) 632.90.56 / 634.34.08

istadmon2@cantv.net

Ingenieria de Sistemas Térmicos IST C.A.

5T

INGENIERIA VICTUM, C.A.

Estudios de consultoria, proyectos de ingenieria, asistencia técnica
y direccion en la ejecucion de obras e instalaciones; asi como la
planificacion y el desarrollo del mantenimiento integral y gestion
de infraestructuras residenciales, comerciales e industriales.
Teléfonos: (0212) 239.81.04

mcuartin@ingenieriavictum.com.ve

\-ictum

INGENIERIA Y MANTENIMIENTO

INSTALACIONES TEC, C.A.

Diseno, instalacion y mantenimiento de sistemas de aire
acondicionado tanto de expansion como de agua helada para
espacios residenciales, comerciales e industriales.

Teléfonos: (0212) 793.39.99/ ww793.84.74
instalacionestecca@gmail.com
instalacionestec.atencion@gmail.com

INVERSIONES COZY COOL, C.A.

Mayoristas en equipos de AA. Representantes de la marca MIDEA
Teléfonos: (0212) 213.91.00/ (0212) 213.91.70 / 0412 605.01.26/
Academia 0424 137.74.98

IG: @cozycool ve / TW: @Cozycool_ve / FB: Cozy Cool Venezuela
LinkedIn: Cozy Cool Ve / Email: gcomercial.cozycool@gruposinabro.com
www. cozycoolmidea.com

INVERSIONE
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AIRES ACONDICIONADOS

S

INVERSIONES SERFRICOM VZLA C.A.

Empresa dedicada a la venta de repuestos para refrigeracion y aire
acondicionado comercial e industrial.

Teléfonos: (0212) 561.89.19

IG: @serfricomvenezuela

FB: Serfricomvenezuela

INUERSIONES

LA COPELANCITA DE VENEZUELA

Empresa dedicada a la venta de partes, piezas y compresores para
refrigeracion y aire acondicionado, asi como a la remanufactura de
compresores semiherméticos de las marcas Copeland,

Carrier, Bitzer, Trane y York.

Teléfonos:(0212) 633.23.18 / 633.08.80
copelandnvvieira@gmail.com

www.copelancitadevenezuela.com

I,

Copelancita de

Venezuela C.A.

Edicion 56 - 2023

| 45



VENACOR
DIRECTORIO DE AFILIADOS 2023

%

LATIN IMPOR

LATIN IMPOR, C.A.

Venta de equipos de aire acondicionado
residencial e industrial y repuestos.

Teléfonos: (0251) 269.15.60 / (0251) 269.10.31
latin_impor@hotmail.com
www.latinimpor.com

e
MAIER"

Internacional <

MAIER INTERNACIONAL C.A.

Fabricante de rejillas y difusores de aluminio para instalaciones de
aire acondicionado.

maierinternacionalmcbo@gmail.com

Teléfonos:(0261) 757.23.50 / 757.02.70

% Manufacturas Vikingo, C.A.

MANUFACTURAS VIKINGO, C.A.

Enfriadores de agua, serpentines para aire acondicionado y para
refrigeracion, unidades condensadoras de refrigeracion, entre otros.
Enfriadores de botellon, de presién y de tomas multiples.
Teléfonos: (0212) 362.68.50 / 362.76.03 / 985.23.61
info@manvikingo.com.ve

www.manvikingo.com.ve

MAPADOCA IMPORT C.A.

Venta al mayor de repuestos para equipos de aire acondicionado,
electrodomésticos, refrigeracion y aire acondicionado automotriz.
Teléfonos: (0212) 363.61.16

mapadocal@gmail.com

www.mapadocaimport.com.ve

\ ] merases

EXTRUIDOS, C.A

METALES EXTRUIDOS, C.A.

Fundicion y extruccién de metales.

Barras de diversos tipos y disenos, pletinas y tuberias de cobre.
Teléfonos:(0241) 833.44.52 / 832.00.71 / 200.50.50
info@metalex.com.ve

www.metalex.com.ve

MICA ORIENTE, C.A.

MICA ORIENTE, C.A.

Proyectos, mantenimiento, reparacion, instalacién y venta de
equipos de sistemas de A/A, ventilacién y

refrigeracion comercial e industrial.

Teléfonos: (0295) 263.58.58 / 263.00.43
micaoriente@yahoo.com ggeneral@micaoriente.com
www.micaoriente.com
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MOTORES VENEZOLANOS, C.A - MOTORVENCA
Fabricacion y venta de motores eléctricos para refrigeracidn
comercial, aire acondicionado y electrodomésticos.
Fabricacion de electrodomeésticos, ventiladores y

licuadoras comercializados bajo la marca Master.

Teléfonos: (0244) 388.90.69 / 388.93.93 / 388.92.58
asepulcri@motorvenca.com.ve

www.motorvenca.com.ve

M MOTORVENCA

MUEBLES DE ACERO ETERNA, C.A.

Neveras de 20 y 14 pies cubicos, freezers de 20 y 14 pies cubicos,
freezers comerciales y enfriadores de agua.

Teléfonos: (0212) 234.48.50 / 235.68.24

fbenze@-cantv.net

MANUFACTURAS Y SERVICIOS ALCADI, C.A.

Fabricacion de equipos de A/A, evaporadores para quiréfano 100%
aire fresco, evaporadoras de precisién para salas de cdmputo,
condensadoras, evaporadoras, fan coil, manejadoras de agua helada,
unidades compactas, proyectos e instalaciones de sistemas de a/a 'y
ventilacion forzada, fabricacion e instalacion de ductos.

Teléfono (0212) 730.26.76 / 75.32

ventas@termax.com.ve / www.termax.com.ve

gABRICA DE EQUIpog

nAAM~A
W 1A~y

O AIRE ACONDICIONAPC

MULTISERVICIOS FAHEE, C.A.

Refrigeracion industrial y comercial e Ingenieria gastronomica.
Realizar mantenimiento preventivo con altos estandares en
diferentes equipos, tales como compresores, compresores
industriales, condensadores, evaporadores y generadores de hielo.
Teléfonos: (0212) 232.79.43

presidencia@multifahee.com

administracion@multifahee.com

NEVEFRIO, C.A.

Repuestos, componentes y accesorios para refrigeracion comercial e
industrial. Empresa que se dedica a la comercializacion de neveras
domesticas y cavas cuarto. Repuestos de refrigeracion domestica e
industrial, tuberia de cobre, conexiones, compresores, refrigerantes,
armaflex. Teléfonos: (0212) 941.71.15,944.05.75 / 941.25.47
Info@nevefrioca.com / www.nevefrio.com

Nevetrio c.a.

OFISERVICIOS JA 911, C.A.

Servicio de instalacion, mantenimiento y reparacién de equipos
de refrigeracién industrial, comercial y residencial. Reparacion de
Compresores Semi-Herméticos.

Venta de equipos y materiales de refrigeracion.

Teléfonos: (0212) 662.68.09 / (0426) 608.86.56 / (0424) 175.36.71
ofiserviciosja911@gmail.com / adm.ofiserviciosja911@gmail.com

N A

OFISERVICIOS 1A 911,c.a

& 1
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IRES ACONDICIONADDS Y ELECTRODOMESTICOS

ORIMPOR, C.A.

Proyectos, suministro e instalacion de equipos de aire
acondicionado, repuestos y accesorios.

Teléfonos: (0286) 923.05.29 / 926.40.31
orimporca@gmail.com

A:OTERCA

OTERCA MAQUINARIAS, C.A.

Fabricante y distribuidor de filtros de aire, ofreciendo soluciones
integrales en aplicaciones de purificacidn de aire, utilizados

en areas de cuidado de la salud, laboratorios farmacéuticos,
instalaciones comerciales y publicas, fabricacion de alimentos y
bebidas y procesos industriales en general.

ventas@oterca.com

Teléfonos: +58 212-944.50.50 / Movil +58 414-2747614.

EVEIIEZ[IHIIIH

fabricante de paneles P3 DUCTAL

P3 VENEZOLANA, C.A.

Fabricacion y comercializacion de paneles, accesorios y
herramientas basicas y profesionales utilizados en sistemas para la
distribucion de aire, acondicionamiento y termoventilacion.
Tecnologia de la marca P3 (ltalia)

Teléfonos: (0212) 383.10.85 / 383.18.77

info@p3venezolana.com / www.p3venezolana.com

Piﬁwva SA.

PINOVA, S.A. (NEVERAMA)

Empresa fabricante y comercializadora de equipos de refrigeracion
comercial e industrial y cavas refrigeradas, marca NEVERAMA.
Asistencia técnica a nivel nacional.

Teléfonos: (0212) 372.73.22 / 372.80.11
cuentasxpagar.pinova@gmail.com

www.neverama.com

PLYMA
OFICINA TECNICA, C.A

PLYMA OFICINA TECNICA, C.A

Contratista de Aire Acondicionado.

Teléfonos: (0212) 263.00.13 / 263.21.02/ 263.2804
plymaofctec@cantv.net

rRETERVAL

PRETERVAL, C.A.

Mayorista en refrigeracion. Compania distribuidora al mayor de
partes, componentes y equipos para Sistemas de Refrigeracidony
Aire Acondicionado de tipo comercial e industrial.

Teléfonos: (0212) 941.63.81 / 941.06.02
a.aviles@pretervalca.com

www.pretervalca.com
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PRODUCTOS HALOGENADOS DE VENEZUELA, C.A. PRODUCTOS
(PRODUVEN) HALOGENADOS DE
Productos quimicos para la industria alimentaria y farmacéutica. VENEZUELA, C.A.
Teléfonos: (0212) 285.8285 / 285.71.04 / 285.89.04 (PRODUVEN)

ccubeddu03@gmail.com

PRODUCTOS KHALED,C.A.

Empresa dedicada a la venta y distribucion al mayor de repuestos
electrodomeésticos y equipos de refrigeracion y aire acondicionado y 4

residencial, comercial e industrial. A”Al[”

Teléfonos:(0241) 571.43.06 / 571.75.77 / 571.6798 /

(0414) 592.14.33

ventas@khaled.com.ve / www.khaled.com.ve/index.php

, S \
/Lo . co
Mejor en una sola waf

PRODUCTOS UTILES, C.A.
Suministro de equipos de aire acondicionado de la marca CARRIER.
Contamos con amplio stock de equipos y repuestos. )
Motores, repuestos para refrigeracion y aire acondicionado en (.‘ Propucrtos Uriies CA.
general. Lider en partes especializadas para chiller. i
Teléfonos: (0241) 858.52.10 / 857.10.15 Fax: (0241) 858.59.77
productosutiles@cantv.net / www.productosutiles.com

a nivel Industrial y Comercial.
Teléfonos: (0212) 944.00.23

onos: 0
" ewpromcingenerescon PROMEC

PROMEC INGENIEROS PI, C.A.
Proyectos de Aire Acondicionado y Ventilacién Forzada ﬂ

RBV COMPRESOR OIL, C.A.

Fabricante de aceites lubricantes y aditivos para toda clase de
compresores y aires acondicionados tanto automotrices,
domésticos e industriales.

Teléfonos: (0241) 416.3009

compresoroil@outlook.com

REFRIMERKADO, C.A.

Descripcion: Importacion y comercializacion al mayor y detal de
equipos, partes y piezas en aire acondicionado y refrigeracién
comercial e industrial.

Teléfonos: 412-3469785 / (212)2424474
ventas@refrimerkado.com

www.refrimerkado.com

Refri
Merkado
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R.P., C.A.

Repuestos y Partes para Sistemas de Aire Acondicionado,
Refrigeracion y Ventilacién de Tipo Doméstico, Comercial,
Industrial y Automotriz.

Teléfonos: (0295) 261.41.79 / 264.19.90

info@rp-ca.net

www.facebook.com/

R.l. MAVI, S.A.

Fabricacion de equipos de refrigeracion: Unidades Condensadoras
Evaporadores, Cava Cuarto.

Teléfonos: (0244) 395.92.42 / 395.97.89 / 395.36.54
fcarballop@gmail.com

www.rimavi.com

RefriAmerica

Confortaleza

Alre Acondiclonado y refrigeracidn

para grandes espacios

REFRIAMERICA, C.A.

Aire acondicionado, fabrica y ventas de aire acondicionado,
residencial, comercial e industrial. Proyectos. suministros,
instalacion y servicio. Compresores y repuestos originales.
Restauracion de chillers. Compresores para aire acondicionado.
Teléfonos: (0212) 285.0180 / 285.3837
refriamerica@refriamerica.com / www.refriamerica.

di, cA.

Q Re{:r.'_;i di,

REFRIDI, C.A.

Suministros de repuestos y servicios de mantenimiento preventivo
y correctivo de aires acondicionados y equipos de refrigeracion.
Teléfonos: (0243) 247.02.74 / 247.55.61

refridionline@gmail.com

www.refridi.com.ve

s

“e,

/%, REFRIGERACION
'4,% BARBOSA, cA.

jClimatizando tu Vida!

REFRIGERACION BARBOSA, C.A.

Venta de repuestos para aire acondicionado, refrigeracion comercial
e industrial, repuestos para lavadoras, secadoras, compresores,
motores, herramientas para refrigeracion.

Teléfonos: (0286) 923.05.66 / 922.77.11
rbarbosacastillito@hotmail.com

www.refrigeracionbarbosa.com

Somaes 1a empresa bntegral en ser

ol de Refrigeracion

REFRIGERACION DELTA, C.A.

Comercializacién de equipos, repuestos y consumibles en general
para sistemas de refrigeracién.

Teléfonos:(0244) 395.48.53 / 395.39.61 / 447.27.07
refridelta2012@gmail.com

www.refridelta.com.ve
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REFRIGERACION EUROPA, C.A.

Fabricacion de equipos de refrigeracion.

Teléfonos: (0241) 831.27.85 / 831.40.20 / 831.95.92
jcortes@europa.com.ve

www.europa.com.ve
www.uniclima.netwww.uniclima.net

REFRIGERACION

REFRIGERACION UNICLIMA, C.A.

Representantes Oficiales Carrier, Belino, Soler&Palau, y Copeland.
Venta de Equipos AA Residenciales, Comerciales e Industriales.
Asesoria técnica y proyectos llave en mano a nivel nacional.
Oficinas en Venezuela, Panama y Miami.

Teléfonos: 237.05.26 / 237.24.31

benjamin@uniclima.net / uniclima@uniclima.net
www.uniclima.netwww.uniclima.net

)]
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REFRIGERACION UNIVALCO CARACAS, C.A.
Todo en Equipos y Repuestos para Refrigeracién y Aire
acondicionado. Instalaciones industriales,
conservacion y refrigeracién.

Teléfonos: (0212) 541.84.09 / 541.86.91 / 541.85.09
univalco@univalco.com / caracas@univalco.com
www.univalco.com

REFRIMET INDUSTRIAL. C.A.

Productos para Refrigeracion Doméstica, Comercial,
Industrial y Automotora.

Filtros Top-Flo

Teléfonos: (0212) 945.38.77 / 945.27.77
info@top-flo.com

www.top-flo.com

| N

g

TOPFLU

REFRISCHILER LOS ANDES, C.A.

Empresa ubicada en San Cristobal, Edo. Tachira, con sucursales en
Caracas, Maturin y Nva. Esparta; dedicada a la venta, instalacion

y desarrolllo de proyectos en aire acondicionado y ventilacién
forzada. Teléfonos: (0276) 346.75.43/ 0414-907.77.77 San Cristobal,
Telf.: 0426-518.33.42 / 0414-716.20.21 / 0414-618.62.01 Caracas,
Telf.: 0424-914.06.93 Maturin Telf.: 0295-264.57.54 Nueva Esparta
refrischiler@gmail.com / www.refricagroup.com

S REFRICA

w REFRISCHILER LOS ANDES C.A
J302AITAL.T

REPUESTOS GALARZA, S.C.S.

La mas completa variedad en repuestos de linea blanca,
refrigeracion y equipos de aire acondicionado.
Teléfonos: (0212) 341.88.87/ 344.61.55
jesus@repuestosgalarza.com
www.repuestosgalarza.com.ve

OREQUEStOS Galarza
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Gopante SN

REPUESTOS DE REFRIGERACION COPARTES, C.A.
Comercializacion de equipos, accesorios y repuestos para
refrigeracion y aire acondicionado industrial, comercial y residencial.
Teléfonos: (0212) 232.18.02 / 0414 311.66.42
jmontenegro0@hotmail.com

www.copartes.com.ve

Repveseniacivres

7% DELFRIO 2021 .c.0.

RLLF. J-40444553-2

REPRESENTACIONES DEL FRIO 2021, C.A.
Importador mayorista de repuestos para refrigeracion, aire
acondicionado y linea blanca. Compresores, tuberia de cobre,
aislantes, equipos AA, partes eléctricas, motores y miscelaneos
Teléfonos: (0212) 663.01.79 / 6901816
representacionesdelfrio2021@hotmail.com
www.reprefrio2021.com

RIFENG DE VENEZUELA, C.A.

Distribucion y venta de tuberia flexible multicapa Pex Al Pex para
instalaciones de equipos de refrigeracion y aire acondicionado.
Teléfonos:(0412) 079.96.51 /

contacto@rifengvzla.com

www.rifengvzla.com

SERVICIOS DE
INGENIERIA
FRANARG, C.A

SERVICIOS DE INGENIERIA FRANARG, C.A

Servicios de mantenimiento e instalacion de sistemas de aire
acondicionado (agua helada, expansién directa, precision y VRF).
Teléfonos: (0212) 564.25.76

sifcal@gmail.com

SERVICIOS DEL FRIO FRIPER, C.A.

Servicio Técnico en Reconstruccion e Instalacion de Compresores
Semisellados para Refrigeracion Industrial, Comercial y Aire
Acondicionado. Centro Autorizado Bitzer, Copeland, Carrier.
Representantes de la marca Hispania para Venezuela

Teléfonos: 0212 562.41.24 / 564.57.74

friper@gmail.com / info@serviciosfriper.com
www.serviciosfriper.com

REFRIDOOR

Ll S

SERVICIOS REFRIDOOR 2002, C.A.

Proyectos, remodelacion y reparacion en las areas de
refrigeracion y aire acondicionado. Comercializacion de
partes y repuestos del area.

Teléfonos: (0212) 372.42.06

(0414) 282.8838

info@refridoor.com.ve / www.refridoor.com.ve
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SERVICIO TECNICO DACARU, C.A.

Empresa constituida por ingenieros, técnicos y especialistas en el
area de la climatizacion, dedicada al diseno, procura, instalacién y
mantenimiento de sistemas de climatizacion.
stdacaru@gmail.com

Teléfonos:(0212) 272.55.20 / 239.17.10 / 237.78.69

SERVICIOS TECNICOS DAR-LAY, C.A.

Empresa especializada en equipos de Aire Acondicionado Comercial,
Chilers,Agua Helada y Refrigeracién Comercial, Cavas Cuarto,

etc. Elaboracion de proyectos, suministro de equipos y repuestos.
Fabricacion de ductos, partes y piezas para sistemas de ventilacion,
climatizacién y canalizacion de aguas de lluvia a nivel industrial y
comercial. Teléfonos:(0243) 234.84.32

darlayca@gmail.com

S.P.S. REPRESENTACIONES, C.A.

Controles automaticos y accesorios para

aire acondicionado, marca Honeywell.

Teléfonos: (0212) 286.17.52 / 286.32.91 / 285.35.12
spsrep@-cantv.net

SUMINISTROS ADISPRO,C.A.

Proyectos de ingenieria en el area de refrigeracién comercial e
industrial, Aire Acondicionado Comercial hasta 5ton e Industrial
superior a 7.5Ton, VRF, Chillers y Agua Helada; Refrigeracion
Comercial Ligera, Cavas-Cuarto, Racks Industriales-Grandes
Instalaciones; Refrigeracion para embarcaciones pesqueras;
Teléfonos: (0212) 631.38.07 / 631.36.76 / (0412) 611.19.25
proyectosadispro@gmail.com / ventasadispro@gmail.com

SUMINISTROS MACINOX,C.A.

Empresa de arquitectura e ingenieria, especializada en el disefio y
funcionalidad de cocinas industriales y supermercados. Fabricantes
de mobiliario en acero inoxidable alimenticio para proyectos de
hosteleria y supermercados.

Teléfonos:(0212) 290.00.10 / 290.01.38 / (0414) 015.81.71
macinoxgroup@gmail.com

www.macinox.com.ve

SUEIKI VENEZUELA, C.A.

Comercializacién, diseno e instalacién de soluciones de
refrigeracion y aire acondicionado para

necesidades privadas y uso comercial.

Teléfonos: (0212) 315.32.15 / 315.32.16,

(0414) 249.66.39

info@sveiki-constructions.com

suelki=
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SUPLY((AlRE

SUPLY AIRE, C.A.

Fabricacion de serpentines y colmenas para aire acondicionado y
refrigeracion.

Teléfonos: (0241) 858.52.10 / 858.13.77 / 857.09.28
www.suplyaire.com

TECHNO FRIO VENEZUELA, C.A.

Importacion, venta y distribucion de partes, piezas y equipos para
refrigeracion, aire acondicionado y

ventilacién residencial, comercial e industrial.

Teléfonos: (0251) 415.00.52,

(0424) 588.54.31

ventas@technofriovenezuela.com

() Tecoven

TECNO CONGELADORES
VENEZOLANOS, C.A. TECOVEN
Fabricantes, equipos de refrigeracion comercial.
Teléfonos: (0251) 250.20.70

info@tecoven.com

www.tecoven.com

Tecno Refrigeracion

TECNO REFRIGERACION Y REBOBINADOS MC, S.A.
Ensamblaje de unidades condensadoras, remanufacturacion de
compresores. Reconstruccion total de compresores de todo tipo y
marca para aire acondicionado y refrigeracion.

‘Wy‘REEGEWADDS
[ : Teléfonos: (0243)246.32.44 / 23.41
ey Ws: (0424)334-4708 / 0414-450-8211
ventastecnorefrigeracionmc@gmail.com
www.tecnorefrigeracionmc.com

AIRE ACONDICIONADO -

VENTILADORES

TECNOAIRE, C.A.

Venta de Aire Acondicionado, Equipos, Sistemas y Repuestos.
Teléfonos:(0212) 793.66.74 / 793.93.84 / 794.09.71
tecnoaire@cantv.net
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TECNONORTE, C.A.

Lideres en tecnologia de refrigeracion industrial. Diseno, procura,
fabricacion, instalacion y servicio post-venta. Equipamiento
integral para supermercados. Disefo e instalacion de sistemas de
refrigeracion mataderos industriales, procesadoras de alimentos,
centros de acopio y embotelladoras.

Teléfonos: (0212) 241.16.50/ 241.64.33 / 2416770
amaceiras@tecnomarket.com.ve / www.tecnonorte.com

neengnoree..

VENEZOLANA DE REFRIGERACION, C.A. VENERECA
Equipos, repuestos y accesorios para refrigeracion industrial,
comercial, doméstica, aire acondicionado y

accionamientos eléctricos; asesoria, instalacién y proyectos.
Teléfonos: (0212) 542.01.29 / (0212) 541.81.79
info@venereca.com

www.venereca.com

VENERECA

Venezolana de Refrigeracidn, C.A.
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VENEZOLANA MATERIALES EXPANDIDOS,
VENMATEX, S.A.

Fabricacion e importacion de filtros para aire de uso comercial e
industrial. Aplicacion en cabinas de pintura. Centros comerciales,
hospitales y clinicas, laboratorios. Campanas de cocinas
industriales (hoteles y restaurantes). Turbinas de generacién
eléctrica (gas). Telefonos: (0212) 242.72.33
venmatex@venmatex.com / www.venmatex.com
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VENMATEH

Venorelang de Matorkakos Expandichos 5.

Z&Z INGENIEROS, C.A.

Instalacion, mantenimiento, reparacion y proyectos de sistemas
para refrigeracion y aire acondicionado.

Venta de repuestos y accesorios.

Teléfonos: (0414) 714.36.25 / (0414) 718.64.36
zzingenierostachira@gmail.com

-\
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INGENIEROS C.A

N

5TO FRIO,C.A.

Empresa especializada en la fabricacion de puertas y rieles para
vitrinas y mostradores; vidrios sellados (planos y curvos), asi como
la comercializacidn de neveras comerciales y equipos de procesa-
miento de alimentos. Refrigeracion Comercial Ligera

(0212) 631.77.55 / 631.86.63 / (0414) 225.15.12 / (0412) 348.87.69
contacto@ 5tofrio.com

www.5tofrio.com
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Viexiien

Ferias y Exposiciones

Eventos Academicos:
Seminarios
Congresos
Foros

LIDERES EN LA
ORGCANIZACION
DE EVENTOS

PROFESIONALES
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Productores
de Eventos

Consultores en
Mercadeo Ferial

Organizacion
de Ferias y
Exposiciones

@Fexven
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mercadeo@fexven.com
www fexven.com
0212 761 5266



